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अध्याय एक: 
इंटरप्रने्योशिप 



 

 अध्याय एक: इंटरप्रने्योर्िप  

ियाँ व्यिर्ाय र्ुरु ििे र्क िििे भन्ने र्िणिय ििुि एक व्यम्बक्तले आफ्िो 

जीििमा र्लिे र्बैभन्दा कर्ठि र्िणियहरू मध्ये एक हुि र्क्छ। पररणामहरू व्यापक 

छि्, प्रभाि िर्हरो छ, र प्रर्तबद्धता अर्ीर्मत आिश्यक छ। मार्िर्हरु र्िर्भन्न 

ठाउँबाट यर् चोकमा पुग्छि्। कर्तपय मार्िर्हरू "बोिि  एन्त्रेप्रेंयूर्ि" जस्तो रे्दम्बखन्छि्। 

यी ती व्यम्बक्तहरू हुि् जर्ले बच्चाको रूपमा लेमोिेड थयान्ड चलाउँछि्, अखबारहरू 

पुर् याउँछि्, र्छमेकका बच्चाहरूलाई बेबीस्याट िथे, िा र्छमेकीहरूको घाँर् काट्छि्। 

र्तिीहरूको आफ्िै मार्लक बन्ने िा र्तिीहरूको भाग्यलाई र्ियन्त्रण ििे इच्छा 

र्तिीहरूको रितमा छ, र र्तिीहरूले कलेज छोड्र्दा कोही पर्ि छक्क परै्दि र्किभिे 

र्तिीहरूको र्ाइड ब्यापार यर्त र्मृद्ध भएको छ। 

अरू मार्िर्हरू आफ्िो रोजाइबाट कम र्डकमा पुग्छि्। हालको रोजिारी 

अिथथा अर्हिीय भएको हुि र्क्छ, िा रोजिारर्दाताले कमिचारीहरूको र्ंख्या 

घटाउँरै्दछ, अर्िकार घटाउँरै्द िा केिल तल जाि र्क्छ। त्यहाँ इंटरपे्रन्योरर्को ियाँ 

प्रजार्त पर्ि छ, जर्लाई जीिििैली इंटरपे्रन्योरर् भर्िन्छ। जीिििैली 

इंटरपे्रन्योरर्हरूले पूिि र्ेिार्ििृत्त (ररटायर) िा व्यम्बक्तित उदे्दश्यहरू भएका 

अन्यहरू र्मािेि ििि र्क्छि् जर्ले िेरै लक्ष्यहरू प्राि ििे रणिीर्तको रूपमा 

उद्यमिीलता खोज्छि्। यर्री, र्मय आएको छ। एउटा र्िणिय हुिुपछि : मुर्ाको 

र्दौडमा र्कि िुहोर्् िा आफ्िै बलमा स्ट्र ाइक ििुिहोर््। यो एक िाह्रो छिोट हो , तर िेरै 

मार्िर्हरूले हरेक र्र्दि र्ामिा िछि ि्। 

 

 यर् िाइडबुकको पर्हलो खण्डमा, यर् महत्त्वपूणि र्िणिय प्रर्क्रयामा मद्दत ििे 

मुद्दाहरूको श्रृंखला प्रसु्तत िररिेछ। यो प्रारम्बिक मूल्याङ्कि पूरा ििे व्यम्बक्तहरू 

आफ्िो अम्बिम र्िणियमा बढी र्िवस्त हुिेछि्। इंटरपे्रन्योरर्िप र्बैको लार्ि होइि। 

र्र्लता व्यम्बक्तित महत्वाकांिा र स्रोतहरूमा र्िभिर िर्दिछ, तर व्यम्बक्तको 

र्ियन्त्रणको र्दायराभन्दा बार्हरका बाह्य कारकहरूमा पर्ि र्िभिर हुन्छ।  तर्थि, 

आिररक कारकहरूको र्िसृ्तत र्िश्लेिणले यर् र्िणियमा र्िर्हत जोम्बखमहरूलाई 

कम ििि मद्दत ििेछ। यी आिररक कारकहरू (व्यम्बक्तित बल र कमजोरीहरू) एक 

इंटरपे्रन्योरको र्िर्िष्ट अपेिाहरूर्ँि तुलिा ििि र्र्कन्छ जर्ले उर्लाई Go/No-

Go र्िणिय ििि बाध्य पाछि । यर्र्द कुिै Go र्िणिय र्लइयो भिे, अको चरण प्रस्तार्ित 

र्बजिेर्को र्र्र्जर्बर्लटी जाँच ििुि हो। र्बजिेर् को र्र्र्जर्बर्लटी र्ििािरण र्बजिेर्ले 

इंटरपे्रन्योरर्को अल्पकालीि र र्दीघिकालीि लक्ष्यहरू पूरा ििि र्क्छ र्क र्कै्दि भन्नेमा 

आिाररत हुन्छ।. 

 
 

िमता र मिोिृर्त्तको इमािर्दार मूल्याङ्किले उद्यमिीलता उपयुक्त क्याररयर चाल हो 

र्क होइि भिेर र्ििािरण ििि मद्दत ििेछ। कर्हलेकाही ँ जोम्बखमहरू केिल 

पुरस्कारहरू भन्दा बढी हुन्छि्, र 401k ििर्द आउट ििुि अर्घ, बच्चाहरूको कलेज 

कोि घटाउिु, िा केही के्रर्डट काडिहरू अर्िकतम ििुि अर्घ त्यो र्ंकल्प ििि  

महत्त्वपूणि छ।तल र्िर्भन्न स्रोतहरूबाट ििीरतापूििक र्िचार ििि लायक प्रश्नहरूको 

श्रृंखला छि्। त्यहाँ कुिै र्ही िा िलत जिार्हरू छैिि् र कुिै स्कोररङ छैि। एकमात्र 

आिश्यकता तार्कि क र्ोच र र्भत्री भाििाहरूको र्िुलिबाट उत्पन्न इमािर्दारी हो। 

यो व्यम्बक्तित प्रर्तर्बि एक उद्यमी को अपेिा र्ंि तुलिा ििि को लािी, यो 

प्रर्तर्क्रयाहरु रेकडि ििि र्र्र्ाररर् िररएको छ। 
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व्यापार र्रुु 

 ििुि अर्घ 

स्वयम 
मूल्याङ्कि 



 

   अध्याय एक: इंटरप्रने्योर्िप 

 र्बजिेर् र्रुु ििुि अर्घ जिार् र्र्दि प्रश्नहरू 

 के तपाई र्ाहर्ी हुिुहुन्छ? के तपाइँर्ँि िणिा िररएको जोम्बखम र्लिे प्रिृर्त्त छ? 

 के तपाई आत्म-पे्रररत हुिुहुन्छ? के तपाई ंआत्मर्िवार्ी हुिुहुन्छ? 

 के तपाईर्ँि बाक्लो छाला छ? के तपाई ंअरूको र्ल्लाह स्वीकार ििि र्क्नुहुन्छ? 

 के तपाइँ प्रर्तस्पिािको आिन्द र्लिुहुन्छ? 

 तपाई ंपैर्ा कर्त्तको राम्रोर्िँ व्यिथथापि ििुिहुन्छ? 

 के तपाई ंयोजिा बिाउि र्िम हुिुहुन्छ? के तपाई ंआफ्िो योजिाहरू पूरा 

ििुिहुन्छ? के तपाईले यो र्मय मा ििुिहुन्छ? 

 तपाई ंकर्त राम्रो र्िणिय ििुिहुन्छ? के तपाई र्जम्मेिार हुि मिपछि ? 

 के तपाइँर्ँि प्रार्ंर्िक उद्योि अिुभि िा हस्तािरण योग्य र्ीपहरू छि्? 

 तपाइँ र्िम्न िेत्रहरूमा तपाइँको व्यम्बक्तित र्ीपलाई कर्री मूल्याङ्कि ििुिहुन्छ: 

मौम्बखक प्रसु्ततीकरणहरू? र्लम्बखत र्ंचार? कम्युटर र्ीप? िब्द प्रिोिि र अन्य 

उपयुक्त र्फ्टिेयर? र्ंिठिात्मक र्ीप? 

 तपाइँ र्िम्न िेत्रहरूमा तपाइँको र्बजिेर् कौिल कर्री मूल्याङ्कि ििुिहुन्छ: र्बक्री 

र माकेर्टङ? आर्थिक योजिा? लेखा ? प्रिार्र्िक? कमिचारी? र्ामान्य 

व्यिथथापि? 

 बर्दर्लँर्दो पररम्बथथर्तमा तपाई ंकर्त्तको राम्रोर्िँ अिुकूलि ििुिहुन्छ? 

 के तपाइँ हिामा छ िा र्ात र्र्दि र र्िितः  र्बर्दाहरूमा लामो र्मय काम ििि 

मि पराउिुहुन्छ? 

 के तपाईलंाई यर् प्रयार्मा आफ्िो पररिारको भाििात्मक र कल्पिायोग्य आर्थिक 

र्हयोि छ? के तपाई ं आफ्िो जीििस्तर िेरै मर्हिा िा िििर्म्म घटाउि 

चाहिुहुन्छ? के तपाई ंआफ्िो बचत िुमाउि तयार हुिुहुन्छ? 

 के तपाईर्ँि ियाँ र्बजिेर् चलाउि र चलाउिको लार्ि िारीररक िमता छ? 

 के तपाइँर्ँि ियाँ र्बजिेर् चलाउिे र चलाउिे तिािलाई र्म्हाल्िे भाििात्मक 

बल छ? के तपाई ंिैयि ििि र्क्नहुुन्छ? के तपाईरं्ँि इच्छािम्बक्त र आत्म-अििुार्ि 

छ 

 

 के तपाई एक्लै राम्रो काम ििुिहुन्छ? 

 तपाई ंअरूर्ँि कर्त्तको राम्रोर्िँ काम ििुिहुन्छ र व्यिथथापि ििुिहुन्छ? 

 के तपाईरं्ँि चीजहरू ििे िया ँर ििीि तररकाहरू ल्याउिे िमता छ? 
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स्वयम 
मूल्याङ्कि 



 

अध्याय एक: इंटरपे्रन्योशिप  
 

BizMove.com र्बजिेर् मैिेजमेंट टूल्सहरूको एक व्यापक र्ि: िुल्क स्रोत हो। 

इंटरपे्रन्योरको व्यम्बक्तत्व पररभार्ित ििि िेरै अिुर्न्धाि िररएको छ। 

इंटरपे्रन्योरर्िपको पाररिाररक इर्तहार्, िैर्िक उपलम्बि, जोम्बखम र्लिे प्रिृर्त्त, र 

आिािार्द परीिण िररएका केही र्ििेिताहरू हुि्। तर र्र्लताको कुिै खार् र्ूत्र 

भिे रे्दम्बखँरै्दि । र, िास्तिमा, िेरै व्यिर्ाय र्ििेिज्ञहरू र्हमत छि् र्क कर्हलेकाही ँ

र्र्लताले थोरै भाग्य र्लन्छ। र्िम्न र्ूचीले र्िचार ििि केर्ह चीजहरू प्रर्दाि िर्दिछ। यो 

ध्याि र्र्दिु महत्त्वपूणि छ र्क यी र्बै र्ििेिताहरू हुिुले र्र्ल व्यिर्ार्यक उद्यमको 

ग्यारेन्टी िरै्दि, ि त एक िा रु्दई लिणहरूको अिुपम्बथथर्तले र्िर्ित अर्र्लतालाई 

र्ंकेत िर्दिछ। त्यहाँ आफ्िो कमजोरीहरू हटाउि िेरै तररकाहरू छि् जुि पर्छ 

छलर्ल िररिेछ। 
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स्वयम 
मूल्याङ्कि 

 

व्यिर्ाय र्रुु ििुि अर्घ जिार् र्र्दि प्रश्नहरू 
                                                       (र्िरिर) 

 के तपाइँ पराजय र अिरोिहरूलाई भर्िष्यको लार्ि उपयोिी पाठहरूमा 

पररणत िरेर रचिात्मक रूपमा प्रयोि ििि र्िम हुिुहुन्छ? 

 



 

    अध्याय एक: इंटरप्रने्योर्िप  

आिररक मूल्याङ्किलाई इंटरपे्रन्योरका अपेिाहरूर्ँि तुलिा िर्दाि , केही 

पैटििहरू रे्दखा पिि थाल्छि्। र्िणिय र्ुरुमा पूणि रूपमा स्पष्ट िहुि र्क्छ। यहाँ र्ंलग्न 

ििररएका अन्य कारकहरूले Go/No-Go र्िणियलाई प्रभाि पािि र्क्छ र यर्लाई 

पर्ि र्िचार ििुिपछि । र्ाथै, तपाईंले रु्दिै पिबाट अिथथाको जाँच ििुिपछि : के 

तपाईंर्ँि र्बजिेर् र्ञ्चालि ििे र्ीप,िुण र र्म्पर्त्तहरू छि्? र के र्बजिेर् 

अििारणाले तपाईंको िमता र महत्वाकांिाको र्ाइर्दा र्लन्छ? पजलका टुक्राहरू 

जसै्त, र्िार्ित मार्लकका र्ििेिताहरू र र्बजिेर्को महत्वपूणि र्र्लता 

कारकहरू राम्रोर्ँि मेल खािुपछि । तपाईंको अम्बिम र्िणिय िर्दाि यी र्बै कुराहरू 

र्र्दमािमा राख्िुहोर््। 

 

आफ्िो पुस्तक, र्द ई-र्मथ ररर्भर्जटेड: र्कि अर्िकांि र्ािा व्यिर्ायहरू 

काम िरै्दिि् र यर्को बारेमा के ििे, लेखक माइकल िेबिरले अम्बिम व्यिर्ाय 

मार्लकलाई तीि अलि "व्यम्बक्तहरू" भएको िणिि िर्दिछ: उद्यमी, प्रबन्धक, र 

प्रार्िर्िक। .. उद्यमी रू्दरर्दिी हो, प्रबन्धक प्रणाली र्डजाइिर हो, र प्रार्िर्िक कताि 

हो। िेरबर र्दािी िर्दिछ र्क िेरैजर्ो ियाँ व्यिर्ाय मार्लकहरू र्िराि प्रार्िर्िकहरू 

हुि् जर्ले आरू्ले िरेको कामलाई मि पराउँछि् र आरू्ले िरेको काममा राम्रो 

छि्, तर अरू कर्ैको लार्ि यो ििि चाहँरै्दिि्। रु्दभािग्यिि, अन्य व्यम्बक्तत्वहरू र्बिा, 

प्रार्िर्िकहरू अझ र्िराि हुन्छि् र्किभिे व्यिर्ायको स्वार्मत्व व्यिर्ायमा काम 

ििुि मात्र होइि - यर्को अथि व्यिर्ायमा काम ििुि पर्ि हो। प्रणालीहरू र्र्जििा ििि 

एक प्रबन्धक आिश्यक छ र व्यिर्ायलाई ििीि राख्न एक उद्यमी आिश्यक छ। 

यर्र्द तपाईं अझै पर्ि व्यिर्ायको स्वार्मत्व र्ही र्िणिय हो र्क भिेर र्िर्ित हुिुहुन्न 

भिे, यो पुस्तकको दु्रत पढाइ उपयोिी र्ार्बत हुि र्क्छ। 

 

यर्र्द त्यहाँ व्यम्बक्तित र्ििेिताहरू र अपेिाहरू बीच केही र्भन्नता रे्दम्बखन्छ 

भिे, र्िार्ित व्यिर्ाय मार्लकले अिर घटाउि कर्दम चाल्िु पछि । एउटा र्िार्ित 

र्मािाि अको व्यम्बक्तको र्ीप प्रयोि ििुि हो। र्ाझेर्दारर्ँि टोली बिाउिुहोर्् िा केही 

र्जम्मेिारीहरू र्म्हाल्ि कर्ैलाई र्ियुक्त ििुिहोर््। पेरोल, कम्युटर ममित र्ेिा, 

र्ङ्कलि र र्िज्ञापि जस्ता केही कायिहरू आउटर्ोर्र्िङ एक व्यिहायि र्िकल्प हुि 

र्क्छ। र्िस्सने्दह, केर्ह र्बन्रु्दमा लिभि हरेक व्यिर्ायले एक लेखाकार र एक 

िकीलको र्ल्लाह खोज्नु पछि  (यद्यर्प केर्ह उद्यमीहरूले यी पेिेिरहरूलाई स्ट्ाटि -

अप चरणमा िेरै पटक कल ििे िल्ती िछि ि्, व्यापार र्ुरु-अप खचिहरू बढाउँरै्द)। 

अको र्मािाि भिेको व्यापार र्ििा किा र र्िर्भन्न र्प्रन्ट र िेब-आिाररत प्रर्ििण 

र्ामग्रीहरूको भीडको र्ाइर्दा उठाउिु हो।UGA SBDC ले लेखा र्र्द्धािहरू, कडा 

बजेटमा माकेर्टङ, कमिचारीहरूलाई कर्री काममा राख्ने र हटाउिे, र थप कुराहरू 

र्र्हत र्यौ ं व्यापार प्रर्ििण किाहरू प्रर्दाि िर्दिछ। यी किाहरू िेरै र्कर्ायती 

छि् र व्यिर्ाय स्वार्मत्वको आिामी चुिौतीहरूको लार्ि उद्यमीलाई राम्रोर्ँि तयार 

ििि र्क्छि्। 
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शिजनेस 

 



 

 अध्याय एक: इंटरप्रने्योर्िप  

 एकचोर्ट तपाईंले र्ििािरण ििुिभयो र्क तपाईंर्ँि ियाँ व्यिर्ायको स्वार्मत्व 

र र्ञ्चालि ििि आिश्यक योग्यताहरू छि्, तपाईंले आर्ैं  व्यिर्ायको अिुर्न्धाि 

ििुिपछि ।तपाईं कुि र्िर्िष्ट लक्ष्यहरू खोजै्द हुिुहुन्छ? के यो व्यापार उद्यमले तपाईंलाई 

र्तिीहरूर्म्म पुग्न र्िम बिाउँछ? अको िब्दमा, र्कि यो व्यिर्ाय अििारणा र्िचारािीि 

छ र तपाईं यर्बाट के र्ाइर्दाहरू प्राि ििे आिा ििुिहुन्छ? प्रर्र्म्बद्ध? भाग्य? खुिी? मार्थका 

र्बै? 

 

व्यापारको लार्ि केही र्रार्कलो छोटो-अिर्ि र र्दीघिकालीि लक्ष्यहरू र्ेट 

िरेर, तपाईं व्यापार अििारणाको कुिै िराम्रो र्िशे्लिण र्ुरु ििि र्क्नुहुन्छ। यी लक्ष्यहरू 

एक र्िर्ित अिर्ि र्भत्र यथाथिपरक र मापियोग्य हुिुपछि । र्िज्ञहरूले प्रायः  अल्पकार्लक 

लक्ष्यहरू मिोिैज्ञार्िक कारणहरूका लार्ि लाभर्दायक हुन्छि् भिी र्ुझाि र्र्दन्छ, र्किर्क 

राजस्व र्ामान्यतया प्रयार्मा र्ढलो हुन्छ र िार्ामा राजस्व र्ढलो हुन्छ। छोटो अिर्िका 

लक्ष्यहरूका केही उर्दाहरणहरूमा उपयुक्त अिुमर्त िा लाइर्ेन्सहरू प्राि ििे, उपकरण 

िा र्ूची खररर्द ििे, र डोमेि िाम र्दताि ििे र्मािेि हुि र्क्छ। 

 

र्दीघिकालीि व्यापार लक्ष्यहरूमा राजस्व िा िार्ा स्तर, एक उद्योि िेताको 

रूपमा मान्यता, र व्यापारको अम्बिम र्बक्री र्मािेि हुि र्क्छ। र्दीघिकालीि व्यम्बक्तित 

लक्ष्यहरूमा लर्चलो र्मयतार्लका, व्यािर्ार्यक िृम्बद्ध, र आफ्िो पररिारको लार्ि पयािि 

उपलि िराउिे र्मािेि हुि र्क्छ। यी लक्ष्यहरूले व्यापार योजिाको लार्ि र्िमािण 

ब्लकहरू बिाउँर्दछ जर्ले व्यापारको र्ंरचिा र र्ञ्चालिहरू रूपरेखा ििेछ। 

 

यी लक्ष्यहरूलाई र्र्दमािमा राखेर, कर्ैले व्यापार अििारणाको र्िाव्यता 

अध्ययि र्ञ्चालि ििि र्क्छ। र्िाव्यता अध्ययिमा रु्दई मुख्य भािहरू हुन्छि्: माकेर्टङ 

र्िाव्यता र र्ित्तीय र्िाव्यता। माकेर्टङ र्िाव्यताले तपाइँको उत्पार्दि िा र्ेिाहरूको 

लार्ि पयािि माि छ र्क छैि भिेर र्ििािरण िर्दिछ। के यो राम्रो र्िचार हो? यो र्मय? यो 

ठाउँमा? यो मूल्य को लािी? र्ित्तीय र्िाव्यताले र्ििािरण िर्दिछ र्क यर् व्यिर्ाय 

अििारणामा िार्ाको र्िाििा छ र्क छैि। के अिुमार्ित र्बक्रीले तपाईंको अिुमार्ित 

खचिहरू कभर ििेछ? र यर्र्द हो, कर्हले? के यो मार्जिि तपाईं बाँच्नको लार्ि पयािि हुिेछ? 

 

केही अिथथामा, र्िाव्यता अध्ययिको तेस्रो भाि हुिेछ: प्रार्िर्िक 

र्िाव्यता। यो ियाँ उत्पार्दि र र्ेिाहरूको लार्ि आिश्यक कर्दम हो। के "र्िजेट" 

उपभोक्ताहरूले चाहेको केही ियाँ र अर्द्वतीय र्ुर्ििाहरूको र्ाथ र्र्जििा ििि र्र्कन्छ? के 

िेब-आिाररत अडिररङ प्रणाली प्रस्ताि ििि रर्र्द अिम्बथथत छ? के पेटेन्ट िा टर ेडमाकि हरू 

लािू हुन्छि्? 

 

यर् िाइडबुकको अको रु्दई अध्यायहरूले माकेर्टङ र्िाव्यता र र्ित्तीय 

र्िाव्यता कर्री र्ििािरण ििे भिेर व्याख्या ििेछ। एकचोर्ट तपाईंले व्यापार र्िचारको 

र्िाव्यता थथार्पत िररर्केपर्छ, तपाईंले मार्थ छलर्ल िररएका लक्ष्यहरू र र्िाव्यता 

मूल्याङ्किमा र्ङ्कलि िररएका जािकारीहरू प्रयोि िरी व्यापार योजिा तयार ििि 

र्क्नुहुन्छ।व्यापार योजिाहरू प्रायः  ब्लुर्प्रन्टहरू भिेर र्चर्िन्छि् जर्ले व्यिर्ायको 

र्ञ्चालिलाई माििर्दििि िर्दिछ। उिीहरूलाई लिभि कुिै पर्ि पूरक कोि स्रोत चार्हन्छ। 
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शिजनेस 

 



 

    अध्याय एक: इंटरपे्रन्योशिप 

 सम्भाव्यता बनर्ािरण र व्यापार योिना बवकासका अध्यायहरू लेखािोखा, कानुनी र 

िीमा मुद्दाहरू, र दीर्िकालीन व्यवस्थापन बवचारहरू छलफल गने अध्यायहरू पबछ 

छन्। यद्यबप यो पुस्तकले उद्यमशीलताको आर्ारभूत बसद्धान्तहरू रेखाांबकत गरेको छ, 

त्यहााँ बिन्ट र अनलाइनमा रे्रै अबतररक्त स्रोतहरू छन् िुन पररबशष्टहरूमा सूचीिद्ध 

छन्। गबहरो सल्लाह र समथिन UGA SBDC माफि त उपलब्ध छ। हाम्रो वेिसाइट 

www.sbdc.uga.edu मा िानुहोस् िबशक्षण अवसरहरूको बमबत र स्थानहरू हेनि वा 

बवबशष्ट मागिदशिनको लाबग हाम्रो व्यापार सल्लाहकारहरू मधे्य एकलाई सम्पकि  गनि। 
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अध्याय दुई: माकेट शिशजशिशिटी                                                                                                                                          
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अध्याय दईु:  
माकेट 

फिशिशिशिटी 



 

अध्याय  दुई: माकेट शिशजशिशिटी  
 

नयााँ व्यापार सम्भाव्यता (ििारीकरण, बवत्तीय र िाबवबर्क) को लाबग तीनवटा 

परीक्षणहरू मधे्य, माकेबटङ सम्भाव्यतालाई सिैभन्दा महत्त्वपूणि परीक्षण माबनन्छ। ििारको 

माग नभएको अवस्थामा बवत्तीय वा िाबवबर्क सम्भाव्यता मूल्याङ्कन गनुिको कुनै अथि छैन। यबद 

पयािप्त मात्राको ििार छ भने, बवत्तीय सम्भाव्यता र िाबवबर्क सम्भाव्यतालाई यो माकेट 

लाभदायक रूपमा सेवा गनि सबकन्छ बक भनेर होबसयारीपूविक िााँच गनुिपछि । त्यहााँ तीनवटा 

मुख्य िश्नहरू छन्, िसको िवाफले माकेबटङको सम्भाव्यता बनर्ािरण गछि : 

 

 लबक्षत माकेट कसले िनाउाँछ र सम्भाबवत ग्राहक आर्ार कबत ठूलो छ? 

 िबतयोगीहरू को हुन् र तपाईांको उत्पादन/सेवा बतनीहरूसाँग कसरी तुलना गछि ? 

 तपाईले ििारको कुन शेयर कब्जा गनि अपेक्षा गनि सकु्नहुन्छ? 

 

 

लबक्षत माकेट अनुसन्धान गरेर, िबतस्पर्ािको बवशे्लषण गरेर, र उपयुक्त उत्पादन स्स्थबत 

बनर्ािरण गरेर, तपाईां माकेबटङ रणनीबत बवकास गनि आफ्नो िाटोमा हुनुहुनेछ। यो सिै 

िानकारीले तपाईांलाई आफ्नो नयााँ व्यवसायको सम्भाबवत बिक्री अनुमान गनि मद्दत गनेछ।  

सम्भाबवत बिक्री तथ्याङ्कहरू तपाइाँको अनुमाबनत बवत्तीय बववरणहरू बवकास गनि ियोग 

गररनेछ। 

 

 माध्यशमक िजार अनुसन्धान 

 

फराबकलो मुद्दा वा बवषयको बवशे्लषण गदाि माध्यबमक माकेट अनुसन्धान उपयोगी हुन सक्छ। 

अमेररकी िनगणना बू्यरो माध्यबमक डेटाको सिैभन्दा लोकबिय स्रोतहरू मधे्य एक हो। रे्रै 

माध्यबमक माकेट अनुसन्धान अध्ययन र िकाशनहरू इन्टरनेट माफि त उपलब्ध छन्; तर,  केही 

डाइरेक्टरीहरू र अनुक्रमबणकाहरू बिन्टमा मात्र उपलब्ध छन् र रे्रै सावििबनक 

पुस्तकालयहरूमा फेला पानि सबकन्छ।  यस अध्यायमा उद्योग िोफाइल र बवबशष्ट फमिहरू 

(िबतस्पर्ीहरू) को लाबग िानकारीको माध्यबमक स्रोतहरू रूपरेखा गने दुई बनदेशनात्मक 

ताबलकाहरू समावेश छन्। 

 

प्राथशमक माकेट अनुसन्धान 

 

िाथबमक माकेट अनुसन्धान एक बवशेष उदे्दश्य बदमागमा आयोबित गररन्छ। डाटा या त 

िानकारी सङ्कलन गनि बनयुक्त गररएको व्यस्क्त वा तपाईां द्वारा सङ्कलन गररन्छ। िाथबमक डेटा 

सङ्कलन मेल सवेक्षण, टेबलफोन अन्तवािताि, वा फोकस समूहहरू, वा ित्यक्ष रूपमा खररद गने 

िानीहरू र खचि ढााँचाहरू अवलोकन गने रूपमा अनौपचाररक रूपमा हुन सक्छ। िाथबमक 

अनुसन्धान गबतबवबर्हरूको केही उदाहरणहरू समावेश हुन सक्छन्: 

 पसलले उत्पादनको लाबग कबत शुल्क बलइरहेको छ भनेर हेनिको लाबग िबतस्पर्ीको 

बवज्ञापनहरू हेदै 

 िबतस्पर्ाित्मक पाबकि ङ स्थलहरूमा कारहरूको लाइसेन्स ट्यागहरू अवलोकन गदै 

(ग्राहक कुन काउन्टीिाट आउाँदैछ भनेर पबहचान गनि) 

 समान स्टोरहरू सञ्चालन गने व्यवसाय माबलकहरूको अन्तवािताि 

 रहस्य बकनमेल (व्यवसायको िारेमा सकेसम्म रे्रै िान्नको लाबग ग्राहकको रूपमा िसु्तत 

गदै खुद्रा िबतष्ठानमा िवेश गदै) 
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अनुसन्धान को 

प्रकार 
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सरे्वक्षण 
 

यबद सवेक्षणको लाबग आह्वान गररएको छ भने, तपाईांले के िान्न आवश्यक छ, कसलाई सवेक्षण 

गररनुपछि , कबत िना माबनसहरूलाई सवेक्षण गने, र तपाईांको लबक्षत सहभागीहरूमा पुग्नको 

लाबग उत्तम तररका के हो भनेर तपाईांले बनणिय गनि आवश्यक छ। िश्नावलीले उत्पादन वा 

सेवाको रुबच र आवश्यकतालाई समावेश गनुिपछि ; सम्भाबवत ग्राहकको िारेमा िनसाांस्ख्यकीय 

र िीवनशैली िानकारी; बवज्ञापन गदाि लबक्षत माकेटमा पुगे्न उत्तम तररका; िहााँ ग्राहकहरू 

बकनमेल गछि न् वा बतनीहरूले कसिाट बकनमेल गछि न्; र तपाईांको िस्ताबवत उत्पादन वा 

सेवाको लाबग स्वीकायि मूल्यहरू। सवेक्षण सञ्चालन गने सम्भाबवत बवबर्हरूमा ित्यक्ष मेल 

समावेश छ; टेबलफोन साक्षात्कार; बकनमेल केन्द्रहरू, व्यापार मेलाहरू र सामुदाबयक 

कायिक्रमहरूमा व्यस्क्तगत अन्तवाितािहरू; स्थानीय क्लि र सांस्थाहरू िस्ता समूहहरूसाँग 

अन्तवािताि; र Facebook, Twitter, वा अन्य सामाबिक बमबडया आउटलेटहरूमा अनौपचाररक 

सवेक्षण। कायिको पाठ्यक्रमहरू बनर्ािरण गनि वसु्तबनष्ठ रूपमा सवेक्षणको नबतिाहरू 

हेनुिहोस्। UGA SBDC िाट सवेक्षण बडिाइन, िशासन, र ररपोबटिङको साथ सहयोग उपलब्ध 

छ। (नोट: शुल्क सिै आउट-अफ-पकेट लागतहरूको लाबग लागू हुन्छ।) नमूना सम्भाव्यता 

सवेक्षण पररबशष्टमा समावेश गररएको छ। 
 

िोकस समूहहरू 

 

फोकस समूह उपयोगी हुन सक्छ िि कसैलाई गुणात्मक िानकारी चाबहन्छ। यो बवबर् नयााँ 

उत्पादन वा सेवा बवकासमा बवशेष गरी उपयोगी छ। उदाहरणका लाबग, सम्भाबवत ग्राहक 

इनपुटले बडिाइन िबक्रया (बवबभन्न सुबवर्ाहरूको महत्त्व), कबथत ग्राहक फाइदाहरू पबहचान 

गनि, र बवबभन्न उत्पादन सुबवर्ाहरू (ग्राहक लाभहरू) को लाबग स्वीकायि मूल्यहरू बनर्ािरण 

गनि मद्दत गनि सक्छ। फोकस समूहहरूमा सामान्यतया आठ देस्ख िाह्र व्यस्क्तहरू एक 

िबशबक्षत मध्यस्थकतािको साथ समूहको सोचिाट िच्नको लाबग एक भन्दा िढी फोकस समूह 

सञ्चालन गनुि महत्त्वपूणि छ, िुन एक वा दुई व्यस्क्तले छलफलमा यस्तो हदसम्म हावी हुाँदा हुन 

सक्छ बक अन्य सहभागीहरूले उनीहरूको नेतृत्वलाई पछ्याउाँछन्।  एटलान्टा र िॉबिियाका 

रे्रैिसो अन्य महानगरीय के्षत्रहरूमा रे्रै फोकस समूह सुबवर्ाहरू छन्। यी सुबवर्ाहरूले 

सहभागीहरूलाई भती गनेछन् र िायः  एक मध्यस्थकताि िदान गनेछन्, िसले छलफलका 

बनष्कषिहरू सांके्षपमा ररपोटि लेखे्नछन्। UGA SBDC को एप्लाइड ररसचि बडबभिन माफि त 

मध्यस्थता र ररपोटि लेखन सेवाहरू पबन उपलब्ध छन्। (नोट: शुल्क सिै आउट-अफ-पकेट 

लागतहरूमा लागू हुन्छ।) 

 

 अक्सर, सम्भाबवत व्यवसाय माबलकहरू आफ्नो नयााँ व्यापार बवचारिाट यबत िभाबवत 

हुन्छन् बक िि उनीहरूका सम्भाबवत ग्राहकहरू को हुन् भनेर सोध्दा, बतनीहरू भन्छन् 

"सिैिना!" िि तपाईांसाँग उतृ्कष्ट उत्पादन वा सेवा हो िस्तो लाग्छ, सिैिना ग्राहक िन्न 

चाहन्छन् भने्न मान्न सबिलो हुन्छ।यो मनोवृबत्तले शटगन माकेबटङको महाँगो र िभावहीन 

अभ्यासलाई बनम्त्त्याउन सक्छ: सामान्य, फराबकलो, गैर-एकीकृत माकेबटङ रणनीबत ियोग 

गरेर सिैलाई पुग्न र िेचे्न ियास गदै। उदाहरण को लागी, एक शरीर छेड्ने बवशेषज्ञ सफल हुन 

सम्भव छैन यबद उसले सिैले शरीर छेड्न चाहन्छन् र स्थानीय शहरको अखिारमा मात्र 

बवज्ञापन बदन्छन् िुन सामान्यतया मध्यम उमेरका देस्ख वृद्ध वयस्कहरूले पढ्छन्। 
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टारगेट 
माकेटस 

अनुसन्धान को 

प्रकार 



 

लक्ष्य माकेट कसले समावेश गदिछ र यो माकेट व्यवसायलाई बनरन्तरता बदन आवश्यक बिक्री 

उत्पन्न गनि पयािप्त आकारको छ बक छैन भनेर बनर्ािरण नगरी व्यवसाय सफल हुन्छ भनेर कसैले 

अनुमान गनि सकै्दन। केवल एक व्यवसायको लाबग एक बवशाल, उतु्सक माकेट छ भनेर मानु्न 

र त्यसपबछ आफ्नो उत्पादन वा सेवा सिैलाई िेचे्न ियास गनुि समय र पैसाको ििािदी हुनेछ। 

 

तपाइाँको नयााँ व्यवसायको लाबग पयािप्त माकेट अवस्स्थत छ बक छैन भनेर बनर्ािरण गनि र 

तपाइाँको माकेबटङ ियासहरूिाट अबर्कतम लाभ बलनको लाबग तपाइाँले सम्भाबवत 

खरीददारहरूको तपाइाँको माकेट खण्ड गनि आवश्यक छ। त्यहााँ खण्डीकरणका रे्रै बवबर्हरू 

छन् िसिाट छनौट गनि सबकन्छ, र बवकल्प िेचेको उत्पादन वा सेवा र खररदकतािहरू 

व्यस्क्तगत उपभोक्ताहरू वा अन्य व्यवसायहरू ("व्यवसायदेस्ख व्यवसाय" बिक्री, सांबक्षप्त 

"B2B") अनुसार फरक हुन सक्छ। सिैभन्दा सामान्य बवबर्हरू ग्राहकको खररद व्यवहार वा 

उत्पादनको ियोगमा आर्ाररत हुन्छन्। केही िारस्म्भक माकेट अनुसन्धानले कुनै पबन 

उद्यमीलाई कुन खण्डीकरण चरहरूले खररद व्यवहार र/वा उत्पादन ियोगमा सिैभन्दा ठूलो 

िभाव पाछि  र अन्ततः  कुन खण्डहरू बवशेष व्यवसायको लाबग सिैभन्दा आकषिक छन् भनेर 

बनर्ािरण गनि मद्दत गनेछ। 
 

 

उपभोक्ता ििार व्यापार ििार 

बवभािन चर उदाहरणक

ाा लाबग... 

बवभािन चर उदाहरणक

ाा लाबग... 

 

भूगोल 

-के्षत्र 

-शहरी ग्रामीण 

-िलवायु 

 

भूगोल 

 

- बिक्री के्षत्रहरू 

 

िनसाांस्ख्यकी 

-उमेर 

- बलङ्ग 

- पाररवाररक िीवन 
चक्र 

- आम्दानी 

- पेशा 

 

िनसाांस्ख्यकी 

 
- कमिचारीहरूको 
सांख्या 
- रािस्व 

- उद्योग 

 

मनोबवज्ञान 

- मूल्य 

- मनोवृबत्त 

- िीवन शैली 

- राय 

- व्यस्क्तत्व 

 

मनोबवज्ञान 

 
- बवभाग 
- बवचार नेताहरू 

- बनणिय बनमािता 

 

 

 

 

व्यवहार 

- ियोगको आवृबत्त 

- खरीद आवृबत्त 

- ियोग बवबर् 

- खररद बवबर् 

- ब्रान्ड वफादारी 

- मूल्य सांवेदनशीलता 

- लाभ खोबियो 

- बकनमेल 

अवसर 

 

 

 

 

व्यवहार 

- ियोगको आवृबत्त 

- खरीद आवृबत्त 

- ियोग बवबर् 

- खररद बवबर् 

- आपूबतिकताि 
वफादारी 

- मूल्य सांवेदनशीलता 

- लाभ खोबियो 

- बकनमेल 

अवसर 
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टारगेट 

माकेटस 
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उदाहरणका लाबग, रेसु्टरेन्टले बनम्न मधे्य कुनै पबन रोज्न सक्छ 

तपाईांको लबक्षत ििारहरू पररभाबषत गनि बवभािन रणनीबतहरू: 

 

िनसाशंययकी: एकल/युवा पररवार/खाली नेस्टर/पररपक्व उपभोक्ताहरू 

 

मनोशिज्ञान: िचलन सेटरहरू िो एक बनबित वातावरण खोज्छन् / स्वास्थ्य सचेत 

िो पौबष्टक िस्तावहरू खोज्छन् / राम्रो मूल्य चाहने ििेट 

माइन्डरहरू / सुबवर्ा उनु्मख व्यस्क्तहरू 

 

व्यिहार: खानाको समय / िारम्बार सांरक्षक / गबतबवबर्मा आर्ाररत (बथएटर 

पाटीहरू, खेल रातहरू, समुद्र तटको यात्रा, आबद) / बवशेष 

अवसरहरू (िन्मबदन, वाबषिकोत्सव, वषाि, िोम, स्नातक, आबद) 

 

एक पटक लबक्षत ििार पररभाबषत भएपबछ, उद्यमीले अन्य 

व्यवसायहरूले ग्राहकहरूलाई कसरी आकबषित गछि न् भनेर हेनि र 

नयााँ उत्पादनले भनि सके्न ििारमा कुनै कमी वा बनचहरू छन् वा 

छैनन् भनेर हेनिको लाबग िबतस्पर्ािको समीक्षा गनि सुरु गनि सक्छ। 

वा सेवा लाभदायक रूपमा भनि सबकन्छ। यबद त्यहााँ कुनै व्यवहायि 

अन्तर छैन िस्तो देस्खन्छ भने, बवभािन रणनीबतलाई अन्य लबक्षत 

ििारहरू माफि त अन्य अवसरहरू अवस्स्थत छन् बक भनेर हेनिको 

लाबग पुन: मूल्याङ्कन गररनु पछि । 

 

माकेट बवभािन बवशे्लषण सञ्चालन गदाि तीन सावर्ानीहरू बवचार गनुिपछि : 

 

 

 माकेट गबतशील छ; त्यसकारण, आि व्यवहायि रहेको खण्ड अको वषि (वा अको मबहना 

बवशेष पररस्स्थबतहरूमा बनभिर गदै) व्यवहायि नहुन सक्छ। ग्राहक िवृबतहरू टर ्याक गने 

महत्त्वलाई कम आाँकलन गनि सबकाँ दैन। 

 एक गैर-खस्ण्डत माकेट मास माकेट दृबष्टकोण िसै्त खतरनाक छ। लबक्षत माकेटहरू 

पररभाबषत गने उदे्दश्य दक्षता सुर्ार गनुि हो, तर यबद तपाईांले लक्ष्यलाई पूणि रूपमा 

छुटाउनुभयो भने, दक्षताको कारणले हुने कुनै पबन िचतहरू हराउाँछन्। 

 आफ्नो सिै अण्डा एउटै टोकरीमा नराख्नुहोस्। यबद एउटा लक्ष्य माकेटले खराि िदशिन 

गछि  भने, थप माध्यबमक लक्ष्य माकेटहरू पछ्याउनुपदिछ। 

 

िि नयााँ व्यवसाय माबलकहरूले िनसाांस्ख्यकीय र मनोवैज्ञाबनक माकेट िानकारीको महत्त्व देख्न 

थाल्छन्, रे्रैलाई आियि लाग्छ "मेरो सम्भाबवत ग्राहकहरूको िारेमा यी चीिहरू कसरी बसक्न 

सक्छु?" यी रे्रै िानकारीहरू अवस्स्थत अनुसन्धान सामग्री (माध्यबमक अनुसन्धान) समीक्षा गरेर वा 

सवेक्षणहरू (िाथबमक अनुसन्धान) सञ्चालन गरेर िाप्त गनि सबकन्छ। िानकारी िाप्त गने दुवै 

तररकाहरू अने्वषण गनुिपछि । 
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 तपाईांको लबक्षत ििार, यसको आकार र यसको बवशेषताहरू बनर्ािरण गरेपबछ, तपाईांले आफ्नो 

नयााँ व्यवसायलाई सफल िनाउनको लाबग ििारको पयािप्त ठूलो बहस्सा कब्जा गने अपेक्षा गनि 

सकु्नहुन्छ वा होइन भनेर बनर्ािरण गनि िबतस्पर्ािको बवशे्लषण गनुिपछि । िबतस्पर्ाित्मक िानकारीले 

तपाइाँको व्यवसायलाई िबतस्पर्ाििाट फरक पानि मद्दत गनुिपदिछ, त्यो हो, तपाइाँको व्यवसायले अन्य 

िदायकहरूको तुलनामा माकेटमा आफैलाई कसरी स्थान बदनेछ। 

 

 प्रशियोशगिा 

 

कुनै िबतस्पर्ाि छैन भने्न मान्न खतरनाक छ। बनयोबित स्थानको अनुसन्धानले तपाइाँको िस्तो कुनै 

अन्य व्यवसायहरू छैनन् भने्न कुरा िकट गनि सक्छ, यो तथ्यको मतलि यो होइन बक तपाइाँका 

सम्भाबवत ग्राहकहरूसाँग कुनै बवकल्प छैन। 

 

िबतस्पर्ाित्मक बवशे्लषणको लाबग उत्तम दृबष्टकोण भनेको सोध्नु हो, "मेरा ग्राहकहरूसाँग मिाट 

खररद गनिका लाबग के बवकल्पहरू छन्?" यस दृबष्टकोणले लबक्षत ग्राहकहरू, उनीहरूका 

चाहनाहरू र उनीहरूका वैकस्ल्पक स्रोतहरू थाहा हुन्छ भनी िताउाँछ। त्यसपबछ तपाइाँ  कसरी 

सम्भाबवत ग्राहकहरूलाई िबतस्पर्ीहरूको सट्टा तपाइाँिाट खररद गनि उते्प्रररत गने योिना िनाउन 

सकु्नहुन्छ। 

 

एउटा उदाहरण इटाबलयन िरफ िेचे्न पसल खोल्ने बनणिय गने व्यस्क्त हुन सक्छ बकनभने यस 

के्षत्रमा कसैले पबन यो उत्पादन िेच्दैन। यबद उद्यमीले माकेटमा यो अन्तरको अथि कुनै िबतस्पर्ाि 

छैन भनी मान्दछ भने, सम्भाबवत ग्राहकहरूसाँग अन्य माकेटमा बवकल्पहरू छन् (ित्यक्ष िबतस्पर्ी 

िनाम अित्यक्ष िबतस्पर्ीहरू) भने्न तथ्यलाई उद्यमीले िेवास्ता गदैछन्। ग्राहक इटाबलयन िरफ 

खोबिरहेको छैन; ग्राहक बचसो, स्वाबदष्ट, बकफायती व्यांिनहरू खोजै्द हुनुहुन्छ। व्यवसाय 

माबलकले सम्भाबवत ग्राहकलाई आइसबक्रम, पस्िकल्स, स्नो कोन िस्ता बवकल्पहरू छनौट गनुिको 

सट्टा इटाबलयन िरफ बकन्न वा बकराना पसलिाट बचसो टर ीटहरू खररद गनि मनाउनुपदिछ। यसरी 

िबतस्पर्ािको िारेमा सोच्दा कुनै उत्पादनलाई कसरी माकेट र फरक पाने भने्न बनणिय गनुि अबर् 

िबतस्पर्ािको केही मूल्याङ्कन गने महत्त्वलाई हाइलाइट गदिछ।  सम्भाबवत िबतद्वन्द्वीहरू फेला पानि 

मुख्य शब्दहरू ियोग गरेर इन्टरनेटमा दु्रत खोि भनेको तपाईांको सिैभन्दा िबसद्ध वा िाबवबर्क 

ज्ञानी िबतयोगीहरू को हुन् भनेर पत्ता लगाउनको लाबग राम्रो सुरुवात हो। 

 

एक पटक ग्राहकहरूको बवकल्पहरू पूणि रूपमा पबहचान भएपबछ, िबतस्पर्ािको मूल्याङ्कन 

िबतस्पर्ाि बकनमेल (रहस्य बकनमेल) िबत्तकै सरल हुन सक्छ। िबतस्पर्ािका पक्षहरू िसलाई 

सम्बोर्न गनुिपदिछ - िसै्त उत्पादनको गुणस्तर, उत्पादनहरूको बवबवर्ता, सञ्चालनको र्ण्टा, 

मूल्य बनर्ािरण, िवद्धिनात्मक िदशिनहरू, स्टोर नीबतहरू, ग्राहक सेवा, सांख्या र कमिचारीहरूको 

िकार - भ्रमणहरू र / वा पबहले नै बनर्ािरण गररनुपछि । फोन कल। कसरी र कबहले पररवतिनहरू 

गररन्छन् भनेर बनर्ािरण गनि रे्रै राउन्डहरू माफि त िबतस्पर्ािलाई आवबर्क रूपमा अवलोकन 

गररनुपछि । स्टोर टर ाबफकमा बदनहुाँ, बदनदेस्ख बदन, र मबहनादेस्ख मबहनामा पबन पररवतिनहरू 

अवलोकन गनि महत्त्वपूणि छ। सवेक्षण फारमहरू बवकास गनि र अन्तवाितािमा सहयोग गनि 

बवश्वसनीय साथीहरू र आफन्तहरूलाई सोध्न यो उपयोगी हुन सक्छ। यस िकारको रहस्य 

बकनमेल फारमका साथै यस िकारको डेटा सङ्कलन र बवशे्लषणमा सहायता UGA SBDC िाट 

उपलब्ध छ। 
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"प्रशियोशगिा" िारे जानकारी प्राप्त गदै 

बक्रया (कसरी गने) मतलि 

िपाईिे प्रदान गना चाहनु भएको 

जसै्त उत्पादन/सेर्वाहरू िेचे्न 

व्यर्वसायहरू पशहचान गनुाहोस्: 

अनलाइन म्याबपङ अनुियोगहरू वा 

बनदेबशकाहरू ियोग गनुिहोस् 

www.google.com/maps तपाईांको लबक्षत स्थान नबिकका 

िबतस्पर्ीहरू फेला पाने दु्रत र सबिलो उपकरण हो। 

उदाहरणका लाबग, यबद रेसु्टरेन्ट खोलै्द हुनुहुन्छ भने, तपाईांले 

आफ्नो लबक्षत स्थान सेट गनि सकु्नहुन्छ र त्यसपबछ "मेरो 

नबिकै रेसु्टरेन्टहरू" खोज्न सकु्नहुन्छ। त्यसपबछ "तपाईांको 

नबिकै" रेसु्टरेन्टहरूको सूची हेनिको लाबग तपाईां आफ्नो 

स्थानिाट सिै बदशाहरूमा स्क्रोल गनि सकु्नहुन्छ। 

 
िमाको आकार र शिनीहरूको शिक्री 

मात्रा पशहचान गनुाहोस्: 
 

अनुमाबनत बिक्री के हो? के यो 

व्यवसायको वेि साइट छ? व्यवसायमा 

कबत कमिचारी छन्? कबत समयदेस्ख 

व्यवसाय चलेको छ ? 

माबलक/व्यवस्थापक को हो? 

तपाईांको स्थानीय UGA SBDC कायािलयको सन्दभि USA 

डाटािेसमा पहुाँच छ। अमेररकी व्यवसायहरूको यो डाटािेस, 

तै्रमाबसक रूपमा अद्यावबर्क गररएको, अनुमाबनत वाबषिक 

बिक्री, कमिचारीहरूको सांख्या, व्यवसाय सुरु भएको वषि, साथै 

सम्पकि  िानकारी (ििन्धक वा माबलक, ठेगाना र टेबलफोन 

नम्बर) समावेश गदिछ। रे्रै स्थानीय पुस्तकालयहरूले 

पुस्तकालय काडि र्ारकहरूलाई यस डाटािेसमा पहुाँच िदान 

गदिछ। 
 

सावििबनक रूपमा व्यापार गररएका कम्पनीहरूको वाबषिक 

ररपोटिहरू र 5K ररपोटिहरू अबर्काांश सावििबनक र 

बवश्वबवद्यालय पुस्तकालयहरूमा उपलब्ध छन्। 

शिनीहरूका उत्पादनहरू/सेर्वाहरूको 

शर्विेषिाहरू पशहचान गनुाहोस्: 
 

िबतस्पर्ीको व्यवसायमा िानुहोस् र 

वरपर हेनुिहोस्। बतनीहरूले के 

उत्पादनहरू िस्ताव गछि न्? 

 

व्यापार बनरीक्षण गनुिहोस्। बतनीहरूले के उत्पादनहरू 

िस्ताव गछि न्? व्यापारमा के राम्रो भइरहेको छ र सुर्ारको 

आवश्यकता छ? माबनसहरू बकन बतनीहरूिाट बकन्छन्? 

 

 

 
शिनीहरूको स्थान शर्वशे्लषण 

गनुाहोस्: 

"बवांडशील्ड सवेक्षण" सञ्चालन गनुिहोस्। 

टर ाबफक गणनाहरू िाप्त गनुिहोस्। 

व्यापार सांग िानुहोस्। तपाईको पबहलो छाप के हो? के 

त्यहााँ व्यवसाय िाबहर ग्राहकहरूलाई आकबषित गने केबह 

छ? यो व्यवसायको "किि अपील" के हो? के व्यापार िमुख 

सडकमा अवस्स्थत छ? यो स्थानमा टर ाबफक िवाह कस्तो 

छ? के त्यहााँ पयािप्त पाबकि ङ छ? 
 

िॉबिियाको यातायात बवभागसाँग एक अनलाइन स्रोत छ, 

http://geocounts.com/gdot/, िसले तपाईांलाई 

ठेगानाहरू र चौराहेहरूमा टर ाबफक गणनाहरू फेला पानि 

अनुमबत बदन्छ। तपाईांको स्थानीय UGA SBDC कायािलयसाँग 

ESRI मा पहुाँच छ, डाटािेस िसले तपाईांको लबक्षत स्थानको 

बनबदिष्ट दायरा बभत्र टर ाबफक गणनाहरू िदान गनि सक्छ। 

शिनीहरूको मूल्य शनर्ाारणको 

प्रशिस्पर्ाात्मकिा शनर्ाारण गनुाहोस्: 
 

बवशेष उत्पादनहरूमा मूल्य बनर्ािरणको 

िारेमा सोर्पुछ गनि कल गनुिहोस् वा 

व्यापार भ्रमण गनुिहोस्। 

 

िबतस्पर्ीहरू पबहचान गरेपबछ, एकले बवबशष्ट 

उत्पादनहरू/सेवाहरूको मूल्यहरू तुलना गनि सक्छ। के 

मूल्य बनर्ािरण गुणस्तर र िदान गररएको सेवाको लाबग उबचत 

देस्खन्छ? 

 

 

प्रशिस्पर्ाा र 

उद्योग 

शर्वशे्लषण 

 



 

अध्याय  दुई: माकेट शिशजशिशिटी  
 

 
िबतस्पर्ािको मूल्याङ्कनले तपाइाँको लबक्षत माकेटको चाहना र आवश्यकताहरूको 

सम्बन्धमा िबतस्पर्ािको शस्क्त र कमिोरीहरू िकट गनुिपछि । िबतस्पर्ािको िलहरूिाट 

बसक्नले तपाइाँलाई तपाइाँको उत्पादन वा सेवा, तपाइाँको माकेबटङ रणनीबत, र तपाइाँको 

समग्र व्यवसाय व्यवस्थापन सुर्ार गनि मद्दत गनि सक्छ। िबतस्पर्ाित्मक कमिोरीहरू 

भेदभावका लाबग अवसरहरू हुन सक्छन्। िमोशनल रणनीबतहरू िबतस्पर्ाििाट 

तपाईांको व्यवसायको बभन्नताहरू हाइलाइट गनि बडिाइन गनि सबकन्छ, तर बनबित गनुिहोस् 

बक बभन्नताहरू तपाईांको लबक्षत माकेटसाँग सान्दबभिक छन्। 

 
उदाहरणका लाबग, डे-केयर सेन्टर खोल्ने योिना िनाउने व्यस्क्तले सू्कल पबछको 

हेरचाहको लाबग कुनै पबन नबिकका केन्द्रहरूले यातायात सेवाहरू उपलब्ध गराउाँदैन। 

हरेक बदउाँसो बवद्यालयिाट केन्द्रसम्म ि्ाको लाबग यातायातको व्यवस्था गनि चाहने 

के्षत्रमा त्यहााँ अबभभावकहरू हुन सक्छन्। सायद यी आमािािुको कायि ताबलका छ िसले 

गदाि उनीहरूलाई आफ्ना ि्ाहरूलाई केन्द्रमा छोड्न गाह्रो हुन्छ। नयााँ व्यवसाय 

माबलकले यी ग्राहकहरूलाई आकबषित गनि नयााँ सुबवर्ाको उपलब्ध सेवाहरूमा यातायात 

सेवा थपे्न फाइदाहरू (र लागतहरू) बवचार गनुिपछि ।  यस अबतररक्त सुबवर्ाको लाभले 

िबतस्पर्ाित्मक लाभको पररणाम स्वरूप आफ्नो व्यवसायलाई िवद्धिन गनि व्यवसाय 

माबलकको ियासमा महत्त्वपूणि बिक्री उपकरण िन्न सक्छ।  
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प्रशिस्पर्ाा र 

उद्योग 

शर्वशे्लषण 
 

"प्रशियोशगिा" िारे जानकारी खोजै्द (जारी) 

कायि (यो कसरी गने) मतलि 

शिनीहरूको प्रशिष्ठा/छशर्व पररभाशषि 

गनुाहोस्: 
 

बवज्ञापन, स्टोर-फ्रन्टहरू, लोगोहरू, 

ब्रोशरहरू, बिक्री बकटहरू, िेस 

बवज्ञस्प्तहरू, वेि साइटहरू र थप 

हेनुिहोस्। 

आन्तररक बवशे्लषण: यो कम्पनीले कुन छबवलाई िोिेक्ट 

गछि ? के यो कम्पनी गुणस्तर र सेवा िारे बचस्न्तत छ? 

बवज्ञापनहरूले व्यवसायमा कस्तो िभाव पाछि ? माबनसहरूले 

यस फमिलाई कसरी वणिन गछि न्? 

माकेशटङ रणनीशिको मूल्याङ्कन 

गनुाहोस्: 
 

िम्मा गररएका सिै िानकारीको 

आर्ारमा, िते्यक िबतस्पर्ीको अस्न्तम 

लक्ष्य के हो बनर्ािरण गनुिहोस्। 

बतनीहरूले के ििार अवस्थाहरू 

खोबिरहेका छन् र बतनीहरू सफल 

भएका छन्? 

 
 

सांकबलत माध्यबमक डेटा सांशे्लषण; ििारको िाथबमक 

अने्वषणले बवबभन्न फमिहरूद्वारा िस्ताव गररएको खररद 

व्यवहार र फाइदाहरू पररभाबषत गनि मद्दत गनि सक्छ। 
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उद्योग 

 

उद्योग अनुसन्धान मात्र महत्त्वपूणि हुन सक्छ, यबद अबर्क महत्त्वपूणि छैन भने, तपाइाँको 

स्थानीय िबतस्पर्ाि अनुसन्धान भन्दा। उद्योगमा समग्र िवृबत्त के हो? सामाबिक, रािनीबतक, 

वातावरणीय, िाबवबर्क र आबथिक शस्क्तहरूले उद्योगलाई कसरी असर गरररहेको छ?  

िबतस्पर्ीहरूले यी शस्क्तहरूलाई कसरी िबतबक्रया बदइरहेका छन् र बतनीहरूले 

तपाईांको नयााँ कम्पनीमा कस्तो िभाव पानेछ? यी िश्नहरूको िवाफ माध्यबमक डेटा 

अध्ययन गरेर पाउन सबकन्छ। यी उद्योग अवस्थाहरूमा तपाईांको िबतबक्रयाहरू यस 

अध्यायमा पबछ छलफल गररएको तपाईांको कम्पनीको माकेबटङ रणनीबतको आर्ार 

हुनेछ। 
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प्रशिस्पर्ाा र 

उद्योग 

शर्वशे्लषण 
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"उद्योग" िारे िानकारी प्राप्त गद ै

कायि (यो कसरी गने) मतलि 

 

 

 

 
उद्योग प्ररृ्वशि र िथ्याङ्कहरू िेिा 

पानुाहोस्: 
 

लेखहरू पढ्नको अबतररक्त, व्यापार 

सांर्हरूले िायः  तथ्याङ्कहरू र 

उद्योगहरूसाँग सम्बस्न्धत िवृबत्तहरू 

राख्छन्। 

सांर्को बवश्वकोश (गेल ररसचि द्वारा िकाबशत) एक 

वाबषिक डाइरेक्टरी हो िसले गैर-नाफामुखी सदस्यता 

सांर्हरू पबहचान गदिछ। यो राज्य भर 17 साना व्यवसाय 

बवकास केन्द्र कायािलयहरु मधे्य िते्यक मा उपलब्ध छ। 

यो पुस्तक एथेन्सको िॉबििया बवश्वबवद्यालयको मुख्य 

पुस्तकालयमा पबन उपलब्ध छ। 
 

रेसु्टरेन्ट एसोबसएसन िस्ता बवबशष्ट सांर् पबहचान गनि 

www.google.com ियोग गनुिहोस्। 

उद्योग तथ्याङ्क वा िवृबतहरूको लाबग वेि खोिी गदाि, खोि 

शब्दहरू "र तथ्याङ्कहरू" वा "र िवृबत्तहरू" थपु्नहोस्। 

उदाहरणका लाबग, यबद रेसु्टरेन्टहरूसाँग सम्बस्न्धत 

तथ्याङ्कहरूमा रुबच छ भने, "रेसु्टरेन्ट र तथ्याङ्कहरू" टाइप 

गनुिहोस्। वा, यबद िचलनहरूमा रुबच छ भने, "रेसु्टरेन्ट र 

िचलनहरू" टाइप गनुिहोस्। 

 

रे्रै माकेबटङ बवज्ञहरू सहमत छन् बक एक पटक एक व्यवसायले आफ्नो लबक्षत 

ििार पबहचान गररसकेपबछ र यसको इस्ित उत्पादन स्स्थबत बनर्ािरण गरेपबछ, अन्य सिै 

माकेबटङ कम्पोनेन्टहरू अझ राम्ररी ठाउाँमा आउाँछन्। उत्पादन स्स्थबतले 

उपभोक्ताहरूले तपाइाँको उत्पादन वा सेवालाई िबतस्पर्ािको सापेक्ष कसरी हेछि न् भने्न 

िुझाउाँछ।  स्स्थबत उत्पादन बवशेषताहरू (िसै्त मूल्य, गुणस्तर, सुबवर्ा, उ् िबवबर्) वा 

ियोग अवसर (बिहानको कफी र्र िनाम लेट-नाइट कफी हाउस) वा ियोगकताि वगि 

("पररवार-मैत्री" मा रेसु्टरेन्टको फोकस) मा आर्ाररत हुन सक्छ। आर्ाररत हुनुपछि । "वा 

"बमबत रात" वा "बदनको समयमा कामदारहरू")।  ििबक कम मूल्य नेता एक वाांबछत 

स्स्थबत हो, यो स्स्थबत सामान्यतया कायम राख्न गाह्रो छ। तपाइाँको व्यवसायलाई 

िबतस्पर्ाििाट उपभोक्ताहरूको लाबग अथिपूणि तररकामा फरक पाने क्षमता दीर्िकालीन 

सफलताको कुञ्जी हो। 

 

एक पटक वाांबछत उत्पादन स्स्थबत पररभाबषत भएपबछ, यो स्पष्ट रूपमा तपाइाँको लबक्षत 

ििार मा सांचार गररनु पछि । स्स्थबत को आर्ारभूत अवर्ारणा को व्याख्या गदिछ 

 

स्स्थबत बनर्ािरण तपाईले उत्पादनको साथ के 

गनुिहुन्छ भने्न होइन। स्स्थबत भनेको तपाईले 

सांभावनाको बदमागमा के गनुिहुन्छ। त्यो हो, तपाईले 

सम्भाबवत ग्राहकको बदमागमा उत्पादन राख्नुहुन्छ।1 

 

सांयोिन उत्पादन स्स्थबत मा एक िारम्बार ियोग शब्द अबद्वतीय बिक्री िस्ताव (USP) हो। 

अबनवायि रूपमा, USP ले उत्पादन बवशेषताहरूलाई ग्राहकको आवश्यकताहरू पूरा गने 

फाइदाहरूमा अनुवाद गदिछ। 

1अल रेस र ज्याक टर ाउट। पोबिशबनङ: द ब्याटल फर योर माइन्ड (McGraw-Hill Education। 2001)                               
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उत्पादन 
शथिशि 
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सामान्यतया एक-वाक्य नारामा िसु्तत गररएको, एक USP रे्रै िबतस्पर्ी िस्तावहरूिाट उत्पादन 

वा सेवालाई फरक पानिमा अत्यन्त उपयोगी हुन सक्छ। केही उदाहरणहरूले यो अवर्ारणा 

व्याख्या गनि मद्दत गनि सक्छ। 

 

 एउटा सानो सहरमा रहेको मबहला कपडा पसलले स्थानीय मास मचेन्डाइिरहरू, छुट कपडा 

बवके्रताहरू र महानगरीय बडपाटिमेन्ट स्टोरहरूिाट आफूलाई अलग गनि चाहन्छ। एउटा 

उपयुक्त USP यो हो बक िािेटको िुबटकले नवीन फेसन र सामानहरू िदान गरेर तपाईांको 

शैलीलाई िढाउाँछ।  

 

 एक र्र िग्गा एिेन्टले से्पनी-भाषी िबशक्षकहरू ियोग गरेर र्र खररदका आर्ारभूत कुराहरू 

बसकाउने कक्षाहरू उपलब्ध गराएर िढ्दो ल्याबटनो माकेट खण्डलाई सेवा बदन सक्छ। Su 

Casa Realty: तपाईांलाई सफलतापूविक नयााँ र्र बकन्नको लाबग सशक्त िनाउाँदै। 

 

  रासायबनक िशोर्न सुबवर्ाले यसको सञ्चालनको लबचलोपनलाई िोड बदन आवश्यक 

पदिछ। अनुकूबलत रासायबनक यौबगकहरूको लाबग, क्यान्टोनमा केमकेयरलाई कल गनुिहोस्। 
 

 लबक्षत ििार, िबतस्पर्ाि र स्स्थबतसाँग सम्बस्न्धत सिै अनुसन्धान बिक्री पूवािनुमान मा एक 

महत्वपूणि र्टक हुनेछ।ध्यान राख्नुहोस् बक तपाईांको व्यवसाय नयााँ छ र बिक्री मौसमी 

हुन सक्छ। 

 

बिक्री अनुमान गनि आर्ारभूत सूत्र हो: 

 

माकेट क्षमिा x औसि खरीद उदे्दश्य x प्रशि एकाइ िुल्क 

तपाईांको व्यवसायको लाबग माकेट सम्भाव्यता वा कुल माकेट आकार तपाईांको िारस्म्भक 

अनुसन्धानको क्रममा बनर्ािरण गररएको हुनुपछि । यसको अबतररक्त, िबत इकाई शुल्कहरू बवत्तीय 

सम्भाव्यता मूल्याङ्कनको भागको रूपमा गणना गररनेछ। िाथबमक अनुसन्धान अध्ययन वा उद्योग 

डेटािाट िबतबक्रयाको आर्ारमा औसत खररद उदे्दश्य गणना गनि आवश्यक हुनेछ। एक पटक 

व्यापार अवर्ारणा पररषृ्कत भएपबछ, लबक्षत माकेट पबहचान गररन्छ, र मूल्य बनर्ािरण सांरचना 

अनुमान गररएको छ, खररद उदे्दश्य पत्ता लगाउन सबकन्छ। सम्भाबवत ल्यानकेयर/ल्याण्डसे्कबपङ 

सेवाको लाबग टेबलफोन सवेक्षणको बनम्न उदाहरणले िबक्रयाको बववरण बदन्छ। 

 

उत्पादन अर्वर्ारणा: वैकस्ल्पक मौसमी सेवाहरूको साथ आवासीय र व्यावसाबयक 

ग्रीनसे्कपहरूलाई समयमै र पूणि ममित िदान गदै। 

 

सेर्वाहरू:  साप्ताबहक ल्यान सेवा (9 मबहना), माबसक रूख र झाडी ममित (10 मबहना), झार र 

दाना (िबत वषि 2 पटक), मौसमी रोपण (िबत वषि 4 पटक)। 

 

माकेट सम्भाव्यिा:  चार-काउन्टी उपनगरीय के्षत्र; 100,000 र्रहरू (एकल, पृथक), तर मध्यम 

देस्ख उ् आय भएका के्षत्रहरूलाई लबक्षत गदै, युवा पररवारहरूको उ् एकाग्रताका साथ 

आफ्नो ल्यानहरू कायम राख्न समय नहुन सक्छ। िबत वषि $ 50,000 भन्दा िढी आम्दानी भएका 

र्रपररवारहरूको पररषृ्कत लबक्षत माकेट र वतिमान िालिाबलकाहरू: 3,000 िशिि पररिारहरू 

 

 

 

20 

 अध्याय दुई: माकेट शिशजशिशिटी  

 

 

प्रशि एकाइ िुल्क (र्वाशषाक सम्झौिा): $1200 माबसक बकस्तामा बतनुिपनेछ (रोपण 

उत्पादन 

स्स्थशि 

शिक्री 

पूर्वाानुमान 

शिक्री 

पूर्वाानुमान 



 

सामग्री िाहेक) 

 

100 योग्य पररवारहरूको टेबलफोन सवेक्षणले यी सेवाहरू खररद गनि िते्यकलाई 

कबत्तको चासो राख्छ भनी सोध्छ। िबतबक्रयाहरू बनम्न ताबलकामा रेकडि गररएका छन्। 

 

प्रशिशक्रया 
# 

प्रशिशक्रयाह

रूको 

अपस्फीशि 
कारक * 

समायोशज

ि आरृ्वशि 

अवश्य खररद गनुिहोस् 5 0.80 4.0 

सायद बकने्न होला 10 0.50 5.0 

अबनबित 30 0.25 7.5 

सायद बकने्न बथएन 35 0.10 3.5 

पकै्क पबन बकने्न छैन 20 0.00 0.0 

कुल 100  20.0 

* थोमस नागेल र रीड होल्डन। मूल्य बनर्ािरण रणनीबत र रणनीबत (अपर सेडल, नू्य िसी: िेस्न्टस 

हल, 1995)। 

 
त्यहााँ रे्रै कारणहरू छन् बकन एक उपभोक्ता तपाईांको उत्पादन वा सेवा खररद गनि 

इिुक हुन सक्छ। केही कारणहरूमा उपलब्धता, िागरूकता, मूल्य, वा खररद गने 

अवसर समावेश हुन सक्छ, िते्यक िबतस्पर्ी िस्तावहरूसाँग सम्बस्न्धत। तसथि, सवेक्षण 

िबतबक्रयाहरू यी ििार अवस्थाहरूको लाबग समायोिन गनि आवश्यक छ। बडफे्लसन 

कारक ियोग गरेर, खररद मनसायको थप रूब़िवादी अनुमान िाप्त हुन्छ। 

 

हाम्रो लन सेवाहरूको उदाहरणमा, यबद लक्ष्य ििारको 20 िबतशत कब्जा गररएको 

बथयो भने, 600 ग्राहकहरू िाप्त हुनेछन् (3,000 x 0.20 = 600)। 600 ग्राहकहरूले 

वाबषिक शुल्कको रूपमा $ 1,200 बतदै, बिक्री $ 720,000 िरािर हुनेछ। 

 

यो बिक्री आांकडा बवत्तीय सम्भाव्यता मूल्याङ्कन र व्यापार सम्भाव्यता को समग्र बनर्ािरण 

को एक महत्वपूणि र्टक िन्छ। नमूना ल्यान सेवा फमिलाई अनुमाबनत २० िबतशत ििार 

बहस्सा िाप्त गनि केही समय लागे्न कुरा पबन ख्याल गनुिहोस्। 

 

यो बिक्री पूवािनुमान गने तररका हो। सान्दबभिक उद्योग अनुभवले नयााँ व्यवसाय 

माबलकलाई बिक्री पूवािनुमान वास्तबवक रूपमा िाप्त गनि सबकन्छ बक भनेर बनर्ािरण गनि 

मद्दत गनि सक्छ। 

 

यस गाइडिुकको अको खण्ड माकेबटङ रणनीबतको बवकाससाँग सम्बस्न्धत छ। यो रणनीबत 

मुख्यतया ििार सम्भाव्यता अनुसन्धान गदाि सङ्कलन िानकारीमा केस्न्द्रत हुनेछ र नयााँ 

व्यापार सुरु गरेपबछ लागू गररनेछ। माकेबटङ ििेट तयार गनि व्यवसाय सुरु गनुि अबर् 

माकेबटङ रणनीबत बवकास गनि महत्त्वपूणि छ। 
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 यो ििेट कुन माकेबटङ औिार ियोग गने, माकेबटङ खचि कबत हुने र एकीकृत 

माकेबटङ कायिक्रम कबहले लागू हुने भने्नमा आर्ाररत छ । तसथि, माकेबटङ ििेटले 

बवत्तीय सम्भाव्यता बनर्ािरण गनि ियोग गररने बवत्तीय अनुमानहरूमा महत्त्वपूणि िभाव 

पानेछ। समयसाँगै, माकेबटङ रणनीबत र ििेट ििार अवस्था अनुसार पररवतिन हुनेछ। 

 

िपाइाँको व्यवसाय सुरु गनुि अबर्, तपाइाँ तपाइाँको बिक्री लक्ष्यहरूमा पुग्न तपाइाँको 

व्यवसाय कसरी माकेट गने भनेर योिना िनाउनु पछि । यो माकेबटङ रणनीबत आर्ारभूत 

िचार गबतबवबर्हरु भन्दा िाबहर िानेछ। यसमा बवबभन्न माकेबटङ पहलहरू कबहले लागू 

हुनेछन् भने्न रूपरेखा माकेबटङ ताबलका र पहलहरूको लागत रूपरेखा एक सम्बस्न्धत 

ििेट समावेश हुनेछ। यो ताबलका र ििेटले अनुमाबनत आय कथन र नगद िवाह 

बववरणमा माकेबटङ लागतको पूवािनुमान गनेछ। 

 

 याद गनुिहोस् बक व्यवसाय खुल्नु अबर् केही माकेबटङ ियासहरू हुनेछन्, र यी 

लागतहरू माबसक अनुमानको सट्टा पूवि-खोल्ने लागतहरूमा समावेश गररनेछ। िारी 

माकेबटङ ियासहरू समकालीन व्यापार पररस्स्थबतहरूमा बतनीहरूको िभावकाररता र 

बनरन्तर उपयुक्तताको लाबग अनुगमन गररनु पछि । कायिनीबत र कायिनीबतहरू बवकबसत 

हुनेछन् िसरी व्यवसाय अपरेबटङ वातावरण अनुरूप पररपक्व हुन्छ। 

 

सांचार रणनीबतहरू व्यापार र यसको ििार िीचको इन्टरफेस हो, िसमा वतिमान र 

सम्भाबवत ग्राहकहरू समावेश हुन्छन्। स्टकहोल्डरहरू, सरकारी बनकायहरू 

(आईआरएस, िोबनङ िोडिहरू र अन्य बनयामक बनकायहरू) र स्थानीय व्यापार समुदाय 

सबहत अन्य समूहहरूसाँगको सञ्चारले व्यापार कसरी सञ्चालन गछि  र यसको छबव कसरी 

िसु्तत गररन्छ भने्न कुरालाई िभाव पाछि । तसथि, व्यापारको समग्र बिक्री र लाभिदता 

उदे्दश्यहरूको समथिनमा सञ्चार रणनीबतहरू सावर्ानीपूविक तयार हुनुपछि । बनम्न 

िश्नहरूले माकेबटङ सांचार रणनीबत बवकास गनि नयााँ व्यवसायलाई मागिदशिन गनि सक्छ: 

 

 तपाइाँ तपाइाँको लबक्षत ििारहरु लाई के सने्दश बदन कोबशस गदै हुनुहुन्छ? 

 

 तपाइाँको सने्दशले तपाइाँको उत्पादन/सेवाका फाइदाहरू, िाप्त मूल्य (मूल्य 

बनर्ािरणको सम्बन्धमा लाभहरू), िबतस्पर्ािको तुलना, कसरी उत्पादन/सेवा खररद 

गने, तपाइाँलाई कसरी सम्पकि  गने, आबद िारे के सने्दश बदन्छ? 

 

 के यो लबक्षत ििारमा िभावकारी सने्दश हो (के यी फाइदाहरू उनीहरूका लाबग 

महत्त्वपूणि छन्)? खररद बनणिय मापदण्ड के हो? के बवबभन्न ििारहरूलाई फरक 

सने्दशहरू चाबहन्छ (िसै्त, िहुसाांसृ्कबतक माकेबटङ)? 
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  के सने्दश कुशलतापूविक सञ्चार गररएको छ? यो सने्दश लबक्षत ििारहरूमा 

पुर् याउनको लाबग सिैभन्दा राम्रो समय (बदन, हप्ता, मबहना, वषि वा कुनै खास र्टनासाँग 

सम्बस्न्धत, आबद) कबहले हो? उपयुक्त सञ्चार च्यानलहरू के हुन् (टेबलबभिन, इमेल, 

ित्यक्ष मेल, आबद)? 

 

 सने्दशको पररणामको रूपमा तपाइाँ तपाइाँको व्यवसायलाई कसरी िुझ्न चाहनुहुन्छ? 

तपाईां कस्तो छबव हाबसल गनि खोजै्द हुनुहुन्छ? 

 

 तपाईां लक्ष्य ििारले पररणामको रूपमा के कायि गनि चाहनुहुन्छ (तपाईांलाई सम्पकि  

गनुिहोस्, तपाईांको स्टोरमा िानुहोस्, अपोइन्टमेन्ट सेट गनुिहोस्, तपाईांको वेि साइट 

भ्रमण गनुिहोस्, अडिर राख्नुहोस्, आबद)? 

 

 कुन माकेबटङ गबतबवबर्हरूले "िकको लाबग ब्याांग" (लगानीमा िबतफल) िदान गदिछ? 

 

 माकेबटङ गबतबवबर्हरूको िभावकाररता कसरी अनुगमन गररनेछ? कुन अभ्यासहरूले 

बिक्रीमा सकारात्मक िभाव पाछि ? 

 

 एक महत्त्वपूणि बडिाइन उदे्दश्य बवबभन्न माकेबटङ कायिक्रमहरू र गबतबवबर्हरूमा एक 

सुसांगत सने्दश कायम राख्नु हो। कायिक्रम एक छबव वा सने्दश सुदृढ गनि एकीकृत हुनुपछि । 

उदाहरणका लाबग, िाल हेरचाह केन्द्रले आफ्ना सेवाहरूको शैबक्षक अवयवहरूलाई िोड 

बदन चाहन्छ। तसथि, लबक्षत ििारमा पूविसू्कल िालिाबलकाका अबभभावक र िाथबमक 

हेरचाहकतािहरू समावेश हुनेछन्। एउटा महत्त्वपूणि बडिाइन उदे्दश्य बवबभन्न ििार 

र्टनाहरू र गबतबवबर्हरूमा एक सहयोगी सने्दश अकेस्टर ेट गनुि हो। एउटा कायिक्रम छबव 

वा सने्दशलाई सुदृढ पानि बडिाइन गररएको कायिक्रम हो। उदाहरणका लाबग, िाल स्वास्थ्य 

केन्द्रले आफ्ना सेवाहरूमा केही सेवाहरू थप्न चाहन्छ। तसथि, लबक्षत ििारमा पूविसू्कल 

ि्ाहरूको अबभभावक र िाथबमक हेरचाहकतािहरू समावेश छन्। सञ्चार सवारी 

सार्नहरूले स्थानीय के्षत्रका अखिारहरू वा बछमेकका समाचारपत्रहरूमा बवज्ञापनहरू 

समावेश गनि सक्छन्। मान्यता कायिक्रमले यो पबन देखाउाँछ बक के्षत्रीय वा राबष्टर य समीक्षा 

िोडिले कायिक्रमलाई बवश्वसनीय मानेको छ। एक अकािलाई सहयोग गनि िाल हेरचाह वा 

ग्रीष्मकालीन कायिक्रमहरूमा बवशेषज्ञता िाप्त गने के्षत्रको अको िाल हेरचाह केन्द्रसाँग 

साझेदारी गनि पबन सम्भव हुन सक्छ। शैबक्षक पक्षहरूमा लागत वा स्थानलाई िोड बदनु 

एकरूप हुनेछैन, यद्यबप यी बिन्दुहरूले पूविसू्कलका लाबग ग्राहकहरूको अस्न्तम छनौटमा 

केही िभाव पानि सक्छ। 

 

 त्यहााँ एक लक्ष्य ििार मा एक व्यापार माकेट गनि रे्रै तररकाहरू छन्। त्यहााँ 

"सिैलाई सिै गनि" आवश्यक छैन। दक्षता माकेबटांग सफलता को लागी एक महत्वपूणि कुञ्जी 

हो। एक व्यवसाय माबलकले लबक्षत ििारको सम्बन्धमा र उबचत माकेबटङ ििेट बभत्र 

माकेबटङ उपकरणहरूको मूल्याङ्कन गनुिपछि । माकेबटङ उपकरणहरूको बमश्रण बसििना, 

कायािन्वयन, अनुगमन र उपयुक्त रूपमा अनुकूबलत हुनुपछि । बकनभने माबनसहरूले बवबभन्न 

बवबर्हरू (सुने्न, हेने, वा गने) माफि त बसक्छन्, माकेबटङ उपकरणहरूको बमश्रणले सम्भाबवत 

ििारमा सने्दश फैलाउन मद्दत गनि सक्छ। रे्रै माकेबटङ उपकरणहरू ियोग गरेर तािा 

िसु्ततीकरणहरू माफि त सने्दशलाई पबन सुदृढ पानेछ। 
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 माकेबटङ बमक्स उपकरणहरूको बनम्न सूची (द म्याकग्रा-बहल कम्पनीहरूको 

अनुमबतमा पुन: छाबपएको) रोमन िी। बहबिङ र स्कट डबू्ल्य। कूपर द्वारा सफल 

माकेबटङ प्लान कसरी लेखे्न, िबतबलबप अबर्कार 1997 र मूल रूपमा NTC बििनेस 

िुक्स द्वारा िकाबशत। , 

 

 माकेशटङ उपकरण 

 

 उत्पादन - एक उत्पादन एक मूति वसु्त हो िुन उपभोक्ता वसु्तहरू, खुद्रा, र 

व्यापार-देस्ख-व्यापार कम्पनीहरूको लाबग लबक्षत ििारमा माकेट गररन्छ। 

सेवा व्यवसायहरूको लाबग, उत्पादन भबवष्यको लाभ वा भबवष्यको िबतज्ञा हो। 

 

 ब्रास्न्डङ - ब्रास्न्डङ कुनै उत्पादन, सेवा वा कम्पनीको नामकरण हो। ब्रान्ड वा 

नाम भनेको लेिल हो िुन उपभोक्ताहरूले तपाईांको उत्पादनसाँग िोड्छन्। 

यस कारणका लाबग, ब्रान्ड वा नामले उत्पादनको स्स्थबत र यसको अन्तबनिबहत 

नाटक उपभोक्तालाई सञ्चार गनि मद्दत गनुिपछि । 

 

 प्याकेबिङ - बनमािताहरूका लाबग, प्याकेबिङ्गले उत्पादनलाई समात्छ र सुरक्षा 

गछि  र उत्पादनका सुबवर्ाहरू र छबवलाई सञ्चार गनि मद्दत गछि । खुद्रा बवके्रता र 

सेवा फमिहरूका लाबग, प्याकेबिङ भनेको आन्तररक र िाह्य वातावरण हो िसले 

उत्पादनहरू/सेवाहरू (स्टोरहरू, कायािलयहरू, इत्याबद) राख्छ र बवतरण गछि  र 

यसले कम्पनीका बवशेषताहरू र छबवलाई सञ्चार गनि मद्दत गछि । 

 

 मूल्य बनर्ािरण - मूल्य उत्पादनको मौबद्रक मूल्य हो। मौबद्रक मूल्य सामान्यतया 

लबक्षत ििार वा के्रताले उत्पादनको लाबग के बतनेछ र बिके्रता वा कम्पनीले 

लागत र्टाउन र नाफा उत्पन्न गनि उत्पादनको लाबग के िाप्त गनुिपछि  भने्न 

कुराद्वारा बनयस्ित हुन्छ। 

 

 व्यस्क्तगत बिक्री/सेवा - खुद्रा र सेवा फमिहरूको लाबग व्यस्क्तगत बिक्री, िाय: 

"अपरेसन" भबनन्छ, पसल, कायािलय वा अन्य वातावरणमा बिक्री र सेवासाँग 

सम्बस्न्धत सिै कायिहरू समावेश गदिछ, िसै्त ढोका-ढोका अनुरोर्, र्र बिक्री, 

र टेबलमाकेबटांग। । यसमा बिक्री कमिचारीहरू भती र ििन्धन, भण्डारण सूची, 

बिक्रीको लाबग उत्पादनहरू तयार गने, सुबवर्ा र सुबवर्ा ममित गने, र 

ग्राहकहरूलाई फलो-अप सेवा समावेश छ। व्यवसाय-देस्ख-व्यवसाय र 

प्याकेि गररएका सामानहरू फमिहरूका लाबग, व्यस्क्तगत बिक्री भनेको 

उत्पादकहरूद्वारा व्यापार र/वा मध्यवती ििारहरूमा (मूल बनमाितादेस्ख 

अस्न्तम ियोगकतािसम्म बवतरण च्यानल बभत्र उत्पादनका बवबभन्न 

खरीददारहरू) द्वारा बतनीहरूको उत्पादनको बिक्री र सेवालाई िनाउाँछ। । 

[सम्पादकको नोट: इन्टरनेट बिक्री (इ-कमसि पबन भबनन्छ) पबन यस शे्रणीमा 

समावेश गररएको छ।] 
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माकेशटङ उपकरण (जारी) 

 

 बवतरण - हामीले बवतरणलाई बनमािता वा बिके्रतािाट ियोगकतािलाई वसु्त र 

सेवाहरूको िसारणको रूपमा पररभाबषत गछौं। बवतरणले सुबनबित गनुिपदिछ 

बक उत्पादनहरू लबक्षत ििारमा पहुाँचयोग्य छन्। 

 

 िचार/र्टनाहरू - िचारहरूले थप िोत्साहनहरू िदान गदिछ, लबक्षत 

ििारलाई केही वृस्द्धशील व्यवहार गनि िोत्साहन बदन्छ। वृस्द्धशील व्यवहारको 

पररणाम या त छोटो अवबर्को बिक्री िढ्छ र/वा उत्पादनसाँग सांलग्न हुन्छ 

(उदाहरणका लाबग, उत्पादनको ियोग वा र्टना-उनु्मख अनुभवहरू)। 

यसिाहेक, िवद्धिनमा िढी ध्यान बदइएको छ। 

 

 बवज्ञापन सने्दश - सशुल्क बमबडया (टेबलबभिन, रेबडयो, पबत्रका, अखिार, 

िाबहरी र ित्यक्ष मेल) माफि त िानकारी बदने र मनाउने सञ्चारले बवज्ञापन 

सने्दश गठन गदिछ। 

 

 बवज्ञापन बमबडया - बवज्ञापन बमबडया बवज्ञापनको लाबग सशुल्क सवारी 

सार्नहरू हुन्, खरीदको बिन्दुमा होइन। ििबक बवज्ञापन सने्दश भनेको 

सांचार भइरहेको छ, बवज्ञापन बमबडया यो कसरी डेबलभर गररन्छ। 

 

 मचेन्डाइबिङ - मचेन्डाइबिङ भनेको कम्पनी र/वा उत्पादनको लबक्षत 

ििारमा गैर-बमबडया सांचार हो। यो उत्पादन र िचार िानकारी सांचार गनि को 

लागी एक बवबर् हो। मचेन्डाइबिङले भुक्तान बमबडया िाहेक, एक-अन-एक 

व्यस्क्तगत सञ्चारको साथ वा बिना वातावरण माफि त तपाईांको कम्पनीको 

िारेमा दृश्य र/वा बलस्खत कथन िनाउाँछ। मचेन्डाइबिङमा ब्रोशरहरू, बिक्री 

पानाहरू, उत्पादन िदशिनहरू, बभबडयो िसु्ततीकरणहरू, ब्यानरहरू, टर ेड 

शो िदशिनी शेल्फ वक्ताहरू, टेिल टेन्टहरू, वा उत्पादन सुबवर्ाहरू, स्स्थबत, 

मूल्य बनर्ािरण, वा िचारात्मक िानकारी सञ्चार गनि ियोग गररने अन्य गैर-

बमबडया उपकरणहरू समावेश छन्। 

 

 पदोन्नबत - िमोशन कुनै पबन गैर-भुक्तानी बमबडया सांचार हो िसले लबक्षत 

ििार िागरूकता बनमािण गनि मद्दत गदिछ र सकारात्मक रूपमा तपाईांको 

उत्पादन वा फमि तफि  मनोवृबत्तलाई िभाव पाछि । पदोन्नबतले तपाइाँको फमि वा 

उत्पादनलाई फाइदा िदान गदिछ िुन कुनै अन्य माकेबटङ बमक्स उपकरणमा 

फेला पदैन। पदोन्नबतले गैर-व्यावसाबयक सञ्चार ियोग गने भएकोले, यसले 

वैर्ताको आयाम थप्छ िुन बवज्ञापनमा फेला पानि सबकाँ दैन। तपाइाँलाई यो पबन 

थाहा हुनुपछि  बक िचार - सम्पादकीय स्थान र तपाइाँको उत्पादन को लागी 

समय - सावििबनक सम्बन्ध को एक मात्र भाग हो। िनसम्पकि  भनेको 

सांस्थालाई छोटो अवबर्मा मात्र नभई दीर्िकालीन िनमतका मुद्दाहरूको 

सम्बन्धमा पबन सद्भावना पैदा गनेसाँग सम्बस्न्धत छ। 
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याद गनुिहोस् बक माकेबटङ उपकरणहरूको बमश्रण एक बवशेष व्यवसायको िकार र 

स्थान अनुरूप हुनुपछि ; त्यसकारण, सूचीिद्ध िते्यक उपकरण आवश्यक रूपमा िते्यक 

व्यवसायको लाबग उपयुक्त हुाँदैन। केबह व्यवसायको िकार, लबक्षत ििार, र िबतस्पर्ािको 

आर्ारमा अन्य भन्दा िढी िभावकारी हुनेछ। माकेबटङ उपकरणहरूको बमश्रण बवकास 

गदाि मनमा स्स्थरता उदे्दश्य राख्नुहोस्। यद्यबप बमबडयाको बमश्रण िभावकारी हुन सक्छ, 

बमबश्रत सने्दशहरू सामान्यतया िभावकारी हुाँदैनन्। 

 

 बकनबक व्यवसायहरू स्स्थर वातावरणमा सञ्चालन गदैनन्, उपभोक्ताहरू िीच उ् 

"मनको शीषि" िागरूकता कायम राख्न माकेबटङ रणनीबतहरू समय-समयमा 

पररमाििन गररनुपछि । माकेबटङ अनुसन्धानले िबतस्पर्ाि, उपभोक्ता िवृबत्त, र ग्राहकको 

राय र सनु्तबष्ट स्तरहरू क्याप्चर र मूल्याङ्कन गदिछ िसले व्यापारलाई ििारसाँग मेल 

खान्छ। यस िकारको िानकारीले ििार बवभािन, उत्पादन स्स्थबत, नयााँ उत्पादन 

बवकास, र अन्य माकेबटङ रणनीबतहरूमा मद्दत गनेछ। बवज्ञापन, िवद्धिन कायिक्रम, 

बिक्री, अनुसन्धान, कबमशन र अन्य बिक्री खचिहरू सबहत माकेबटङको लागतहरू, 

व्यवसायको सञ्चालन खचिहरूमा समावेश हुनुपछि । यी गबतबवबर्हरू िबतस्पर्ाित्मक 

रहनको लाबग कस्िमा केही स्तरहरूमा आवश्यक छन् र, त्यसैले, तपाईांले आफ्नो 

माकेबटङ योिना बसििना गदाि बवचार गनुिपछि । 

 

यो कुनै पबन व्यवसायको लाबग टर ्याक गनि, रेकडि गनि र लगानीमा यसको बफती कागिात 

गनि पबन महत्त्वपूणि छ, बवशेष गरी माकेबटङमा। यस तररकाले व्यवसाय माबलकसाँग कुन 

अबभयानहरू असफल भयो र कुन सफल भयो भने्न िवाहको रेकडि हुनेछ... र उदीयमान 

ढााँचाहरू पत्ता लगाउन सक्षम हुन सक्छ। बनस्सने्दह, यो िान्न महत्त्वपूणि छ बक कबहले 

केबह काम गरररहेको छ र भबवष्यको माकेबटांग बनणियहरू गनुि अबर् काम गरररहेको 

कुरामा समय/पैसा कहााँ सानि सबकन्छ। तपाइाँको ग्राहकहरु र गबतबवबर्हरु को एक 

आर्ार रेखा स्थाबपत गरेर सुरु गनुिहोस् र त्यसपबछ सिै माकेबटांग गबतबवबर्हरु, र्टनाहरु, 

बवज्ञापनहरु र िते्यक मा कबत पैसा र समय खचि भयो टर याक राख्नुहोस्। िृस्द्ध पत्ता 

लगाउन आर्ार रेखाद्वारा कुल बिक्री वा नयााँ ग्राहकहरूको गणना गनुिहोस्। तपाइाँ पबन 

सबिलै सांग पत्ता लगाउन सकु्नहुन्छ कुल र कबत कमिचारी र्ण्टा कायिक्रम िचार वा 

बसििना गनि खचि गररयो। ग्राहकलाई उनीहरूले िबतबक्रया बदन सके्न र्टनाको मुख्य 

वाक्याांश वा नाम बदनु पबन राम्रो बवचार हो (वा तपाइाँ आफ्नो ग्राहक सेवा िबतबनबर्लाई 

सोध्न सकु्नहुन्छ बक ग्राहकले र्टनाको िारेमा कसरी र कहााँ पत्ता लगायो)। कुनै पबन 

अवस्थामा, कुन गबतबवबर्हरूले िढी रािस्व उत्पन्न गछि  भनेर पत्ता लगाउन महत्त्वपूणि छ 

ििबक कुन गबतबवबर्हरूले िढी काम बलन्छ तर कमिोर िबतफलहरू छन् ताबक तपाईां 

आफ्नो भबवष्यको माकेबटङ योिनाहरू समायोिन गनि सकु्नहुन्छ। यबद तपाईांलाई 

माकेबटङ योिना िनाउन मद्दत चाबहन्छ भने, आफ्नो स्थानीय SBDC कायािलयमा 

भेट्नुहोस्। 
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िपाईको नयााँ उत्पादन वा सेवाको लाबग सम्भाबवत ििार अवस्स्थत छ भनी 

बनर्ािरण गरेपबछ, अको चरण ियासको बवत्तीय सम्भाव्यता बनर्ािरण गनुि हो। यो 

अनुमानमा व्यवसाय खोल्न कबत पैसा चाबहन्छ (एक पटकको खचि) र व्यवसायले 

आफूलाई बटकाउन पयािप्त नगद उत्पन्न नगरेसम्म कबत पैसा चाबहन्छ भनेर पत्ता लगाउने 

समावेश गदिछ। मूल्याङ्कनको अस्न्तम बिन्दुले त्यो बिन्दुमा पुग्नको लाबग आवश्यक समय 

र ियासको लायक छ बक छैन भने्न बनणिय गनुि हुनेछ। 

 
स्टाटि-अप चरणमा, छोटो अवबर्को लाबग पयािप्त कायिशील पुाँिी हुनु लाभदायक हुनु 

भन्दा िढी महत्त्वपूणि छ। यद्यबप, दीर्िकालीन रूपमा, व्यवसायमा नाफा र पयािप्त 

कायिशील पुाँिी दुवै हुनुपछि । 

 

यस िबक्रयाको पबहलो चरण भनेको व्यवसायले "ढोका खोल्न" र ग्राहकहरूलाई सेवा 

बदन सकु्न अबर् आवश्यक सिै वसु्तहरूको सूची बवकास गनुि हो। यस सूचीमा सिै पूाँिी 

सम्पबत्तहरू िसै्त भूबम, भवन, सूची, उपकरण, र पट्टा सुर्ारहरू समावेश गनुिपछि । 

कायिशील पूाँिीको मात्रा पबन गणना गनुिपछि । यस गाइडिुकको बनम्न पृष्ठहरूमा रहेका 

फारमहरूले नयााँ व्यवसाय सुरु गनिको लाबग पूाँिी आवश्यकताहरू अनुमान गनि 

आर्ारभूत गणनाहरूको बववरण बदन्छ। 

 
कायिपत्र, शीषिक, "तपाईांको व्यवसाय खोल्नको लाबग एक-पटक व्यय", व्यवसाय सुरु 

गदाि उद्यमीहरूले सामना गने सिैभन्दा सामान्य एक-पटक खचिहरू सूचीिद्ध गदिछ। 

यस कायिपत्रलाई तपाईांको बवबशष्ट व्यवसायमा अनुकूलन गनि स्वति महसुस गनुिहोस्। 

सिै डेटा समथिन गनि िमुख खचिहरूको लाबग कस्िमा तीन अनुमानहरू िाप्त गनुिहोस्। 

 
रे्रै उद्यमीहरू सोिन् बक स्टाटि-अप खचिहरू कभर गनि पयािप्त पैसा हुनु व्यवसाय 

खोल्न पयािप्त छ। यद्यबप, यो मामला होइन। एक पटक व्यवसाय सुरु गरेपबछ ढोका खुला 

राख्न पयािप्त पैसा हुनु पबन आवश्यक छ। यी अबतररक्त कोषहरू, िसलाई "कायिरत 

पूाँिी" वा "अपरेबटङ क्याबपटल" भबनन्छ, व्यवसायद्वारा गररने दैबनक खचिहरू समावेश 

गदिछ। ििसम्म व्यवसायले आफूलाई बटकाउन पयािप्त रािस्व उत्पन्न गदैन, कायिशील 

पूाँिी अन्य स्रोतहरू (िसै्त, व्यस्क्तगत, ऋण) िाट बवत्त पोबषत हुनुपछि । 

 
कायिशील पुाँिीको एक महत्त्वपूणि तत्व तलि हो, िसमा माबलक र कमिचारीहरूको तलि 

पबन समावेश छ। दोस्रो कायिपत्र, "व्यस्क्तगत माबसक खचि" शीषिकले तलि 

आवश्यकताहरू गणना गनि मद्दत गनेछ। अि तपाईां पबहले भन्दा रे्रै बमतव्ययी िीवन 

बिताउन सकु्नहुन्छ भनेर अनुमान गने समय होइन। वास्तबवक रूपमा खचि अनुमान गने 

ियास गनुिहोस्, सायद तपाईले वास्तवमा चाबहने भन्दा उ् आांकडा ियोग गरेर। अन्य 

शब्दहरूमा, यबद फोन बिल िबत मबहना $ 100 र $ 150 को िीचमा अनुमान गररएको 

छ भने, अनुमानको लाबग $ 150 ियोग गनुिहोस्। यस बदशाबनदेशको पालना गनािले 

र्रायसी खचिका लाबग नगदको अभाव हुनिाट िच्न सबकन्छ। 
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                                 अध्याय िीन: आशथाक शिशजशिशिटी 
 

 व्यर्वसाय खोल्नको िाशग एक पटकको खचा आर्वश्यक छ 

 

लेखा शुल्क ................................................................. $  

कानूनी शुल्क .............................................................. $  

वासु्त शुल्क ................................................................. $  

 

अन्य व्यावसाबयक शुल्कहरू ........................................... $  

 

लाइसेन्स र अनुमबतहरू ................................................. $  

 

उपयोबगता बनके्षपहरू .................................................... $  

 

लीि बडपोबिट ............................................................. $  

 

िबमन ........................................................................ $  

 

भुइस्ल्दङ्ग .................................................................... $  

 

साइट तयारी ................................................................ $  

 

टेबलफोन स्थापना ......................................................... $  

 

उपकरण .................................................................... $  

 

फबनिचर र बफक्स्चर ....................................................... $  

 

फबनिचर र बफक्स्चरको स्थापना ........................................ $  

 

सूची .......................................................................... $  

 

कायािलय आपूबति .................................................................. $  

 

सञ्चालन आपूबतिहरू ...................................................... $  

 

बि-ओपबनङ बवज्ञापन र िचार ......................................... $  

 

अन्य .......................................................................... $  

 

 

एक पटकको कुल खचि ......................................................... $  
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  व्यस्िगि माशसक खचा 

र्र 

र्र भुक्तान वा भाडा ............................................................... $  

ममित र ममित......................................................................... $  

र्र वा भाडामा बलने व्यस्क्तको िीमा ........................................... $  

सुरक्षा ................................................................................... $  

कीट बनयिण ........................................................................ $  

बििुली ................................................................................. $  

ग्यास .................................................................................... $  

पानी .................................................................................... $  

र्रको फोन ........................................................................... $  

मोिाइल फोन ........................................................................ $  

इन्टरनेट शुल्क ...................................................................... $  

केिल बटभी ........................................................................... $  

ल्यान ममितसम्भार .................................................................. $  

सम्पबत्त कर ........................................................................... $  

खाना ................................................................................... $  

लुगा ..................................................................................... $  

बचबकत्सा िीमा ....................................................................... $  

बचबकत्सा खचि ........................................................................ $  

र्रायसी सामान ..................................................................... $  

मनोरञ्जन .............................................................................. $  

के्रबडट काडि 1 ....................................................................... $  

के्रबडट काडि 2 ....................................................................... $  

यात्रा .................................................................................... $  

िक्यौता/सदस्यताहरू ............................................................. $  

योगदानहरू .......................................................................... $  

बवबवर् .................................................................................. $  

बवबवर् .................................................................................. $  

अन्य .................................................................................... $  
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अबर्ल्लो कायिपत्रमा गणना गररएको तलि आवश्यकताहरू अको कायिपत्रमा ियोग 

गररनेछ: "एक मबहनाको लाबग व्यापार व्यय।" यो कायिपत्रले नयााँ व्यवसायको अनुमाबनत 

कायिशील पूाँिी आवश्यकताहरू बनर्ािरण गनि मद्दत गनेछ। व्यापार व्यय कायिपत्र एक 

सुरूवात बिन्दु हो िहााँिाट एक व्यवसाय सुरु गनि को लागी िारस्म्भक पूांिी 

आवश्यकताहरु को मूल्याङ्कन गनि को लागी। बिक्रीको मात्राले बनबित खचिहरू (चर 

खचिहरू) लाई असर गने भएकोले, बिक्रीको बदइएको स्तरको साथसाथै औसत मबहनाको 

लाबग उत्पादन सूचीको बनरन्तर स्तर मानु्नहोस्। 
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             व्यस्िगि माशसक खचा (जारी) 

 

अटो 

ऋण भुक्तानी 1 ............................................................... $  

ऋण भुक्तानी 2 ............................................................... $  

िीमा 1 .......................................................................... $  

िीमा 2 .......................................................................... $  

ममित सम्भार र ममित........................................................ $  

इन्धन ............................................................................ $  

तग्स ............................................................................. $  

कुल माबसक खचि ......................................... $  

माइनस: 

अन्य स्रोतिाट आय ....................................... $  

िरािर: 

व्यस्क्तगत िीवन व्यय  

व्यवसाय द्वारा कभर गररनेछ ........................... $  

प्लस: 

कर (सांर्ीय, राज्य र स्थानीय) .......................... $  

िरािर: 

नू्यनतम तलि आवश्यकताहरू ....................... $  

िपाईकंो शिजनेस 

सुरु गने िागि 

अनुमान गदै 
 



 

अध्याय िीन: आशथाक शिशजशिशिटी  

 
  

एक मशहनाको व्यापार खचा 

 

माबलकको तलि (व्यस्क्तगत माबसक खचि कायिपत्र हेनुिहोस्) ... $  

 

कमिचारी पेरोल ............................................................ $  

 

पेरोल करहरू ............................................................. $  

 

बवज्ञापन / माकेबटङ ...................................................... $  

 

लेखा / कानूनी शुल्क ..................................................... $  

 

सामग्री वा सूची (औसत मबहनाको बिक्री मानु्नहोस्) ............... $  

 

सञ्चालन आपूबतिहरू ..................................................... $  

 

कायािलय आपूबति .................................................................. $  

  

भाडा ......................................................................... $  

 

उपकरण भाडामा ......................................................... $  

 

उपयोबगताहरू ............................................................ $  

 

टेबलफोन / सेल फोन ..................................................... $  

 

ऋण भुक्तानी (ब्याि सबहत) ............................................ $  

 

िीमा ......................................................................... $  

 

कर र लाइसेन्स ............................................................ $  

 

ममित र ममित .............................................................. $  

 

िैंक शुल्क/के्रबडट काडि शुल्क (औसत मबहनाको  

बिक्रीमा आर्ाररत) ........................................................ $  

 

सुरक्षा शुल्क ................................................................ $  

 

अन्य .......................................................................... $  

 

एक मबहनाको लाबग कुल व्यापार व्यय ............................... $  
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"एकमुष्ट खचि" र "एक मबहनाको लाबग औसत व्यापार व्यय" बनर्ािरण गरेपबछ, व्यापार 

सुरु गनि आवश्यक रकमको अनुमाबनत रकम गणना गनि थम्बको बनयम लागू गनुिहोस्। 

यो कोष उठाउन िुस्द्धमानी छ िसले व्यवसायको िकार र यसको अपेबक्षत नगद 

िवाहको आर्ारमा तीन देस्ख नौ मबहनाको सञ्चालन खचिहरू कभर गदिछ। तलको 

ताबलकामा, माबसक व्यापार व्यय कारकलाई मबहनाको अपेबक्षत सांख्याले गुणा गररबदनु 

पछि  ििसम्म माबसक रािस्व माबसक खचिहरू भन्दा िढी हुन्छ। 

 

एक पटकको खचि .......................................... $  

 

 

प्लस 

 

एक मबहनाको लाबग व्यापार खचि  

(3 देस्ख 9 मबहना) द्वारा गुणा ............................. $  
 

 

 िरािर 

 

अनुमाबनत कोष आवश्यक छ ........................... $  
 

 

तपाईांको बवचारलाई अगाबड िढाउनु अबर्, तपाईांले अि तपाईांसाँग पबहले नै रहेको पैसा 

र उपलब्ध पैसाको तुलनामा तपाईांले आफ्नो व्यवसाय सुरु गनि आवश्यक पने कुल 

रकमको बवशे्लषण गनुिपछि । यबद तपाईां आफ्नो उद्यमको लाबग िाह्य कोष खोजै्द 

हुनुहुन्छ भने, यस गाइडिुकको अध्याय 5 ले केही महत्त्वपूणि िानकारी िदान गदिछ। 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

33 

िपाईकंो शिजनेस 

सुरु गने िागि 

अनुमान गदै 
 



 

अध्याय िीन: आशथाक शिशजशिशिटी  

स्टाटा-अप खचिहरू गणना गरेपबछ, बवत्तीय सम्भाव्यता बनर्ािरण गने अको 

चरण भनेको बवत्तीय िके्षपण बवकास गनुि हो। यी अनुमानहरूले तपाईांलाई िताउनेछ बक 

व्यापारले कबत नाफा कमाउन सके्न क्षमता छ। ब्यालेन्स पाना, अनुमाबनत आय कथन र 

नगद िवाह बववरणले नयााँ व्यवसायको लाबग ररपोटि काडिको रूपमा काम गनि सक्छ। 

अनुमाबनत बवत्तीय बववरणहरूले नाफा, तरलता (नगद उपलब्ध), र सले्भन्सी (ऋण चुक्ता 

गने क्षमता) को सन्दभिमा व्यवसायले कबत्तको राम्रो िदशिन गरररहेको छ भनेर 

देखाउनेछ। 

 
ब्यािेन्स िीट 

 

ब्यालेन्स शीट एक अपेक्षाकृत सीर्ा अवर्ारणा हो। यसलाई लेखा समीकरण द्वारा सांके्षप 

गनि सबकन्छ सम्पबत्त = दाबयत्वहरू + माबलकको साझेदारी। उदाहरणको लाबग, मानु्नहोस् 

बक एक व्यवसाय $100,000 भवनिाट सञ्चालन हुन्छ। $20,000 को अबग्रम भुक्तानी 

गररएको बथयो र $80,000 को बर्तो िााँकी बथयो। ब्यालेन्स शीटको लाबग लेखा सूत्रमा 

राख्नको लाबग, त्यहााँ $100,000 सम्पबत्तमा, $80,000 दाबयत्वहरूमा, र माबलकको 

साझेदारीमा $20,000 छन्। कुल सम्पबत्त मधे्य, माबलकको साझेदारी स्वाबमत्वको 

सम्पबत्तको अांश हो, र दाबयत्वहरू सम्पबत्तको अांश हो िसको लाबग पैसा बतनुि पछि । 

 
ब्यालेन्स शीटले एक बनबित समयमा व्यवसायको स्स्थबत िबतबनबर्त्व गदिछ, यसरी, यसले 

व्यवसायको बवत्तीय स्वास्थ्यको स्न्यापसट िदान गदिछ। ब्यालेन्स शीटका तत्वहरूलाई 

बनम्नानुसार पररभाबषत गररएको छ: 

 
सम्पशि - सम्पबत्त भनेको कुनै पबन मूति वा अमूति वसु्त हो िसको मूल्य 

छ र तपाईांको व्यवसायद्वारा ियोग गनि सबकन्छ। सम्पबत्तहरू 

सामान्यतया वतिमान, स्स्थर वा अन्य रूपमा वगीकृत गररन्छ।  हालको 

सम्पबत्तहरू सम्पबत्तहरू हुन् िुन 12-मबहनाको चक्र बभत्र नगदमा 

रूपान्तरण गनि सबकन्छ। सिैभन्दा सामान्य हालको सम्पबत्तहरू 

नगद, खाताहरू िाप्य, र सूची हुन्। स्स्थर सम्पबत्त भनेको उपकरण, 

फबनिचर र बफक्स्चर, र िग्गा र भवनहरू सबहत एक वषिभन्दा िढी 

समयको लाबग ियोग गररने सम्पबत्तहरू हुन्। अन्य सम्पबत्तहरू 

सम्पबत्तहरू हुन् िुन हालको र बनबित वगिहरू, िसै्त पेटेन्ट र सद्भावना 

िाबहर आउाँछन्। 

 
दाशयत्वहरू - दाबयत्वहरू व्यवसायद्वारा लगाइएका ऋणहरू हुन् र 

अरूलाई बतनुि पछि । दाबयत्वहरू वतिमान वा दीर्िकालीन रूपमा वणिन 

गनि सबकन्छ। हालको दाबयत्व भनेको 12-मबहनाको अवबर् बभत्र 

भुक्तान गररनु पछि । हालको दाबयत्वहरूको उदाहरणहरूमा 

भुक्तानयोग्य खाताहरू, करहरू, र तपाईांको दीर्िकालीन ऋणको 

हालको भाग समावेश छ। दीर्िकालीन दाबयत्व भनेको एक वषिभन्दा 

िढी भुक्तानी अवबर् हो। दीर्िकालीन दाबयत्वहरूको उदाहरणहरूमा 

बर्तो, भुक्तानयोग्य नोटहरू, उपकरण ऋण, र शेयरर्ारकहरूलाई 

ऋण समावेश छन्।  
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माशिकको साझेदारी – माबलकको साझेदारी व्यवसायमा िारस्म्भक लगानी हो, 

व्यवसायले िनाएको कुनै पबन आम्दानी िुन व्यवसायद्वारा रास्खएको हुन्छ (िनाइ 

रास्खएको आय), र व्यापारमा कुनै अबतररक्त लगानी। 

 
नमूना ब्यालेन्स पानाले पैसा कहााँिाट आयो र कसरी व्यापार सुरु गनि ियोग गररयो भनेर 

देखाउनु पछि । अको कायिपत्रले तपाईांको अनुमाबनत ब्यालेन्स पानाको आर्ारको रूपमा 

सेवा गनि सक्छ। यो टेम्त्पे्लट एक सामान्य उदाहरण हो; तपाइाँको व्यवसाय को बवबशष्ट 

आवश्यकताहरु र िबटलता पूरा गनि यो दिी। ब्यालेन्स पाना ढोका खोल्ने बदन कस्तो 

देस्खन्छ भने्न आर्ारमा पूरा गनुिपछि । यो अभ्यासले यो िारस्म्भक समयमा व्यवसायको 

स्वाबमत्व के छ र यसले के ऋण बदन्छ भनेर देखाउनेछ। 
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एसिीडीसी "आर" अस शगफ्ट 

िॉप 31 शदसंिर, XXXX िक 

 

सम्पबत्त दाबयत्व र साझेदारी 

 

हालको सम्पबत्त चालु दाबयत्व 

 

नगद ............................... $5,000 भुक्तानी योग्य खाताहरू...$12,000 

िाप्तयोग्य खाता........ 3,000 बिक्री कर बतने ........................... 300 

सूची ....................... 50,000 वतिमान भाग / 

दीर्िकालीन ऋण .................... 4,000 

कुल चालू सम्पबत्त..... 58,000 कुल वतिमान 

दाबयत्वहरू .......................... 16,300 

स्स्थर सम्पबत्त दीर्िकालीन दाबयत्वहरू 

उपकरण ..................... 15,000 उपकरण नोटहरू 

फबनिचर र बफक्स्चर.... 50,000 भुक्तान योग्य ....................... 30,000 

कम सांबचत 

मूल्यह्रास ................................. (30,000) 

कुल अचल सम्पबत्त......... 35,000 कुल 

दाबयत्वहरू .......................... 46,300 

माबलकको साझेदारी 

माबलक लगानी 20,000 

रास्खएको कमाई ................ 26,700 

कुल माबलकको 

साझेदारी ............................. 46,700 

कुल देनदाररयाां और 

माबलक की 

कुल सम्पबत्त.............93,000 साझेदारी ............................. 93,000 
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 िपाईकंो व्यापार यस 

अनुसार  XXXXX, XXX 

 

सम्पबत्त दाबयत्व र साझेदारी 

 

हालको सम्पबत्त चालु दाबयत्व 
 

नगद ........................................ $  

िाप्तयोग्य खाता ........................   

सूची ...........................................   

 

कुल हालको सम्पबत्त .................   

भुक्तानी योग्य खाताहरू .. $  

बिक्री कर बतने ....................   

हालको भाग/ 

दीर्िकालीन ऋण .................   

 

कुल चालू  

दाबयत्वहरू ..........................   
 

स्स्थर सम्पबत्त दीर्िकालीन दाबयत्वहरू 
 

उपकरण ....................................   

फबनिचर र बफक्स्चर ..................   

कम सांबचत मूल्यह्रास ............. ( ) 

 

कुल स्स्थर सम्पबत्त .....................   

 

  

 

 

 

 

 

 

 

 
कुल सम्पबत्त ..................... $  

उपकरण नोटहरू  

भुक्तान योग्य   

 

 
कुि दाशयत्िहरू ................   

 

      माशिकको साझेदारी 

माशिकको िगानी.. ...........  

राशिएको कमाई ..............   

 

कुि माशिकको साझेदारी ....   

 

कुि दाशयत्ि र  

माशिकको साझेदारी ........ $  
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 आय शर्वर्वरण 

आय बववरणले एक बनबित अवबर्मा व्यवसायको नाफा (वा यसको अभाव) देखाउाँछ। 

आम्दानी बववरणहरूले कुनै पबन समय अवबर् कभर गनि सक्छ, तर सामान्यतया मबहना, 

तै्रमाबसक वा वषिलाई कभर गदिछ। आय बववरणले एक बनबित अवबर्मा व्यवसायको 

रािस्व (पैसा आउाँदैछ) र व्यय (पैसा िाबहर िाने) को बववरण बदन्छ। बनम्न आय बववरणका 

बवबशष्ट तत्वहरू छन्: 

 
राजस्व - यो पैसा हो िुन यसको उत्पादन वा सेवाहरूको बिक्रीिाट व्यापारमा 

आउाँछ। लेखाको छनोट गररएको बवबर्ले कुन मबहनाको रािस्व आय बववरणमा 

देखा पनेछ भनेर बनर्ािरण गनेछ। (लेखा बवबर्हरू यस गाइडिुकको अध्याय 7 

मा बवसृ्तत रूपमा वणिन गररएको छ।) नगद बवबर् ियोग गदाि, वास्तवमा नगद 

िाप्त हुाँदा रािस्व ररपोटि गररन्छ। उपाििन बवबर् ियोग गदाि, कमाई िबक्रया पूरा 

भएपबछ, नगद िाप्त होस् वा नहोस् भनेर रािस्व पबहचान गररन्छ। एक िमाबणत 

सावििबनक लेखापालले तपाईको व्यवसायको लाबग कुन लेखा बवबर् सिैभन्दा 

उपयुक्त छ भनेर बनर्ािरण गनि मद्दत गनि सक्छ। 

 
िेचेको सामानको िागि - यो तपाईांको व्यवसायले एक बनबित अवबर्मा 

िेचेको उत्पादनहरूको सांख्या हो। यो आवश्यक पदैन बक त्यो अवबर्मा खररद 

गररएका उत्पादनहरू हुनुपदिछ, बकनबक सूचीमा अबर्ल्लो अवबर्िाट िााँकी 

रहेका वसु्तहरू हुन सक्छन्।  साथै, बिक्रीको लाबग उपलब्ध सिै सामानहरू त्यो 

बवबशष्ट अवबर्मा िेच्न आवश्यक छैन। िेचेको सामानको लागत बनर्ािरण गनिको 

लाबग एक मानक सूत्र छ। यो बनम्नानुसार छ: 

 
शुरुवात सूची 

 प्लस (+) खररदहरू 

सामान बिक्रीको लाबग उपलब्ध छ 

माइनस (-) सूची समाप्त गदै  

िरािर (=)         िेचेको सामानको लागत 

 
कूि नािा - रािस्व बिक्री वसु्तको लागत माइनस सकल नाफा हो। सकल 

नाफा खरीद र मूल्य बनर्ािरण व्यवहार को एक राम्रो सूचक हो। रे्रै कम मूल्य 

बनर्ािरण वा रे्रै उत्पादन बकन्न सकल नाफा हाबन गनि सक्छ। तुलना गनि उद्योग 

मापदण्डहरू िााँच गनुिहोस्। 

 

सञ्चािन खचा – यी वसु्तहरू र सेवाहरूको बिक्री माफि त रािस्व उत्पन्न गने 

लागतहरू हुन्, िेचेका सामानहरूको लागतको अबतररक्त। यी खचिहरू बनबित 

(स्स्थर) हुन सक्छन् वा मबहनादेस्ख मबहना फरक हुन सक्छन्।  
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पररवतिनशील खचिहरू ित्यक्ष रूपमा रािस्व पररवतिनसाँग सम्बस्न्धत छन्। िि 

रािस्व िढ्छ, यी खचिहरू िढ्छन्, र रािस्व र्ट्दै िााँदा, यी खचिहरू र्ट्छन्।  

रािस्व पररवतिनले बनबित खचिमा कुनै असर गदैन। पररवतिनशील खचिहरूको 

उदाहरणहरू कबमसन र के्रबडट काडि शुल्कहरू हुनेछन्। बनबित खचिका 

उदाहरणहरूमा भाडा, पेरोल, र व्यावसाबयक शुल्कहरू समावेश छन्। 

 
सञ्चािन नािा - सञ्चालन मुनाफा सकल नाफा माइनस सञ्चालन खचि हो। 

सञ्चालन नाफा सामान्य सञ्चालनको क्रममा कमाएको नाफा हो। 

 
अन्य आम्दानी र व्यय - अन्य आम्दानी र खचिहरू दैबनक कायिहरूको अांश 

होइनन्। अन्य आम्दानीका उदाहरणहरू ििार योग्य बर्तोहरूिाट ब्याि र 

लगानीमा कमाएको लाभाांश हुनेछन्। अन्य खचिको उदाहरण ऋणको ब्याि हो। 

 

कर अशि खुद नािा - कर अबर्को खुद नाफा भनेको सञ्चालन नाफालाई 

र्टाएर अन्य आम्दानी र खचि हो। 

 

कुि नािा - खुद नाफा भन्नाले कर कटौती पबछ कर भन्दा पबहलेको खुद नाफा हो। 

 

 
अको पृष्ठमा नमूना आय बववरण छ। 
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 आय शर्वर्वरण 

 

आम्दानी ..................................................................................................... $150,000 

 

िेचेको सामानको लागत ................................................................................ 70,000 

 

कूल नाफा .................................................................................................... $80,000 

 

सञ्चालन खचि: 

लेखा शुल्क ............................................................................................. 250 

बवज्ञापन .............................................................................................. 4,500 

िैंक/के्रबडट काडि शुल्क ................................................................... 3,000 

मूल्यह्रास ............................................................................................ 5,000 

कमिचारी पेरोल ................................................................................ 12,500 

िीमा ........................................................................................................ 750 

कानूनी शुल्क.......................................................................................... 250 

रखरखाव र ममित .................................................................................. 250 

बवबवर् ...................................................................................................... 300 

कायािलय आपूबति ............................................................................... 1,200 

अबर्कारीहरूको तलि .................................................................. 20,000 

सञ्चालन आपूबतिहरू ......................................................................... 3,000 

पेरोल करहरू ................................................................................... 3,580 

भाडा................................................................................................. 12,000 

सुरक्षा ...................................................................................................... 360 

कर र लाइसेन्स ...................................................................................... 220 

टेबलफोन ............................................................................................ 1,500 

उपयोबगताहरू .................................................................................. 1,800 

कुल पररचालन खचि .................................................................................... $70,460 

सञ्चालन लाभ ................................................................................................... 9,540 

अन्य आय र व्यय: 

ब्याि खचि .......................................................................................... 1,750 

कर अबर् शुद्ध लाभ ......................................................................................... 7,790 

करहरू .............................................................................................. 1,700 

कर पबछ खुद नाफा ........................................................................... $6,090 
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कस्िमा दुई वषिको आय र व्यय अनुमानहरू सामान्यतया सम्भाबवत नाफा र कायिशील 

पूाँिी आवश्यकताहरू बनर्ािरण गनि आवश्यक हुन्छ।आय बववरण तयार गनुि भनेको 

तपाईांको व्यवसायमा कसरी नगद िवाह हुनेछ भनेर बनर्ािरण गने पबहलो चरण हो। आय 

बववरणिाट िानकारीले नगद िवाह िके्षपण बसििना गनि मद्दत गनेछ। यो अत्यबर्क 

बसफाररस गररएको छ बक दुिै अनुमाबनत कथनहरू माबसक आर्ारमा तयार हुन्छन्। 

 
नगद प्रर्वाह से्टटमेन्ट 

 

कबहलेकाही ाँ यो तपाईांको व्यवसायको लाबग छोटो अवबर्मा लाभदायक हुन सम्भव छ 

ििबक अझै पबन नकारात्मक नगद िवाहको अनुभव गदै; अथाित्, व्यवसायले िाप्त 

गरररहेको भन्दा रे्रै पैसा भुक्तानी भइरहेको छ। तसथि, तपाईांको व्यवसायमा नगद चक्रले 

कसरी काम गछि  भनेर िुझ्नु महत्त्वपूणि छ। नगद िवाह कथनले यस चक्रलाई दस्तावेि 

गदिछ। 

 
नगद िवाह बववरण बवकास गने दुई तररकाहरू छन्: अित्यक्ष बवबर् र ित्यक्ष बवबर्। 

अित्यक्ष बवबर्ले आय बववरणिाट शुद्ध नाफा बलन्छ र तपाइाँलाई वास्तबवक नगद िवाह 

बदनको लाबग बदइएको अवबर्को लाबग ब्यालेन्स पाना खाताहरूमा पररवतिनहरू अनुसार 

समायोिन गदिछ। यस गाइडिुकको उदे्दश्यका लाबग, हामी ित्यक्ष बवबर्मा ध्यान केस्न्द्रत 

गनेछौां बकनभने यो अवर्ारणा िनाउन सबिलो छ र नगद आउन वा सञ्चालनिाट िाबहर 

िाने, बवबत्तय गबतबवबर्हरू, र लगानी गबतबवबर्हरू िीचको ित्यक्ष सम्बन्ध देखाउाँदछ। 

एक लेखापालले अित्यक्ष बवबर्मा थप िानकारी िदान गनि सक्छ। 

 
सञ्चालनिाट नगद भनेको व्यवसायमा नगद आउने र सामान्य, दैबनक बक्रयाकलापको 

कारणले व्यवसायिाट नगद िाबहर िानुको पररणाम हो। सञ्चालनिाट व्यवसायमा आउने 

नगद भनेको तोबकएको अवबर्मा नगद बिक्रीिाट िाप्त नगद हो र त्यो अवबर्मा वास्तवमा 

सङ्कलन गररएका खाताहरूिाट िाप्त नगद हो। सञ्चालनका कारण व्यवसायिाट िाबहर 

िाने नगदले बनयबमत खचिहरू िसै्त सूची खररद, पेरोल खचि, र सञ्चालन खचिहरू िसै्त 

भाडा, उपयोबगताहरू, आबद समावेश गदिछ। 

 
बवत्तीय गबतबवबर्हरूिाट िाप्त नगद ऋणिाट नगद रबसदहरू वा ऋण चुक्ता वा एकमुष्ट 

भुक्तानीको लाबग नगद बनकासीको पररणाम हो। लगानी गबतबवबर्हरूिाट नगद 

सामान्यतया लगानीकताि वा कम्पनी माबलकहरूिाट िाप्त नगद वा कम्पनी 

सम्पबत्तहरूको लाबग भुक्तान गररएको नगद हो। 

 
व्यवसाबयक बवचार बवकबसत हुाँदा, खचिहरू कभर गनिको लाबग छ मबहनाको नगदको 

र्ारणा कम सही हुन सक्छ। नगद िवाहको माबसक िके्षपणहरूले व्यापारलाई 

चलाउनको लाबग कबत कायिशील पूाँिी आवश्यक छ भने्न िारे थप सटीक अनुमान िदान 

गनेछ। नगद िवाह बववरण नगद िवाह आवश्यकताहरू बनर्ािरण गनिको लाबग मुख्य 

मागिदशिक हुनुपछि । 
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बनम्न टेम्त्पे्लट तपाईांको आफ्नै नगद िवाह िके्षपण बवकास गनि ियोग गनि सबकन्छ। टेम्त्पे्लट 

केवल एक गाइड हो र तपाईांको बवशेष व्यवसाय अनुरूप हुनुपछि । नगद िवाह िके्षपणले 

देखाउाँदछ बक कबहले नगद अभाव हुन्छ र नगद र्ाटा कबत ठूलो हुन्छ यसले 

व्यवसायलाई बदगो िनाउन पयािप्त नगद ल्याउनु अबर्। यबद त्यहााँ नकारात्मक नगद 

िके्षपण छ भने, तपाईांले नगद र्ाटा पूरा गनि बवत्तपोषण वा लगानी बवकल्पहरूिाट नगद 

सुरबक्षत गनुिपछि । छोटो अवबर्मा, नगद िवाह सिै कुरा हो। दीर्िकालीन नाफा पबन 

महत्त्वपूणि छ। 
 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 
 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

42 

आशथाक 

अनुमानहरू 

शर्वकास गदै 

 

 

 

 

 



 

 अध्याय िीन: आशथाक शिशजशिशिटी  
 

िपाईकंो व्यर्वसायमा अनुमाशनि 

माशसक नगद प्रर्वाह 

मशहना 1 देस्ख मशहना 12, 20XX 

 

 मबहना 1 मबहना 2 मबहना 3 मबहना 4 मबहना 5 मबहना 6  आबद... 

सञ्चालनिाट नगद रबसदहरू:        

नगद बिक्री        

िाप्तयोग्य खाता        

अन्य नगद रबसदहरू        

        

सञ्चालनिाट कुल नगद रबसदहरू:        

        

बवत्तपोषण वा लगानीिाट नगद रबसदहरू        

िैंक ऋण        

माबलकको लगानी        

अन्य        

        

बवत्तपोषणिाट कुल नगद रबसदहरू 
 

      

        

कुल नगद रबसदहरू        

        

सञ्चालनिाट नगद बवतरण:        

खररद/सूची        

लेखा शुल्क        

बवज्ञापन        

िैंक/के्रबडट काडि शुल्क        

कमिचारी पेरोल        

िीमा        

कानूनी शुल्क        

रखरखाव र ममित        

कायािलय आपूबति        

अबर्कारी का वेतन        

सञ्चालन आपूबतिहरू        

पेरोल करहरू        

भाडा        

सुरक्षा        

कर र लाइसेन्स        
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अध्याय िीन: आशथाक शिशजशिशिटी  

अनुमाशनि माशसक नगद प्रर्वाह िपाईकंो 

व्यर्वसाय 

मशहना 1 देस्ख मशहना 12, 20XX (जारी) 
 

 मबहना 1 मबहना 2 मबहना 3 मबहना 4 मबहना 5 मबहना 6  आबद... 

टेबलफोन        

उपयोबगताहरू        

बवबवर्        

        

सञ्चालनिाट कुल नगद बवतरण:        

        

बवबत्तय वा लगानी को लागी नगद बवतरण:        

        

ऋण भुक्तानी        

उपकरण खररदहरू        

अन्य  
 

      

        

बवबत्तय वा लगानीको लाबग कुल नगद 

बवतरण: 

       

        

सञ्चालन, बवबत्तय र लगानीिाट कुल नगद        

        

नेट नगद िवाह        

िारस्म्भक ब्यालेन्स        

सांचयी नगद िवाह        
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 अध्याय िीन: आशथाक शिशजशिशिटी  

 नयााँ व्यवसायको सम्भाबवत सफलताको बवशे्लषण गने बवबभन्न तररकाहरू 

छन्। िारस्म्भक चरणमा, व्यवसायले लाभदायक ऋण मात्र बलने ियास गनुिपछि  

(अथाित, रे्रै पैसा बफताि हुन्छ)। ऋण माफि त व्यापारको लाबग बतनि लागत भन्दा िढी)। 

साथै, व्यवसाय चलाउने अवसर लागतहरू नबिसिनुहोस्; त्यो हो, अरू केही गरेर रे्रै 

पैसा कमाउन सबकन्छ, वा यो लगानीले अन्यत्र लगानी गरेमा राम्रो िबतफल ल्याउन 

सक्छ। यबद िस्ताबवत व्यवसायको लाबग उत्तम अवस्थाले बवत्तीय आवश्यकताहरू 

पूरा गदैन भने, थप आशािनक अवसर खोज्नुहोस्। 

 
बवत्तीय सम्भाव्यताको अको महत्त्वपूणि बनर्ािरण बे्रक-इभन बिन्दु हो। बे्रकभेन बिन्दुलाई 

बिक्रीको स्तरको रूपमा पररभाबषत गररएको छ िसमा न लाभ न र्ाटा हुन्छ। कुल 

रािस्व कुल खचि िरािर हुन्छ। अको शब्दमा भनु्नपदाि, व्यवसायले नाफा कमाउाँदैन 

ििसम्म यो आफ्नो बे्रकभेन बिन्दुमा पुगै्दन। िश्न यो हो, के व्यापारले बे्रकभेन बिन्दु 

भन्दा िढी रािस्व उत्पन्न गनि सक्छ? यो बिन्दु गणना गनि, व्यापार को स्तर को िारे मा 

केबह र्ारणाहरु िनाइनु पछि : (1) बिक्रीको बदइएको स्तरसाँग सम्बस्न्धत चर 

लागतहरूको िबतशत र (2) रािस्वको त्यो रकममा कम्पनीको लाबग कुल बनबित 

लागतहरू। उदाहरणका लाबग, बनम्न पररदृश्यलाई बवचार गनुिहोस्: 

 

 
एकाइ रािस्व: .............................................. $5.00 

िेचेको सामानको लागत......................... -2.00 

योगदान माबििन .............................................. 3.00 

वा ....................................................... 60 िबतशत 

($3.00/$5.00=0.60 वा 60%) 

बनबित लागत ........................................... $75,000 

 
बे्रकभेन...... $75,000/0.60 = $125,000 

 

यबद ओभरहेड खचिहरू, िसै्त भाडा, तलि, उपयोबगताहरू, इत्याबद, $75,000को 

मात्रा हुन्छ (बिक्रीको मात्रा कुनै बनबित दायरा बभत्र कसरी फरक पदैन), बे्रकभेन 

योगदान माबििन गणना गनि बनबित रकम थपु्नहोस्। बिन्दु द्वारा बवभाबित गनि सबकन्छ। 

यस उदाहरणमा, यो $75,000लाई 0.60 ले भाग गदाि, $125,000 िरािर हुन्छ। 

$125,000 को रािस्वमा, व्यवसायले नाफा र नोक्सानको दृबष्टकोणिाट न त पैसा 

िनाउाँछ न त पैसा गुमाउाँछ। त्यसोभए, बे्रक गनिको लाबग नू्यनतम बिक्री स्तर 

$125,000 हो। बे्रकभेन बिन्दु डलरमा व्यक्त गनि सबकन्छ, यो उदाहरणमा, वा 

िेबचएको एकाइहरूमा। 

 

बवत्तीय अनुमानहरू समग्र व्यापार योिनाको एक भाग हुन् र कथाको साथ सांयोिनमा 

बवकबसत गररन्छ। अनुमानहरू तपाईांले आफ्नो व्यवसाय सुरु गनि र व्यवस्थापन गनि 

योिना िनाउनु भएको कायिहरूिाट उत्पन्न हुन्छन्। 
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आशथाक 

शर्वर्वरणह

रूको 

मूल्याङ्कन 



 

अध्याय िीन: आशथाक शिशजशिशिटी  

 बवत्तीय अनुमानहरूको लाबग सांख्याहरू अनुमान गनि ििार, िबतस्पर्ाि, िस्ताबवत 

उत्पादन वा सेवाको अवस्था, र यस िकारको व्यवसायको दैबनक कायिहरू िारे गबहरो 

िुझाइ आवश्यक छ। यी तत्वहरूले व्यापार योिनाको रूपरेखा िनाउाँदछ र िस्ताबवत 

िकारको व्यवसायमा व्यावहाररक अनुभवको महत्त्वलाई रेखाांबकत गदिछ। अबर्ल्लो 

उद्योग अनुभवले पबन पैसा लगानी गनुि र नयााँ व्यवसायमा िोस्खम बलनु अबर् बमशन 

बक्रबटकल अपरेसनहरूको गबहरो िुझाइको साथ उद्यमीलाई िदान गनि सक्छ। 

 
रूबढवादी, यथाथिपरक बवत्तीय अनुमानहरू बवकास गनुि एक परीक्षण र तु्रबट िबक्रया हो 

िसलाई रे्रै पुनरावृबत्तहरू आवश्यक पदिछ। व्यापार योिना पररबनयोिन िबक्रयाको 

क्रममा बवत्तीय अनुमानहरू पबन अद्यावबर्क र पररमाििन गनि आवश्यक हुनेछ। ििार 

सम्भाव्यता र बवत्तीय सम्भाव्यताको सन्तोषिनक ज्ञान भएकोले, उद्यमीले यी 

मूल्याङ्कनिाट उत्पन्न िानकारीलाई व्यापार योिना िनाउनको लाबग बलन सक्छ। 
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आशथाक 

शर्वर्वरणहरू

को मूल्याङ्कन 



 

अध्याय चार: शिजनेस योजना ियार                                                                            
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अध्याय चार: 

शिजनेस योजना 

ियार गदै 



 

अध्याय चार: शिजनेस योजना ियार  

व्यापार योिना लेखे्न कायि डरलाग्दो तर इनामदायी हुन सक्छ। राम्रो व्यापार 

योिनाले िल र कमिोरीहरूको के्षत्रहरू पबहचान गनि, सम्भाबवत समस्याहरू पत्ता लगाउन, तपाईांको 

व्यापार आवश्यकताहरू पररभाबषत गनि, र लक्ष्यहरू सेट गनि मद्दत गनि सक्छ। रे्रै लेखकहरूले 

व्यापार योिनाहरूलाई "रोड नक्सा" वा "बु्लबिन्ट" को रूपमा कसरी व्यवसाय सञ्चालन गनि सबकन्छ 

भनेर वणिन गरेका छन्। राम्रो पररचालन उपकरण हुनुको अबतररक्त, एक व्यापार योिनाले ऋण िस्तावमा 

बवश्वसनीयता बनमािण गदिछ र ऋणदाताको पररिेक्ष्यिाट तपाइाँको व्यवसायलाई फरक पाछि । 

 

राम्रो व्यापार योिना तयार गनि कडा पररश्रमको आवश्यकता पदिछ र तपाईांले आफ्नो 

योिनामा सम्बोर्न गनि चाहनुभएको समस्याहरू, तपाईांको लेखन सीपहरू र बवत्तीय बववरणहरू तयार 

गनिका लाबग केही हप्तादेस्ख रे्रै मबहनासम्म लाग्न सक्छ। तपाईांको सीपहरूमा बनभिर गदिछ। रे्रै 

उद्यमीहरू व्यापार योिनाहरू तयार गनि हतार गछि न्, िायः  महत्त्वपूणि बववरणहरू छोडेर। व्यापार 

योिनाहरूमा उपस्स्थत केही सामान्य कमिोरीहरू समावेश छन्: 

 

1.  तकि हीन, अिाप्य वा अवास्तबवक व्यापार रणनीबतहरू 

2.  िबतयोबगताको बवसृ्तत रूपमा पबहचान गररएको छैन 

3.  माकेबटङ योिनाहरू कमिोर देस्ख अस्स्तत्वहीन भएका छन् 

4.  नाफा र वृस्द्धलाई िेवास्ता गररयो 

5.  खराि ििार अनुसन्धान र बिक्री रणनीबतहरू 

6. अपयािप्त बवत्तीय अनुमानहरू 
(स्रोत: मनकुसो, िोसेफ आर. कसरी एक व्यापार ऋण िाप्त गने: आफ्नो िीवन टाढा हस्ताक्षर बिना। 

नू्ययोकि : साइमन र शुस्टर, 1992 ।) 

 

 

व्यापार योिना लेखे्न पबहलो चरण भनेको तपाईांको व्यापार बवचारलाई वसु्तबनष्ठ रूपमा 

हेनुि हो। यबद तपाईांले यस गाइडिुकमा सेट गररएको ििार र बवत्तीय सम्भाव्यता मूल्याङ्कनहरू सञ्चालन 

गनुिभएको छ भने, तपाईांले यो व्यवसायले तपाईांले सेट गनुिभएका लक्ष्यहरू कसरी पूरा गनेछ भने्न 

िदशिन गनि सक्षम हुनुहुनेछ। सफल व्यापार योिनाहरूको समीक्षा गनािले, बवशेष गरी तपाईांको 

उद्योगमा, तपाईांलाई तपाईांको व्यापार योिनामा मुख्य कारकहरूलाई सम्बोर्न गनि मद्दत गनेछ। टर ेड 

एसोबसएसनहरूसाँग िाय: स्रोतहरू हुन्छन् िसै्त नमूना व्यापार योिनाहरू र उद्योग डेटा तपाईांको 

व्यापार योिना िनाउन मद्दत गनि। यबद तपाइाँ फ्रान्चाइिी खररद गने बवचार गदै हुनुहुन्छ भने, 

फ्रान्चाइिीहरूसाँग सामान्यतया नमूना योिना र उपयोगी िानकारी हुन्छ। 

 

 

अन्य योिनाहरू हेदाि नयााँ बवचारहरू र दृबष्टकोणहरू िाप्त गने राम्रो तररका हो, 

तपाईांको व्यापार योिनाले तपाईांको बवचारहरू, तपाईांको स्स्थबत, र तपाईांको रणनीबतहरू िबतबनबर्त्व 

गनि आवश्यक छ। योिनाहरू िबतबलबप गनििाट िचु्नहोस्। व्यापार योिना सफ्टवेयरमा मात्र भर परेर 

योिना िबक्रयालाई सरल िनाउने िलोभनमा नपनुिहोस्। यद्यबप यी सफ्टवेयर प्याकेिहरूले अनुकूल 

मेनुहरू र फैं सी ग्राबफक्सहरू िस्ताव गछि न्, रे्रै ऋण अबर्कारीहरूले सयौां यी िोइलरपे्लट टेम्त्पे्लटहरू 

देखेका छन् र तपाईांले ऋणदातालाई आफ्नो बवचारिाट टाढा राखे्न िोस्खममा पानुिहुनेछ। राम्रो व्यापार 

योिनाले तपाईांको व्यवसायको महत्त्वपूणि मुद्दाहरूलाई िबतबिस्म्बत गनुिपछि । व्यापार योिनाहरू 

िबतबलबप गनि वा टेम्त्पे्लटहरू ियोग गनािले मुख्य मुद्दाहरूलाई अछुतो छोड्न सक्छ।  थप रूपमा, 

टेम्त्पे्लटहरू ियोग गरेर वा अवस्स्थत योिनाहरूिाट रे्रै उर्ारोले योिनाको िवाहलाई हाबन पुर् याउन 

सक्छ, उर्ारदाताहरूको लाबग भ्रम र सम्भाबवत िलन बनम्त्त्याउन सक्छ। 
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   अध्याय चार: शिजनेस योजना ियार गदै  
 

व्यापार योिना को रूपरेखा सामान्यतया लगभग हरेक व्यवसाय को लागी समान छ;  

यद्यबप, व्यवसायको िकार र व्यवसायको लक्ष्यहरूले व्यापार योिना बभत्रको सामग्री र िोड 

बनर्ािरण गनेछ। उदाहरणका लाबग, एक स्टाटि-अप खुद्रा बवके्रताले आफ्नो व्यवसाय 

योिनामा सूची र माकेबटङ समस्याहरूमा ध्यान केस्न्द्रत गनि सक्छ, ििबक एक स्टाटि-अप 

बनमािताले उत्पादन र बवतरण मुद्दाहरूमा ध्यान केस्न्द्रत गनि सक्छ। त्यसैगरी, लगानीकतािका 

लाबग तयार पाररएका व्यवसाबयक योिनाहरू परम्परागत ऋणदाताका लाबग तयार 

गररएकाभन्दा फरक हुन सक्छन्। एक परम्परागत ऋणदाताले ऋणको पुन: भुक्तानीलाई 

समथिन गने योिना पढ्न चाहन्छ, ििबक एक लगानीकतािले कम्पनीले मूल्य र लगानीमा 

अपेबक्षत िबतफल कसरी िनाउने भनेर वणिन गने योिना पढ्न चाहन्छ। िुनसुकै उदे्दश्यले 

व्यापार योिनाले सेवा गरररहेको छ, बनम्न ढााँचाले ठोस सुरुवात बिन्दुको रूपमा कायि 

गदिछ: 

 

 कभर पेि 

 कायिकारी साराांश 

 व्यवसाय बववरण 

 व्यवसाय स्थान (यबद नयााँ व्यवसाय वा नयााँ के्षत्र) 

 ऑपरेशन्स 

 माकेट बवशे्लषण 

 माकेबटङ रणनीबत 

 व्यवस्थापन र कमिचारी ऑपरेशन्स  

 बवत्तीय िानकारी 

 सांलग्नहरू र सहायक कागिातहरू 

 

कभर पेज 

कभर पेज पाठकिे देखे्न पशहिो पृष्ठ हो, त्यसैिे राम्रो छाप िनाउन महत्त्वपूणा छ। 

कभर पेिमा िस्ताबवत व्यवसायको नाम र लोगो, माबलकको नाम, ठेगाना, फोन नम्बर, 

इमेल ठेगाना, वेि साइट (यबद लागू भएमा), र बमबत सबहत सन्दभि िानकारी समावेश 

हुनुपछि । 

 
कायाकारी सारांि 

    

कायिकारी साराांशले व्यवसाय योिनाको मुख्य िुाँदाहरू हाइलाइट गदिछ। साराांशले 

व्यवसाय, माबलक र योिनाको उदे्दश्यको सांबक्षप्त बववरण बदनु पछि । यबद तपाइाँ ऋण 

अबर्कारीलाई व्यवसाय योिना िसु्तत गदै हुनुहुन्छ भने, कायिकारी साराांशले "बिक्री बपच" 

को रूपमा कायि गनेछ। यो खण्ड सामान्यतया पबढएको पबहलो खण्ड हो; त्यसकारण, 

तपाईांले आफ्नो साराांशमा चासो बसििना गनुिपछि  ताबक पाठकले समू्पणि योिना पढ्न 

चाहन्छ। परम्परागत ऋणदाताहरूको लाबग यो खण्ड सामान्यतया एक पृष्ठ भन्दा िढी 

हुाँदैन; यद्यबप, यबद पाठक लगानीकताि हो भने यसले थप समय बलन सक्छ। िि एक 

व्यापार योिना एक ऋण िस्ताव समथिन गनि ियोग गररन्छ, कायिकारी साराांश बनम्न 

िानकारी समावेश हुनुपछि : 

 

 व्यवसायको नाम र व्यवसायको िकृबत 

 व्यवसाय माबलक (हरू) को नाम र सम्पकि  िानकारी   
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 कानूनी ढााँचा 

 ऋण अनुरोर्को रकम र अवबर् 

 ऋण को उपयोग 

 गोपनीयता कथन 

 
                                            व्यर्वसाय शर्वर्वरण 

 

कुनै पबन व्यापार योिना को पबहलो िमुख भाग व्यापार बववरण हुनुपछि । यो खण्डले नयााँ 

व्यवसाय र सामान्य व्यापार अवर्ारणा िारे पृष्ठभूबम िानकारी िदान गदिछ। यस खण्डले 

व्यवसायले िेचे्न उत्पादन र सेवाहरू, साथै ती लक्ष्यहरू िाप्त गनिका लाबग लक्ष्य र 

रणनीबतहरू पबन वणिन गदिछ। व्यवसायले फाइदा उठाउने अवसरहरूको अबतररक्त, 

सम्भाबवत चुनौतीहरू पबन पबहचान गनुिपछि । ऋणदाता र उद्यम पुाँिीपबतहरूले कुनै 

योिनालाई बवश्वासयोग्य भेट्टाउन सकै्दनन् यबद यसले रे्रै गुलािी बचत्र िसु्तत गदिछ। िहााँ 

लागू हुन्छ, व्यापार बववरणले यी बवषयहरूमा छलफल गनुिपछि : 

 
 व्यवसाय बमशन 

 व्यवसायको िकार (सेवा, खुद्रा, उत्पादन, थोक, उत्पादन, ई-व्यापार) 

 कानूनी फारम (एकल माबलक, साझेदारी, बनगम, सीबमत दाबयत्व कम्पनी) 

 कम्पनीको शस्क्त र रणनीबतहरू 

 िोस्खम र सुरक्षा चरणहरू 

 उत्पादन र सेवाहरूको बववरण 

 लबक्षत ििार बववरण 

 उत्पादन र सेवाहरूको सुबवर्ाहरू र फाइदाहरू 

 अबद्वतीय बिक्री स्स्थबत (तपाईाँ को व्यवसायले िबतस्पर्ाििाट आफूलाई कसरी अलग 

गछि ) 

 अनुसन्धान र बवकास (िबवबर्मा आर्ाररत कम्पनीहरू र बनमािताहरूका लाबग) 

 उत्पादन र सेवा बवतरण (बनमािताहरूको लाबग) 

 

 

व्यर्वसाय स्थान 

 

व्यवसाय योिनाले िस्ताबवत स्थान बकन छनोट गररयो भनेर व्याख्या गनुिपछि । उदाहरण 

को लागी, ग्राहकहरु को बनकटता, बवतरण च्यानलहरु को लागी पहुाँच, वा कम लागत 

चयन को लागी सिै उबचत कारणहरु हुन्। थप रूपमा, योिनाले नयााँ सुबवर्ाको 

मूल्याङ्कन पबन समावेश गनुिपछि । यबद नयााँ सुबवर्ाको लाबग ऋण खोबिएको छ भने, 

व्यवसाय योिनाले पूाँिीको िस्ताबवत उपयोगको िारेमा पयािप्त बववरण िदान गनुिपछि । 

व्यवसाय योिनाको यस खण्डमा अन्य सम्बस्न्धत वसु्तहरू समावेश छन्: 
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 ठेगाना 

 सुबवर्ा(हरू) को बववरण (िोबनङ, नवीकरण, खररद वा भाडामा बलने, उपकरण) 

 टर ाबफक ढााँचा/फुट टर ाबफक (कबहले, कबत, कसले) 

 पररवेश र अन्य व्यवसायहरूको बनकटता (यबद महत्त्वपूणि छ भने) 

 पाबकि ङ 

 के्षत्रको िनसाांस्ख्यकी (िसै्त र्रपररवारको सांख्या) 

 
परामशि, सेवा, वा गृह-आर्ाररत व्यवसायहरूको लाबग िहााँ ग्राहकले व्यावसाबयक ठेगानामा भौबतक रूपमा बकनमेल 

गदैनन्, थोरै स्थान बववरणहरू आवश्यक पदिछ। आफ्नो स्स्थबत अनुरूप स्थान खण्ड पररमाििन गनुिहोस्। 

 
माकेट शर्वशे्लषण 

 

माबथ उले्लख गररएझैं, रे्रै व्यवसाय योिनाहरूमा सिैभन्दा कमिोर के्षत्र माकेट 

बवशे्लषण हो। कमिोर बवशे्लषण हाबनकारक हुन सक्छ बकनभने यो खण्डले माकेबटङ 

रणनीबतहरूको लाबग चरण सेट गदिछ। व्यवसाय योिनाको यो खण्ड बसििना गदाि 

माकेबटङ सम्भाव्यता मूल्याङ्कन चरणको समयमा एकबत्रत िानकारी रे्रै महत्त्वपूणि 

हुनेछ। माकेट बवशे्लषणले व्यवसाय सञ्चालन गने वातावरणको िारेमा िानकारी समावेश 

गनुिपछि  - बवशेष गरी, उद्योग िवृबत्तहरू; ग्राहक िवृबत्त; र कुनै पबन सान्दबभिक कानूनी, 

रािनीबतक, वा वातावरणीय िानकारी। उद्योग बवशे्लषणले ित्यक्ष र अित्यक्ष 

िबतस्पर्ीहरूको बववरण समावेश गदिछ। यो नयााँ व्यवसाय कसरी अवस्स्थत 

िबतस्पर्ीहरू भन्दा फरक हुनेछ देखाउनुहोस्। कुनै िबतस्पर्ाि छैन भनेर दावी नगनुिहोस्। 

ऋणदाता र लगानीकतािहरूले िबतस्पर्ाि नगने दािी गने व्यवसायलाई गम्भीरतापूविक 

बलने छैनन्। 

 

सूचना स्रोतहरूको दस्तावेि स्पष्ट हुनुपछि । ऋणदाता र लगानीकतािहरूले योिनाहरू 

खराि वा कुनै कागिातहरू बिना िदनाम गने िवृबत्त राख्छन्। माकेट बवशे्लषणको मुख्य 

भागहरूले बनम्न बवषयहरू समावेश गदिछ: 

 

 माकेट अवलोकन 

 उद्योग आकार (बिक्री, मात्रा, आपूबतिकताि सांख्या) 

 वृस्द्ध वा बगरावटलाई असर गने कारकहरू (ब्याि दर, मौसम) 

 बवगत र वतिमान उद्योग िवृबत्त (नयााँ िबवबर्, उत्पादन पररवतिन, आबद) 

 बनयमहरू (यबद लागू भएमा) 

 अन्य उद्योग तथ्याङ्क 

 लबक्षत माकेट र खण्ड 

 िनसाांस्ख्यकी (उमेर, बलङ्ग, िाबत, आय, आबद) 

 सम्भाबवत ग्राहक आर्ार को आकार                              
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  िण्डहरूमा प्रिृशिहरू 

 माकेट स्स्थबत / माकेट शेयर 

 िबतस्पर्ाि बवशे्लषण 

 ित्यक्ष िबतस्पर्ीहरू 

 अित्यक्ष िबतस्पर्ीहरू 

 बनकटता 

 उत्पादन र सेवा तुलना (गुणस्तर, मूल्य बनर्ािरण) 

 सुबवर्ा तुलना 

 बवज्ञापन र िचार तुलना 

 

माकेशटङ रणनीशि 

 

व्यवसाय योिनाको यो खण्डले कसरी तपाईांको व्यवसायले बवबभन्न माकेबटङ रणनीबतहरू माफि त आफ्नो 

बिक्री लक्ष्यहरू िाप्त गनेछ भनेर रूपरेखा बदन्छ।  सम्भाबवत ग्राहकहरूमा पुग्न तपाईांले चाल्नुपने कदमहरू 

रूपरेखा गनुिहोस्। बवज्ञापन, पदोन्नबत, मूल्य बनर्ािरण र बिक्रीको लाबग रणनीबतहरू समावेश गनुिहोस्। 

तपाइाँको व्यवसायलाई िबतस्पर्ाििाट फरक पानि तपाइाँको रणनीबत िारे पबन छलफल गनुिहोस्। कुल 

बमलाएर,, तपाइाँको योिनाको पाठकले तपाइाँ  कसरी माकेटमा िबतस्पर्ाि गने योिना िनाउनुहुन्छ भने्न 

िबलयो समझ हुनुपछि । माकेबटङ रणनीबत खण्डमा, तपाईां बनम्न बवषयहरू छलफल गनि सकु्नहुन्छ: 

 

 माकेबटङ योिना 

 बवपणन लक्ष्य (उदा. ग्राहकोां को आकबषित करना, उत्पाद लॉन्च करना, नाम का 

िचार करना) 

 ब्रास्न्डङ/भेदभाव 

 मूल्य बनर्ािरण रणनीबत 

 बवज्ञापन 

 माकेबटङ िणाली (ग्राहकहरूलाई आकबषित गनि र कायम राखे्न योिनाहरू) 

 िचार 

 बिक्री योिना 

 बिक्री लक्ष्य 

 बिक्री कमिचारी र िबशक्षण 

 बिक्री उपकरण 

 बिक्री पूवािनुमान 

 बवतरण (यबद लागू हो) 

व्यर्वस्थापन र कमाचारी 

तपाईांको योिनाको यो खण्ड, व्यवसाय योिनाको दोस्रो सिैभन्दा महत्त्वपूणि खण्ड र सर्ैं सिैभन्दा उपेबक्षत, 

तपाईांको व्यवसायको िस्ताबवत सांगठनात्मक सांरचनाको बववरण बदन्छ। 
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योिनाले माबलकहरूको पृष्ठभूबम र िमुख व्यवस्थापन, बतनीहरूको सान्दबभिक व्यवस्थापन र 

उद्योग अनुभवहरू सूचीिद्ध गनुिपछि । ऋणदाताले कभर गररएको व्यवसायको सफलताको 

लाबग महत्वपूणि पदहरू व्यवसायमा छन् बक छैनन् भनी बनबित गनेछ। िैंकहरू, ऋणदाताहरू 

र लगानीकतािहरूले व्यवस्थापन टोलीलाई सफल व्यवसायको सिैभन्दा महत्त्वपूणि भबवष्यवाणी 

गने मान्छन्। िमुख िाह्य सल्लाहकार र सल्लाहकारहरू पबन उले्लख गनुिपछि । यस खण्डका 

अन्य सान्दबभिक र्टकहरू समावेश छन्: 

 

 माबलक र व्यवस्थापन टोलीको पृष्ठभूबम 

 कमिचारी योिना / कमिचारी सांख्या 

 कमिचारी कतिव्य र आवश्यकताहरू 

 क्षबतपूबति र लाभहरू 

 भती र िबशक्षण 

 

ऑपरेिन्स 

 

 यो खण्डले व्यवसाय सञ्चालनको सामान्य बववरण बदन्छ। तपाईांले औसत बदनमा व्यवसायमा 

के हुन्छ भनेर व्याख्या गनुिपछि । सञ्चालनको र्ण्टा, समय ताबलका, र कायििवाह महत्त्वपूणि 

पररचालन मुद्दाहरू हुन्। थप रूपमा, रे्रैले यस खण्डको ियोग अन्य गबतबवबर्हरू िसै्त सूची 

बनयिण, गुणस्तर आश्वासन, भण्डारण, लेखा, र अन्य िशासन र समथिन गबतबवबर्हरू वणिन 

गनि ियोग गछि न्।  यबद तपाईां एक बनमािता हुनुहुन्छ भने, आफ्नो उत्पादन िबक्रया कभर गनुिहोस् 

र उपकरण र िबवबर् आवश्यकताहरू व्याख्या गनुिहोस्। यस खण्डले बनम्न के्षत्र र मुद्दाहरूको 

एक बसांहावलोकन बदन्छ: 

 

 ऑपरेशन्सको र्ण्टा 

 बनमािण िबक्रया (बनमािताहरूको लाबग) 

 उपकरण आवश्यकताहरू 

 गुणस्तर बनयिण 

 आउटसोबसिङ (यबद लागू भएमा) 

 कानूनी र लेखा 

 

शर्विीय स्स्थशि 

 

व्यवसाय योिना/ऋण िस्तावको सिैभन्दा महत्त्वपूणि तत्व बवत्तीय खण्ड हो। बवत्तीय िानकारी 

तपाईको उद्यमको बवत्तीय व्यवहायिता बनर्ािरण गनि र व्यवसायको मूल्याङ्कन गनि ऋणदाताको 

लाबग महत्त्वपूणि छ। कुनै पबन बवत्तीय इबतहास बिना, स्टाटि-अप व्यवसायहरूले बवत्तीय 

पूवािनुमानको साथ बतनीहरूको ऋण अनुरोर्हरूलाई औबचत्य बदन आवश्यक छ।  स्टाटि-

अप कम्पनीहरूका लाबग सिैभन्दा महत्त्वपूणि, एक बवत्तीय योिनाले व्यापार उद्यमको बवत्तीय 

सम्भाव्यता मूल्याङ्कन गनि वा िदशिन गनिको लाबग व्यापार योिनाका अन्य तत्वहरूसाँग 

डलरको तथ्याङ्कहरू सांयोिन गदिछ।                
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 बकनभने उर्ारदायीहरूले िायः  नयााँ व्यापार उद्यमहरूको लाबग अनुमानहरू रे्रै 

आशावादी रूपमा हेछि न्, अनुमानहरू रूबढवादी र ठोस अनुसन्धानद्वारा समबथित हुन 

आवश्यक छ। 

 

बवत्तीय बववरण र िके्षपणहरू तयार गदाि, सामान्य रूपमा स्वीकृत लेखा बसद्धान्तहरू 

(GAAP) को पालना गनुिपछि । ऋणदाताहरू यी बसद्धान्तहरू पछ्याउाँदै बवत्तीय 

बववरणहरूसाँग पररबचत छन्। यी बसद्धान्तहरूमा कुनै पबन बवचलन वा बवरोर्ाभासले 

व्यवसायको अवस्था र माबलकहरूको क्षमताको िारेमा शांका उत्पन्न गनि सक्छ।  एक 

ऋणदाताले कस्िमा दुई वषिको अनुमाबनत मूल्यको अपेक्षा गनेछ (सम्भवतः  अबर्क, 

ऋणदाता र व्यवसायको िकारमा बनभिर गदिछ)। तपाईांको योिनामा आवश्यक बवत्तीय 

िानकारी समावेश छ: 

 

 पैसाको स्रोत र उपयोग 

 िो फामाि आय बववरण 

 नगद िवाह अनुमानहरू 

 िो फामाि ब्यालेन्स शीट (यबद आवश्यक हो) 

 बििोर-बििोर अनुमान (स्टाटि-अपहरूको लाबग) 

 बवत्तीय अनुमानहरूका लाबग नोटहरू र अनुमानहरू 

 

बवत्तीय िानकारी िुझ्न र यसलाई कसरी गणना गररन्छ एक िहुमूल्य व्यवस्थापन 

उपकरणको रूपमा सेवा गनेछ। यो िानकारी अध्याय तीनमा समेबटएको छ तर यसको 

महत्त्वलाई िोड बदन यो अध्यायमा पबन समावेश गररएको छ। यबद तपाइाँ यस िबक्रयािाट 

आफूलाई अबभभूत भएको पाउनुभयो भने, सहयोगको लाबग तपाइाँको स्थानीय SBDC 

कायािलय वा तपाइाँको लेखापाललाई कल गनुिहोस्। 

 

स्रोि र कोष को उपयोग 

 
अनुमाबनत ििेट अनुमाबनत स्रोत र कोषको उपयोगको पूणि सूची हो। कोषका 

स्रोतहरूले आवश्यक बवत्तपोषणको मात्रा र माबलकहरूिाट आवश्यक साझेदारीको 

वणिन गदिछ। यो सूचीमा सामान्यतया नगद इांिेक्शन, िैंक ऋण र उद्यम पूांिी योगदान 

िस्ता वसु्तहरू समावेश छन्। यबद लागू हुन्छ भने, तपाईांको अनुमाबनत ििेटमा ऋण 

सुरबक्षत गनि िबतज्ञा गररने सांपाबश्विक मूल्य समावेश गनुिहोस्। कोषको ियोगले 

सामान्यतया स्टाटि-अप अबर् आवश्यक सिै पूांिी र पररचालन खचिहरू सूचीिद्ध गदिछ। 

यस कथनमा िग्गा र भवन, उपकरण, बनके्षप र कायिशील पुाँिी िस्ता वसु्तहरू समावेश 

हुन सक्छन् (पृष्ठ ३१ हेनुिहोस्)। 
 

िॉमाा आय शर्वर्वरण (नािा र हाशन शर्वर्वरण) 

 

िो फॉमाि आय से्टटमेन्ट, िसलाई "िोिेके्टड िोबफट एण्ड नोक्स से्टटमेन्ट" भनेर पबन 

बचबनन्छ, भनेको सञ्चालन अवबर् (सामान्यतया एक वषि) को लाबग तपाईांको आय र 

व्ययको पूवािनुमान हो (पृष्ठ 38-40 हेनुिहोस्)। आय र व्यय िीचको बभन्नता भनेको 

व्यवसायको शुद्ध नाफा वा र्ाटा हो। िोफामाि आय बववरणहरू ठोस अनुसन्धानमा 

आर्ाररत हुनुपछि  र उबचत माबनन्छ। त्यहााँ सिै डलर आांकडा पछाबड एक पद्धबत वा तकि  

हुनुपछि । आय बववरण बनम्न िानकारी समावेश हुनेछ: 
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 शिक्री राजस्व नयााँ व्यवसायको लाबग, बिक्री पूवािनुमान पररयोिना गनि 

सिैभन्दा कबठन वसु्त हो। राम्रो िके्षपण कडा ििार 

अनुसन्धान र ठोस बवबर्मा आर्ाररत छ। केही कम्पनीहरूले 

बिक्री अनुमान गनि बिक्री पूवािनुमान मोडेलहरू ियोग गछि न्। 

रे्रै मोडेलहरू सम्भाबवत र्टनाहरूको सम्भावनाहरूमा 

आर्ाररत हुन्छन् िसै्त िबत बदन खररद गने ग्राहकहरूको 

सांख्या वा व्यवसायको पूणि क्षमताको िबतशतमा पुगे्न 

सम्भावना। केही कम्पनीहरूले सवेक्षण र अन्य ििार 

अनुसन्धान उपकरणहरू ियोग गछि न् बतनीहरूको बिक्री 

पूवािनुमान मान्य गनि। थप रूपमा, उद्योग मापदण्डहरू, 

मताबर्कार िानकारी र स्थानीय अवलोकनहरूले बिक्री 

पूवािनुमानहरू हेि गनि सक्छन्। 

 

  िेचेको सामानको िागि  सरल भाषामा भनु्नपदाि, बिक्रीको रािस्व उत्पन्न गनि ियोग गररने 

तपाईांको इन्भेन्टरीको कमीलाई बिक्री गररएको सामानको 

लागत हो। िेचेको सामानको लागत एक पररवतिनशील खचि हो 

िुन बिक्री िढ्दै िााँदा िढ्छ। केही व्यवसायहरू िसै्त 

बनमािताहरूले श्रमलाई सामानको लागतको अांशको रूपमा 

समावेश गदिछ बकनभने श्रम लागत बिक्रीसाँगै िढ्छ। बिक्री 

रािस्व र िेचेको सामानको लागत िीचको बभन्नता सकल लाभ 

माबििन सञ्चालन खचिहरू कभर गनि राम्रो माबििन राख्न 

महत्त्वपूणि छ। नयााँ व्यवसायहरूका लाबग, उद्योग 

मापदण्डहरू र/वा बवत्तीय अध्ययनहरू िसै्त 

IndustriousCFO (www.industriouscfo.com) द्वारा 

िकाबशत गररएका मूल्यहरू, बिक्री गररएका सामानहरूको 

लागत, र सकल माबििनको आर्ार िन्न सक्छ। 

 

खचा सिै पररचालन खचिहरू अनुसन्धान र बवके्रताको उद्धरणमा 

आर्ाररत हुनुपछि ; िो फॉमाि बसििना गदाि यी खचिहरूलाई बनबित 

वा चलको रूपमा पबहचान गनुिपछि । स्स्थर खचिहरू बिक्रीिाट 

स्वति हुन्छन् र स्स्थर रहन्छन्, व्यापारमा बिक्रीको अवस्थालाई 

ध्यान नबदई। पररवतिनीय खचिहरू खचिहरू हुन् िुन बिक्रीको 

स्तरमा बनभिर गदिछ वा र्ट्छ। 

 

माबथ उले्लख गररए अनुसार, आय र व्यय को योग व्यापार को 

लाभ हो। िो फॉमाि आय कथन सांकलन गदाि, िते्यक व्यवसाय 

माबलकले बनम्न कारकहरूलाई बवचार गनुिपछि : 

 

 

 आय बववरण नगद िवाह अनुमानहरु सांग सांयोिन मा बवकबसत हुनुपछि । 

 बववरणहरू कस्िमा दुई वषिको लाबग तयार हुनुपछि , पबहलो वषिमा माबसक र दोस्रो 

वषिमा माबसक वा किीमा तै्रमाबसक। 

 राबश बचन्हहरूले तपाईांको अनुमानको आर्ारलाई समथिन गदिछ; तसथि, यो 

महत्त्वपूणि छ बक तपाइाँ उद्योग मापदण्डहरु सांग तुलना गनुिहोस्। 
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नकदी प्रर्वाह अनुमान 

 

 नगद िवाह (िास्प्तहरू) र िबहगिमन (बवतरण) को नगद िवाह िके्षपण पूवािनुमान पृष्ठ 

43-र 44 मा देख्न सबकन्छ। नगद िवाह बववरण एक राम्रो योिना उपकरण हो बकनभने 

यसले व्यापार माबलकलाई नगदको अनुमाबनत ियोगको लाबग तयार गनि मद्दत गदिछ। र 

नगद र्ाटा पबहचान गनुिहोस्। एक बवसृ्तत नगद िवाह पूवािनुमान, व्यवस्थापन द्वारा 

िुबझएको र ियोग गररएको, सिैभन्दा ठूलो आवश्यकताको के्षत्रहरूमा ध्यान केस्न्द्रत गनि 

सक्छ। नगद िवाह िके्षपणले तीन महत्त्वपूणि नगद िवाह कोबटहरू बनगरानी गदिछ: 

सञ्चालनिाट नगद, लगानीिाट नगद, र बवत्तपोषणिाट नगद। सञ्चालन गबतबवबर्हरूमा 

बिक्री, खचि, खाताहरू िाप्य, सूची पररवतिनहरू, र भुक्तानी योग्य खाताहरू समावेश 

छन्। लगानी गबतबवबर्हरू िसले व्यवसायको नगद स्स्थबत पररवतिन गनि सक्छ सम्पबत्तहरू 

(िसै्त, िग्गा, भवनहरू, र उपकरणहरू) को खरीद र सम्पबत्तको बिक्री समावेश गदिछ। 

साना व्यवसायहरूको लाबग, ऋण र ऋणको भुक्तानी िस्ता बवत्तीय गबतबवबर्हरूले 

कम्पनीको नगद स्स्थबत पररवतिन गदिछ। समग्रमा व्यापारको नगद आवश्यकता बनर्ािरण 

गररएको छ। ऋणदाताहरूका लाबग, नगद िवाह बववरणहरूले कसरी व्यवसायले 

ऋणमा सााँवा र ब्याि दुवै बतनि सक्षम हुनेछ। 

नगद िवाह कथन अक्सर आय कथन सांग भ्रबमत छ। रे्रै अनुभवहीन माबलकहरू 

आबथिक कबठनाइहरूमा परेका छन् बकनभने बतनीहरूले यी दुई कथनहरू िीचको 

बभन्नता िुझेनन्, िायः  व्यापार बवफलताको पररणाम हो। एक लाभदायक व्यवसाय हुनु 

भनेको िबलयो नगद स्स्थबत हुनु िसै्त होइन। केही वसु्तहरूको ब्यालेन्समा पररवतिनहरू 

िसै्त खाताहरू िाप्य, सूची, भुक्तानयोग्य खाताहरू, मूल वा सम्पबत्तहरू ित्यक्ष रूपमा 

लाभ र हाबन बववरणमा ररपोटि गररने छैन, तर नगद िवाह बववरणमा। उदाहरणका लाबग, 

यबद तपाईांले आफ्नो व्यवसायको लाबग $30,000 सवारी सार्न खररद गनुिभयो भने, 

तपाईांले टर कमा मूल्यह्रास खचि गनि सकु्नहुन्छ; यद्यबप, टर कको वास्तबवक लागत तपाईांको 

आय बववरणमा रेकडि गररने छैन। यसको सट्टा, यो नगद व्यय नगद िवाह बववरण 

($30,000) मा रेकडि गररनेछ। शुद्ध नाफा शुद्ध नगद होइन भने्न िुझ्दा कुनै पबन 

व्यवसायलाई नाफामा िााँच्न मद्दत गदिछ। 

 
तपाईांको नगद िवाह अनुमानहरू तयार गदाि, बनम्नलाई बवचार गनुिहोस्: 

 
 व्यवसायको मौसमी बवशेषताहरूले बिक्री र खचिलाई असर गछि  

 पररयोिना ििेट/स्रोतहरूिाट िानकारी 

 मूल्यह्रास र पररशोर्न सबहत सिै गैर-नगद वसु्तहरूको िबहष्कार 

 

एक सामान्य नगद िवाह िके्षपण बनम्न ढााँचामा िवाह हुनेछ। 
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 अध्याय चार: शिजनेस योजना ियार गदै  
 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

िो फामाि ब्यालेन्स शीट (पृष्ठ 34-37 हेनुिहोस्) 

 
सरल शब्दमा भनु्नपदाि, ब्यालेन्स पानाले कुनै बनबित बिन्दुमा व्यवसायको सम्पबत्त र 

साझेदारी (देनदारता र माबलकको साझेदारी) ररपोटि गछि । ब्यालेन्स शीटमा पररयोिना 

ििेट (स्रोतहरू र कोषहरूको ियोगहरू), िो फॉमाि आय कथन, र अनुमाबनत नगद 

िवाह बववरण, र यी बववरणहरूिाट लेखा लेनदेनहरू बनम्न ब्यालेन्स पाना कोबटहरूमा 

बवभाबित छन्: सम्पबत्त, दाबयत्वहरू, र माबलकहरू को साझेदारी । 

 

सम्पबत्तहरू सामान्यतया वतिमान र दीर्िकालीन सम्पबत्तहरूमा बवभाबित हुन्छन्। 

सम्पबत्तहरू सामान्यतया बतनीहरूको तरलताको क्रममा सूचीिद्ध हुन्छन्। हालको 

सम्पबत्तहरू िसै्त नगद, खाताहरू िाप्य, सूची, बिपेड खचिहरू र अन्य छोटो-अवबर् 

सम्पबत्तहरू पबहले सूचीिद्ध छन्। यी सिै सम्पबत्तहरू तरल छन् बकनभने बतनीहरू 

नगदमा रूपान्तरण वा एक वषि बभत्र खपत हुने अपेक्षा गररन्छ। दीर्िकालीन सम्पबत्तमा 

िबमन, भवन र उपकरण, कम सांबचत मूल्यह्रास समावेश छ। दाबयत्वहरू सम्पबत्तको 

रूपमा सूचीिद्ध छन्, वतिमान दाबयत्वहरू (एक वषि भन्दा कम) पबहले सूचीिद्ध छन्। 

वतिमान देनदाररयोां में देय खाते, देय कर, अल्पकाबलक नोट और अबिित वेतन शाबमल 

हैं। दीर्िकालीन दाबयत्वहरूमा दीर्िकालीन ऋण र पररपक्वतामा एक वषिभन्दा िढीको अन्य 

दाबयत्वहरू समावेश हुन्छन्। साझेदारी सम्पबत्त र दाबयत्वहरू र रास्खएको आय र 

माबलकहरूको साझेदारीको लाबग खाताहरू िीचको बभन्नता हो। 
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अध्याय चार: शिजनेस योजना ियार गदै  
 ब्यालेन्स शब्द लेखा बसद्धान्तिाट आउाँछ िुन सम्पबत्त िरािर दाबयत्व र माबलकको 

साझेदारी हो। ब्यालेन्स शीटको दोहोरो पक्षको अवर्ारणाको कारण, समीकरणको दुवै 

पक्षले एकल कुलमा िोड्नु पछि । अको शब्दमा, बतनीहरूले सनु्तलन बसििना गछि न्। 

 

नयााँ व्यवसायहरूको लाबग, ऋणदातालाई ब्यालेन्स पाना आवश्यक हुन सक्छ वा नहुन 

सक्छ। रे्रै ऋणदाताहरूको लाबग, स्रोत र कोष ियान को उपयोग ब्यालेन्स पाना 

आवश्यकताहरू पूरा गनि पयािप्त छ। यबद ब्यालेन्स पाना आवश्यक छ भने, यो ढााँचामा 

तयार हुनुपछि  िुन ऋण अबर्कारीलाई ऋण र साझेदारी स्स्थबत बवशे्लषण गनि सबिलो छ। 

 

बे्रकईर्वन प्रोजेक्शन 

 
बे्रकईवन एक बवबर् हो िुन सामान्यतया सिै लागतहरू कभर गनि आवश्यक बिक्रीको 

सही स्तर बनर्ािरण गनि ियोग गररन्छ। नयााँ व्यवसायहरूका लाबग माबलकले बे्रकभेन 

पोइन्ट िुझ्नु महत्त्वपूणि छ। सार्ारण शब्दमा बे्रकभेन भनेको बिन्दु हो िसमा कुल बिक्री 

िरािर कुल लागत हुन्छ। कुल लागतमा बनबित र पररवतिनीय लागतहरू समावेश छन्।  

चर लागतहरू डलर वा एकाइहरूमा बिक्रीको स्तरको ित्यक्ष अनुपातमा िढ्छ। सामान्य 

पररवतिनीय खचिहरूमा िेचेको सामानको लागत, कबमसन, ित्यक्ष आपूबतिको लागत, 

डेबलभरी शुल्क, र केही अवस्थामा श्रम लागतहरू समावेश हुन्छन्। स्स्थर लागतहरू 

बिक्रीको स्तरको पवािह नगरी समान रहन्छ। सामान्य बनबित खचिहरूमा भाडा, िीमा, 

कायािलय आपूबति, लाइसेन्स, र स्थायी कामदारहरूको तलि समावेश छ। केही 

लागतहरू बनबित र चरको सांयोिन हुन्। यबद लागतहरू अलग गनि सबिलो छ भने, 

तपाईांले राम्रो बे्रक-इभन बवशे्लषण बदनको लाबग त्यसो गनुिपछि । बे्रकईवनको लाबग 

आर्ारभूत सूत्र हो: 

 

बिक्री (माइनस) चर व्यय (बवभाबित) बिक्री = योगदान माबििन % 

 

बनबित व्यय (द्वारा बवभाबित) योगदान माबििन % 

= बे्रकभेन प्वाइन्ट 
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                                                               अध्याय चार: शिजनेस योजना ियार गदै                                          

उदाहरण: कंपनी - रॉन का चारा और टैकि 
 
 

बिक्री $200,000 100% 

पररवतिनीय खचि   

सामानको लागत 100,000 50% 

सञ्चालन आपूबतिहरू 4,000 2% 

िैंक शुल्क (बभसा) 1,000 0.5% 

कुल चर 105,000 52.5% 

बनबित खचि   

तलि 40,000  

उपयोबगताहरू 5,000  

िीमा 1,000  

बवज्ञापन 2,000  

ऋण भुक्तानी 3,000  

कुल स्स्थर 51,000  

 

 योगदान माबििन % = 200,000 - 105,000/200,000 = 0.475 (47.5%) OR

 100%-52.5% = 0.475 (47.5%) 

बे्रकभेन पोइन्ट = 51,000/.475 = $107,368 

 

शर्विीय अनुमानहरूका िाशग नोटहरू र अनुमानहरू 

 
बवत्तीय िके्षपणका नोटहरूले नगद िवाह, आय बववरणहरू र ब्यालेन्स पानाहरू तयार 

गनि ियोग गररएका अनुमानहरू, गणनाहरू र लेखा बवबर्हरू र अवर्ारणाहरू बवसृ्तत 

रूपमा व्याख्या गछि न्। िपाईकंो ऋण प्रस्तार्विाई पूणा रूपमा िुझ्नको िाशग 

ऋणदािाको िाशग शर्विीय नोटहरू शिलु्कि आर्वश्यक छन्। 

 

संिग्नहरू र समथान कागजािहरू 

 

सांलग्नहरू र कागिातहरू व्यापार योिनाको लाबग समथिन िदान गनि ियोग गररन्छ। यो 

खण्डमा बवसृ्तत उपकरण सूची र िीिक िस्ता योिना वा ऋण िस्तावसाँग सम्बस्न्धत 

िानकारी समावेश हुनुपछि । थप रूपमा, यस खण्डमा व्यवस्थापन पुन: सुरु, ििार 

अनुसन्धान, लाइसेन्सहरू, सुबवर्ा वा स्टोर लेआउट र आवश्यक कागिातहरू अन्तगित 

सूचीिद्ध अन्य वसु्तहरू पबन समावेश हुन सक्छ। 
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अध्याय पााँच:  

िपाईकंो नयााँ  

शिजनेसको िाशग  

ऋण प्राप्त गदै 



 

अध्याय पााँच: िपाईंको नयााँ शििनसेको िाशग ऋण प्राप्त गद ै  

एक व्यापार ऋण को लागी आवेदन एक कबठन र थकाऊ काम हुन सक्छ। िैंक 

आवश्यकताहरू, सरकारी ऋण ग्यारेन्टीहरू, र ऋण सतिहरूले कुनै पबन सम्भाबवत 

व्यवसाय माबलकलाई बनराश गनि सक्छ। एक ऋणदाता वा लगानीकतािले व्यवसाय 

ियासको लाबग पैसा उर्ारो बदनु अबर्, उसले िान्न चाहन्छ बक तपाईांले आफ्नो भबवष्यका 

कायिहरू बवचारपूविक योिना गनुिभएको छ; तसथि, यो आवश्यक छ बक तपाईांले आफ्नो 

इरादाहरू िभावकारी रूपमा सञ्चार गनुिहोस्। स्वीकृबतको लाबग तपाईांको ऋण िस्ताव 

पेश गदाि, बवशेष गरी नयााँ व्यवसाय उद्यमहरूको लाबग, यो बवत्तीय अनुमानहरू समावेश 

गने राम्रोसाँग सोबचएको व्यवसाय योिना हुनु सवोपरर हुन्छ। 

 

बवत्तीय सांस्थाहरूले पछ्याएको स्वीकृबत िबक्रया िुझ्दा तपाईांलाई यथाथिपरक, सुव्यवस्स्थत 

ऋण िस्ताव योिना िनाउन मद्दत गनि सक्छ। सामान्यतया, एक ऋण अबर्कारीले पााँच 

मापदण्डहरूमा आर्ाररत िस्तावको मूल्याङ्कन गदिछ, कबहलेकाही ाँ "के्रबडटको पााँच C's" 

भनेर बचबनन्छ: चररत्र, क्षमता, पूांिी, सतिहरू, र सांपाबश्विक। 

 

 पबहलो योग्यता कागिात ऋणदाता समीक्षा तपाईांको के्रबडट ररपोटि हुनेछ। के्रबडट 

ररपोटि चररत्रको सूचकको रूपमा ियोग गररन्छ बकनभने यसले तपाईांको वतिमान र 

बवगतको बवत्तीय दाबयत्वहरूको इबतहास िदान गदिछ। ऋणदाताहरू बढलो भुक्तानीहरू, 

छुटेका भुक्तानीहरू, बदवाबलयापनहरू, बनणियहरू वा तपाईांको के्रबडट ररपोटिमा 

बलयनहरू हेनि चाहाँदैनन्। ढााँचा नभएसम्म कबहलेकाही ां बढलो भुक्तानी सामान्यतया 

हाबनकारक हुाँदैन। यद्यबप, बदवाबलयापन, पुन: िास्प्त र भखिरको बढलो भुक्तानीहरूको 

शृ्रांखलाले ऋण आवेदनको लाबग हाबनकारक हुनेछ। िैंकले ऋण स्वीकृत गनुि अबर् कुनै पबन 

कर ग्रहण वा बनणियहरू भुक्तान गनुिपछि । 

 

तपाईांले ऋणको लाबग आवेदन गनुि अबर् समीक्षा गनि आफ्नो के्रबडट ररपोटिको िबतबलबप 

िाप्त गनुिपछि । के्रबडट ररपोटिमा तु्रबटहरू हुन सक्छ। यबद तपाईांको के्रबडट ररपोटि गलत 

छ भने, तपाईांसाँग अझै पबन यसलाई ठीक गनि समय हुन सक्छ। सामान्यतया, सुर्ारहरू 

के्रबडट ररपोटिमा देखा पनि केही हप्तादेस्ख रे्रै मबहना लाग्न सक्छ। साथै, ध्यान राख्नुहोस् 

बक तपाईांको के्रबडट ररपोटिले तपाईांको के्रबडट इबतहासको िारेमा हालैका सोर्पुछहरू 

िबतबिस्म्बत गदिछ। यबद तपाइाँ िैंकहरूको लाबग बकनमेल गदै हुनुहुन्छ भने, भखिरको 

सोर्पुछको सांख्या िस्ता उ् गबतबवबर्ले तपाइाँको के्रबडट योग्यताको ऋणदाताको 

बवचारलाई नकारात्मक असर पानि सक्छ। रे्रै माबनसहरूले सोचेको बवपरीत, के्रबडट 

इबतहासिाट सही तर अबिय िानकारी हटाउन लगभग असम्भव छ। यबद तपाइाँको 

ररपोटिले बवगतको खराि िदशिनलाई िबतबिस्म्बत गदिछ भने, तपाइाँले तपाइाँको ऋण 

िस्तावमा यी पररस्स्थबतहरू व्याख्या गने पत्र समावेश गनुिपछि । पररवारमा मृतु्य, बिमारी र 

सम्बन्धबविेद यस्ता पररस्स्थबतहरू हुन् िसमा ऋणदाता सहानुभूबतपूणि हुन सक्छ। 

तपाईांको के्रबडट इबतहासको िारेमा तपाईांको ऋणदातासाँग खुला र इमानदार हुनुहोस्। 

िथ्यहरू िुकाउनु हाँदैन। यबद तपाइाँसाँग हालको के्रबडट ररपोटि छैन भने, कल गरेर 

अडिर गनुिहोस्: 

 

 Eिuifax मा  (888)378-4329 वा 

 TransUnion मा (800) 916-8800 वा 

 मा अनुभवी (888)397-3742 
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 तपाईांको व्यस्क्तगत के्रबडट इबतहास िााँच गनुिको अबतररक्त, एक ऋणदाताले तपाईांको 

बनवासको लम्बाइ, तपाईांको बशक्षा, के्षत्रमा तपाईांको अनुभव, र समुदायमा तपाईांको स्स्थबत 

सबहत चररत्र र अखण्डतालाई सांकेत गने अन्य कारकहरूको बवशे्लषण गनेछ। व्यवसाय 

असफल हुनुको एक िमुख कारण व्यवस्थापकीय अनुभवको कमी हो। ऋणदाताले 

तपाइाँसाँग सान्दबभिक कामको अनुभव छ बक छैन र तपाइाँले व्यवसायको सफलताको 

लाबग महत्वपूणि कमिचारी पदहरू राख्नुभएको छ बक छैन भनेर सुबनबित गनेछ। 

 

 ऋणदाताको लाबग, बनर्ािरण गनि सिैभन्दा महत्त्वपूणि मुद्दा "के ऋण बतनि 

सबकन्छ?" नयााँ व्यवसायको चुकौती क्षमताको कुञ्जी यसको अनुमाबनत नगद िवाह 

हो।सरल भाषामा भनु्नपदाि नगद िवाह भनेको नगद िवाह र नगद िबहगिमनको िाल हो। 

एक सम्भाबवत उर्ारकतािले नगदको ियोगले व्यवसायको नगदको स्रोतलाई कसरी 

र्टाउाँदैन भनेर देखाउनु पछि । राम्रो नगद िवाह िके्षपणले कसरी ऋण आय ियोग 

गररनेछ, व्यापारले सकारात्मक नगद िवाह कबत समयसम्म उत्पन्न गनेछ र कसरी 

व्यापारले नगद "अन्तर" (िबहष्वाह भन्दा िढी िवाह) लाई कभर गनेछ भनेर देखाउाँदछ। 

बढलाइहरू सामान्यतया सूचीमा उतार-चढाव, खाताहरू िाप्य, भुक्तानीयोग्य खाताहरू, र 

सम्पबत्तहरूमा वृस्द्धको कारणले गदाि हुन्छ। एक ऋणदाताले िान्न चाहन्छ बक कसरी 

व्यवसायले यी "अन्तरहरू" व्यवस्थापन गने योिना िनाउाँछ।  

 

अवस्स्थत व्यवसायहरूका लाबग, ऋणदाताहरूले िारस्म्भक रूपमा व्यापारको नाफा र 

हाबन बववरण, ब्यालेन्स पाना, र नगद िवाह बववरण हेछि न् बक ऐबतहाबसक रूपमा, 

व्यवसायसाँग ऋण चुक्ता गनि पयािप्त नगद िवाह भएको छ। बकनबक नयााँ 

व्यवसायहरूसाँग ऐबतहाबसक बवत्तीय बववरणहरू छैनन्, उर्ारदायीहरूलाई सामान्यतया 

ऋण बफताि गनि नयााँ व्यवसायको क्षमताहरूको मूल्याङ्कन गनि कबठनाइ हुन्छ। यसैिे 

र्वास्तशर्वक नगद प्रर्वाह अनुमानहरू ऋण प्रस्तार्वमा सिैभन्दा महत्त्वपूणा शर्विीय 

शर्वर्वरणहरू हन्। एक औपचाररक नगद िवाह िके्षपणले ऋणदातालाई आश्वासन बदन्छ 

बक तपाइाँसाँग ऋण बतनिको लाबग पयािप्त अनुमाबनत नगद उपलब्ध छ। 

 

यसको अबतररक्त, ऋण अनुरोर्को िकृबतले आवेदनलाई असर गनि सक्छ। ऋण अनुरोर् 

यसको दायरा र सतिहरूमा उपयुक्त हुनुपछि । व्यवसायलाई कबत पैसा चाबहन्छ? ऋण 

रकम कसरी ियोग गररनेछ? अनुरोर् गररएको बवत्तपोषणको अवबर् के हो? ऋणदाताले 

ऋण अनुरोर्को औबचत्य बनर्ािरण गनेछ र अन्ततः  नगद िवाह अनुरोर् गररएको ऋण 

सांरचनासाँग मेल खान्छ भनेर सुबनबित गनेछ। तसथि, ऋण आवश्यकताहरू 

निढाउनुहोस्, तर बतनीहरूलाई यथाथिपरक र िाप्य राख्नुहोस्। 

 

अबनवायि रूपमा, ऋणदाताहरूले उर्ारकताििाट िबलयो िबतिद्धता खोज्छन्। 

रे्रै िसो समय, यो िबतिद्धताले तपाईले व्यवसायमा लगानी गने साझेदारीको रूप बलन्छ। 

साझेदारी नगद वा अन्य व्यवसाय वा व्यस्क्तगत सम्पबत्त िसै्त उपकरण, िग्गा वा भवनको 

रूपमा हुन सक्छ। यबद िैंकले तपाइाँलाई तपाइाँको पररयोिनामा तपाइाँको व्यस्क्तगत 

सम्पबत्त लगानी गनि सोध्छ भने छक्क नमानु्नहोस्।  यबद तपाइाँको र्रमा साझेदारी छ भने, 

यबद तपाइाँसाँग कुनै अन्य िकारको साझेदारी छैन भने यसलाई बर्तो राख्न तयार हुनुहोस्। 

यबद तपाइाँ व्यस्क्तगत सम्पबत्तहरू राख्न इिुक हुनुहुन्छ भने, तपाइाँ आफैले उही िोस्खम 

बलन चाहनु हुन्न भने ऋणदाताले तपाइाँको व्यवसायमा बकन िोस्खम बलनेछ भनेर बवचार 

गनुिपछि ।  
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उर्ारकतािहरूले उर्ारकतािको िबतिद्धता र ऋण बफताि हुने सम्भावना िीचको 

सकारात्मक सम्बन्ध रहेको िुझ्छन्। आवश्यक साझेदारी रकम ऋणदाता द्वारा बभन्न 

हुन्छ। िस्ताबवत उद्यमको िोस्खमको आर्ारमा, तपाईांले आवश्यक कुल पूाँिीको 50 

िबतशतसम्म राख्नु पने हुन सक्छ। यद्यबप, औसत 20 देस्ख 25 िबतशत सामान्य छ। 

 

 

 यशद तपाइाँसाँग तपाइाँको व्यवसाय ऋण बतनि को लागी हरेक इरादा छ भने, 

तपाइाँको व्यवसायले अित्याबशत र्टनाहरु को सामना गनि सके्न सम्भावना छ बक सिै 

भन्दा राम्रो-बनयोबित व्यवसायहरु लाई पबन अनुमान गनि सकै्दन। िाकृबतक िकोप, 

आबथिक मन्दी, मुकदमा, िकाया िाप्य, आपूबतिकताि समस्या र मागमा पररवतिनले कुनै 

पबन व्यवसायको नगद िवाहलाई अपाांग िनाउन सक्छ। ऋणदाताले बलने िोस्खमको 

कारण, ऋण सम्भवतः  सांपाबश्विक द्वारा सुरबक्षत हुनेछ। यबद एक उर्ारकतािले ऋणमा 

बडफल्ट गछि  भने, िैंकसाँग सांपाबश्विकमा फोरक्लोि गने बवकल्प छ। 

 

व्यापार र व्यस्क्तगत सम्पबत्त सांपाबश्विक मान्न सबकन्छ। यबद तपाइाँ व्यवसायको लाबग िग्गा, 

उपकरण वा भवनहरू खररद गदै हुनुहुन्छ भने, सम्पबत्त ऋण सुरबक्षत गनि पयािप्त हुन 

सक्छ।  ऋणदाताहरूले ऋणको लाबग बर्तो रास्खएको सम्पबत्तहरूको लाबग स्वीकायि 

ऋण-देस्ख-मूल्य अनुपातहरू बवकास गरेका छन्। अनुपातलाई असर गने कारकहरूले 

सम्पबत्तको उमेर र अवस्था, बलस्क्वडेशन मूल्य र लागत समावेश गदिछ। ऋण-देस्ख-मूल्य 

अनुपात ऋणदाताहरू िीच फरक हुन सक्छ। थप रूपमा, ऋण-देस्ख-मूल्य अनुपात 

बर्तोको मूल्यको सट्टा ऋण मापदण्डमा आर्ाररत हुन सक्छ। कुनै पबन सम्पबत्तमा बर्तो 

बलनु अबर्, तपाईांले सम्पबत्तमा ऋणदाताको ऋण-देस्ख-मूल्य अनुपात िान्न आवश्यक छ। 

यहााँ एक सामान्य उदाहरण हो: 
 
 

सम्पशि कम मुल्य (%) उच्च मूल्य (%)  

 र्र िग्गा 70% 90% 

 उपकरण 50% 80% 

 स्टोर 0% 50% 

 िाप्य (६० बदन) 70% 90% 

 बर्तोपत्र, स्टक, िन्ड 65% 80% 

 पट्टा सुर्ारहरू 0% 70% 

(स्रोि: ब्िेकम्यान, बु्रस र िे कोनराड िेशभन्सन। गुररल्िा शििपोषण। िोथटन: हउटन शमशलिन कम्पनी, 1992.) 

 
यबद तपाइाँ  "नरम" कारणहरू िसै्त सूची, कायिशील पूाँिी, वा लीिहोल्ड सुर्ारहरूका लाबग 

पैसा उर्ारो गदै हुनुहुन्छ भने, ऋणदाताले ऋणलाई पूणि रूपमा सुरबक्षत गनि थप सांपाबश्विक 

वा साझेदारीको आवश्यकता पदिछ। कायिशील पुाँिी र पट्टा सुर्ारहरू सङ्कलन योग्य 

छैनन्।  त्यसै गरी, यबद तपाईां छोटो मूल्यह्रास ताबलका (िसै्त कम्त्पु्यटरहरू) वा कमिोर 

बलस्क्वडेशन इबतहास (िसै्त रेसु्टरेन्ट उपकरण) भएका उपकरणहरू (िसै्त रेसु्टरेन्ट 

उपकरणहरू) को साथ उपकरणहरू खरीद गनि दीर्िकालीन ऋण चाहनुहुन्छ भने, 

ऋणदाताले तपाईांलाई थप सम्पबत्तहरू िबतज्ञा गनि आवश्यक हुनेछ।  
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िि तपाइाँ उपकरण िसै्त सांपाबश्विक िबतज्ञा गनुिहुन्छ, तपाइाँ ऋणदाता सांग एक समान 

वाबणज्य कोड (UCC) सुरक्षा सम्त्झौतामा हस्ताक्षर गनुिहुन्छ। िि यो सम्त्झौतामा हस्ताक्षर 

हुन्छ, ऋणदातालाई अदालतमा निाइकन सांपाबश्विक कब्जा गने अबर्कार हुन्छ। 

सम्त्झौताले ऋणदातालाई सांपाबश्विकको सङ्कलन, बिक्री वा बवबनमयिाट िाप्त आम्दानीको 

अबर्कार बदन्छ।  

 

आबथिक वातावरण उद्योग िवृबत्तहरू, िबवबर्मा पररवतिनहरू, ििार िवृबत्तहरू, 

कानुनी मुद्दाहरू, श्रम िवृबत्तहरू, कम्पनी रणनीबतहरू र दृबष्टकोणहरू, र व्यवस्थापन 

िलहरू र अनुभवहरू ऋणदाताले "सुदृढता" लाई सम्बोर्न गनि खोजे्न केही अवस्थाहरू 

हुन्। ऋण िस्ताव। रे्रै िैंकहरूसाँग यी कारकहरूका कारण कमिोर िोस्खम मूल्याङ्कन 

भएका व्यवसायहरूको सूचीहरू छन्। ऋण अबर्कारीहरूले व्यवसायहरूलाई ऋण 

बदने सम्भावना िढी हुन्छ िसले िबलयो व्यवस्थापन टोली, एक अबद्वतीय वा िबतस्पर्ाित्मक 

लाभ, कम वा कुनै िबतस्पर्ाि र िबलयो ग्राहक आर्ारको िमाण देखाउन सक्छ। यबद कुनै 

व्यवसायमा आबथिक, कानुनी, कमिचारी, आपूबतिकताि, वा वातावरणीय समस्याहरू िस्ता 

िमुख चुनौतीहरू छन् भने, यसले ऋण िस्तावमा बतनीहरूलाई सम्बोर्न गनि आवश्यक 

छ। 

 

 व्यवसाय सुरु गदाि, कसैले दुई तररकामा पूाँिी िुटाउन सक्छ: साझेदारी 

फाइनास्न्सङ वा डेट फाइनास्न्सङ (ऋण)। सरल भाषामा भनु्नपदाि, साझेदारी फाइनास्न्सङ 

भनेको बनिी लगानीकतािहरू (भेन्चर क्याबपटबलस्टहरू पबन भबनन्छ) द्वारा तपाईांको 

व्यवसायमा लगाइने पैसा हो। साझेदारी बवत्तपोषणलाई सामान्यतया सांपाबश्विक आवश्यक 

पदैन; यद्यबप, बवत्तपोषण स्वाबमत्व सहभाबगतामा आर्ाररत भएकोले, लगानीमा उ् 

िबतफल िाप्त गनि व्यवसायमा िदशिन आवश्यकताहरू राख्न सबकन्छ। वैकस्ल्पक रूपमा, 

िैंकहरू, के्रबडट युबनयनहरू र गैर-िैंक ऋणदाताहरूले रे्रै िकारका ऋण बवत्तपोषण 

िस्ताव गछि न्। रे्रै व्यवसायहरूले आफ्नो व्यापार आवश्यकताहरू पूरा गनि ऋण 

बवत्तपोषण ियोग गनि सुरु गछि न्। उद्यम पुाँिीपबतहरूको बवपरीत, ऋणदाताहरूले 

व्यवसायको स्वाबमत्व बलाँदैनन्, न त बतनीहरूले नाफामा साझेदारी गछि न्। बतनीहरू केवल 

तपाईांले ब्याि सबहत मूल रकम बफताि गनि अपेक्षा गछि न्। 

 

रे्रै ऋणदाताहरूसाँग रे्रै िकारका ऋण वा उत्पादनहरू छन्। अबर्काांश ऋण 

उत्पादनहरू सुरक्षा (सांपाबश्विक आवश्यक), ऋणको पररपक्वता र कोषको उदे्दश्य 

ियोगको आर्ारमा वगीकृत गररन्छ। सतिहरू ऋणदाताहरू िीच रे्रै बभन्न हुन सक्छन्, 

त्यसैले यो तपाईांको बवकल्पहरू िााँच गनि महत्त्वपूणि छ। रे्रै चरहरूले एक बवबशष्ट 

व्यवसायको लाबग ऋणको उपयुक्ततालाई असर गनि सक्छ। 

 

कोषका रे्रै स्रोतहरू र रे्रै ऋण उत्पादनहरू आि उपलब्ध छन्, तपाईांको व्यवसाय सुरु 

गनिको लाबग उत्तम स्रोत र उत्तम ऋण िकार छनोट गनुि चुनौतीपूणि कायि हुन सक्छ। बनम्न 

चाटिले व्यवसाय सुरु गनि ियोग गररएका सार्ारण िकारका ऋणहरू देखाउाँछ। 
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ऋणको प्रकार र 

प्रयोगहरू 



 

अध्याय 5: िपाईकंो नयााँ व्यर्वसायको िाशग ऋण प्राप्त गदै  
   

 

 

 
 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 
 
66

सामान्य ऋण प्रकार 

पररपक्वता र 

ऋण िकार 
बवशेषताहरु 

सुरबक्षत वा 

असुरबक्षत 
ब्याि 

भुक्तानी 

सतिहरू 

छोटो अवबर् 

(<1 वषि) 

    

 

 

के्रबडट काडि 

छोटो अवबर्को के्रबडटको सिैभन्दा 

सामान्य रूप। रे्रै स्माल बििनेसहरूले 

आपूबति र अन्य आवश्यकताहरू खररद 

गनि र दैबनक खररदहरूको लाबग 

भुक्तानी गनि के्रबडट काडिहरू ियोग 

गछि न्। 

 

 

असुरबक्षत 

 
स्स्थर वा चर 

10-24% 

 

माबसक औसत 

दैबनक 

ब्यालेन्सको २-

३% 

 

 

के्रबडट 

लाइन 

ऋणदाता एक बनबित समय अवबर्, 

सामान्यतया एक वषि, वा पैसाको 

रकमको लाबग पैसा उर्ार बदन 

सहमत हुन्छ। के्रबडट लाइनहरू 

सूची/उपकरण खररद गनि र मौसमी 

व्यापार उतार-च़िावहरू कभर 

गनिको लाबग ियोग गनि सबकन्छ। 

 

 

सुरबक्षत 

(अबर्काांश) 

 
स्स्थर वा चर, 

िाइम भन्दा 

1-4% माबथ 

माबसक। ियोग 

गररएको 

के्रबडटको ब्याि 

र सम्त्झौताको 

अन्त्यमा भुक्तान 

हुने शेष रकम। 

मध्यवती (1-

7वषि) 

    

 
अवबर् / बकस्ता 

अवबर् ऋण एक बनबित समय अवबर् 

को लागी एक बनबित रकम को लागी 

सेट गररएको छ। बतनीहरू उपकरण 

खररद, कायिशील पूांिी र बवस्तारको 

लाबग ियोग गनि सबकन्छ। 

 

सुरबक्षत 

 

िाइम माबथ 

1-4% स्स्थर 

माबसक वा 

तै्रमाबसक 

बिस्न्सपल र 

ब्याि 

 

 

 

भाडा 

अवबर् ऋण बवकल्प; ऋणदाताले पट्टा 

बलनेलाई सम्पबत्त भाडामा बदन्छ। 

लीिले कम्पनीलाई सुरुमा सिै 

लागतहरू खचि नगरी उपकरणहरू 

िाप्त गनि सक्षम िनाउाँछ। थोरै वा कुनै 

तल भुक्तानी; कम्पनीले लीिको 

अन्त्यमा उपकरणहरू खररद गनि सक्छ 

(पूवि सम्त्झौता अनुसार नू्यनतम $ 1)। 

 

 

 

सुरबक्षत 

 

 

 

माकेट दर 

 

 

 

माबसक 

लामो अवबर् 

(7+ वषि।) 

    

 
अवबर् / बकस्ता 

सात वषिभन्दा िढीको म्याचु्यररटी 

अवबर् भएको अवबर् ऋण। कारखाना 

उपकरण वा अन्य दीर्िकालीन 

सम्पबत्तहरू खररद गनि ियोग गररन्छ। 

 

सुरबक्षत 

 
िाइम माबथ 

1-3% 

माबसक वा 

तै्रमाबसक 

बिस्न्सपल र 

ब्याि 

 

कमबशियल / 

बर्तो 

व्यापार ऋण िसमा र्र िग्गा समावेश 

छ। बर्तो भनेको कानुनी कागिात हो 

िसले उर्ारकतािको भुक्तानीको िीमा 

गछि । 

 
सुरबक्षत 

स्स्थर र चर, 

िाइम भन्दा 

1-2% माबथ 

माबसक वा 

तै्रमाबसक 

बिस्न्सपल र 

ब्याि 

प्रकार र ऋण 

को उपयोग 



 

अध्याय 5: िपाईकंो नयााँ व्यर्वसायको िाशग ऋण प्राप्त गदै 

Small Business Administration (SBA) ले िैंक र गैर-िैंक  

ऋणदाताहरूलाई नयााँ व्यवसायहरू सबहत योग्य साना व्यवसाबयक 

सांस्थाहरूलाई बदइएका ऋणहरूको लाबग ग्यारेन्टीहरू िदान गदिछ। 

ग्यारेन्टीले ऋणदातालाई ऋण बतनि असफल भएमा मूल ऋण सााँवाको 85 िबतशतसम्म 

सुरक्षा िदान गदिछ। ग्यारेन्टीको उदे्दश्य स्माल बििनेसहरूलाई ऋण बदन 

उर्ारकतािहरूलाई िोत्साहन बदनु हो िुन सामान्यतया सामान्य मापदण्ड अन्तगित माबनने 

छैन। SBA ग्यारेन्टीहरू स्टाटि-अप उद्यमहरूको लाबग ियोग गनि सबकन्छ; अवस्स्थत 

व्यवसाय खररद गनि; वा कायिशील पूाँिी, सूची, पट्टा सुर्ार, फबनिचर र बफक्स्चर, उपकरण, 

र्र िग्गा र बनमािण बवत्तपोषण। 

 

SBA साँग बवशेष आवश्यकता भएका स्माल बििनेसहरूका लाबग बवबभन्न िकारका ऋण 

ग्यारेन्टीहरू र कायिक्रमहरू छन्। यी कायिक्रमहरू बदग्गिहरू, अन्तरािबष्टर य व्यापारमा 

सांलग्न कम्पनीहरू, िबवबर् फमिहरू, र कम र मध्यम आम्दानी भएका बनबदिष्ट भौगोबलक 

के्षत्रहरूलाई मद्दत गनि बडिाइन गररएका हुन्। कायिक्रमहरू समावेश छन्: 
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U.S
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U.S. स्माि 
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एडशमशनस्

टर ेिन 
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7(a) ऋण $ 5 शमशियन सकि $150,000 िा कम ऋणको िाशग 85% 

ग्यारेन्टी; $150,000 भन्दा िढी ऋणको 

िाशग 75% ग्यारेन्टी ($ 3.75 शमशियन 

सम्म अशिकिम ग्यारेन्टी) 

अिशि ऋण। शिथिार / निीकरण; नयााँ शनमााण, 

िग्गा िा भिनको िररद; िररद उपकरण, 

फिक्सथचर, पट्टा सुिार; कायािीि पूंिी; िाध्यकारी 

कारणहरूको िाशग ऋण पुनर्िाि; के्रशडट को 

मौसमी रेिा, सूची 

शिना सके्न िमिामा भर पर्ा। 

सामान्यिया, कायािीि पूाँिी र 

मेशसनरी र उपकरणहरू 

(उपकरणको आयु िढी नहुने) 5-10 

िषा हुन्र्; शथिर सम्पशि 25 िषा 

हो। 

7 िषाभन्दा कम अिशिका िाशग ऋण: 

$0-$25,000 प्राइम + 4.25% 

$25,001- $50,000 प्राइम + 3.25% 

   प्राइम $५०,००० + 2.25% 
 

7 िषा िा सोभन्दा िढी अिशिका िाशग ऋण: 

$0-$25,000 प्राइम + 4.75% 

$25,001-$50,000 प्राइम + 3.75% 

प्राइम $५०,००० + 2.75% 

(िुल्क ऋणको ग्यारेन्टी भागमा मात्र 

िगाइन्र्) पररपक्विा: 1 िषा िा कम 0.25% 

ग्यारेन्टी िुल्क; 1 िषा भन्दा िढी। 

$150,000 सकि रकम िा कम = 2.0%; 
$150,001- 

$700,000 = 3.0%; माशि 

$700,000 = 3.5%; 3.75% 

दांिमा $ 1 शमशियन भन्दा िढी ग्यारेन्टी। 

०.55% को चशिरहेको िुल्क। 

नािाको िाशग व्यिसाय हुनुपदार् र SBA आकार 

मापदण्डहरू पूरा गनुापदार्; राम्रो चररत्र, के्रशडट, 

व्यिथिापन, र चुक्ता गने िमिा देिाउनुहोस्। 

व्यिसायको एक योग्य प्रकार हुनुपर्ा। 
 

पशहिो 3 िषा (५% िषा 1, 3% िषा 2, र 1% िषा 3) 

मा शप्रपेड गरेमा 15 िषा िा सोभन्दा िढीको 

पररपक्विा भएको ऋणको िाशग पूिा भुक्तानी 

िररिाना 

दीर्ाकािीन शििपोषण; नगद 

प्रिाह सुिार; शनशिि 

पररपक्विा; कुनै िेिुन रै्न; 

कुनै पूिाभुक्तानी िररिाना 

रै्न (15 िषा भन्दा कम) 

SBAExpress $350,000 50% यो ऋणको र्ुम्ने िाइन (7 िषाको म्याच्युररटी 

सम्म) िा टमा िोन (7(ए) िथिै) को िाशग प्रयोग 

गना सफकन्र्। 

ररभोशल्भङ िाइन्स अि के्रशडटका 

िाशग टमा आउट अिशि सशहि 7 

िषासम्म। अन्यिा, 7(a) िथिै। 

$ 50,000 िा कम ऋण; प्राइम + 6.5%। $ 

50,000 भन्दा िढी ऋण; मुयय 

+4.5% 

7(a) िथिै 7(a) िथिै द्रिु पररििान; सुव्यिशथिि 

प्रफक्रया, प्रयोग गना सशििो 

के्रशडट िाइन 

Patriot Express $500,000 7(a) िथिै SBAExpress िथिै SBAExpress िथिै 7(a) िथिै 
 
 
 

 
 

7(a) िथिै 7(a) िथिै। िप रूपमा, साना व्यिसायहरू शनम्न 

समूहहरू मध्ये एक िा िढीको थिाशमत्ि र 

शनयन्त्रण हुनुपर्ा: अनुभिी, सफक्रय-किाव्य सेना, 

ररिर्भाथट िा नेिनि गाडा सदथय िा यी समूहहरू 

मध्ये कुनैको पत्नी, िा सेिा सदथय िा पिु 

शचफकत्सक। शिििा पत्नी। - सेिामा हुाँदा िा सेिा 

िोशडएको असिमिाका कारण मृत्यु भएको इरान। 

SBAEx-Press भन्दा उच्च 

अशिकिम रकम र कम 

अशिकिम ब्याि दर; द्रिु 

पररििान; सुव्यिशथिि 

प्रफक्रया, प्रयोग गना सशििो 

के्रशडट िाइन 

CapLines: 

1. Working Capital; 

2. Contract; 

3. Seasonal; and 

4. Builders 

CAPLines 

$5 million 7(a) िथिै मौसमी र/िा र्ोटो अिशिको कायािीि पुाँिी 

आिश्यकिाहरूको शििपोषण; प्रदिान गना 

िागि; शनमााण िागि; अिशथिि सूची र 

प्राप्यहरू शिरुद्ध उन्नि; र्ोटो अिशिको ऋणको 

एकीकरण। र्ुमफिर हुन सक्सर्। 

10 िषा सम्म, शिल्डरको 

क्सयापिाइन िाहेक, िुन 5 िषा हो। 

  7(a) िथिै 

 
 
 
 
 
 

 

7(a) िथिै 7(a) िथिै, सािै सिै ऋणदािाहरूिे िारम 750 र 

750B (र्ोटो-अिशि ऋण) कायाान्ियन गनुापर्ा। 

1. -. कायािीि पूाँिी 

2. - ररभोशल्भङ िाइन अि 

के्रशडट (LOC) 

3. 2. अनुिंि - सिै िागिहरू 

(नािा िाहेक) शिि गना 

सक्सर्। 

4. 3. मौसमी - मौसमी काया 

पूाँिी आिश्यकिा। 

5. 4. शिल्डर - व्यािसाशयक 

िा आिासीय शनमााण संग 

प्रत्यि िागि शििपोषण 

6. संरचना 

Small/Rural Lender 

Advantage Loan (S/RLA) 

Average 

of 20 or fewer SBA loans 

annually over 

the last 3 fiscal years 

$350,000 7(a) िथिै 7(a) िथिै 7(a) िथिै 7(a) िथिै 7(a) िथिै 7(a) िथिै 7(A) प्िस सुव्यिशथिि 

प्रफक्रया िथिै 

Small Loan Advan- tage 

(SLA) Lender must be in 

Preferred Lender 

Program (PLP) 

$250,000 7(a) िथिै 7(a) िथिै 7(a) िथिै 7(a) िथिै 7(a) िथिै 7(a) िथिै 7(A) प्िस सुव्यिशथिि 

प्रफक्रया िथिै 

Community Advantage 

Mission focused lend- ers 

only 

$250,000 7(a) िथिै 7(a) िथिै 7(a) िथिै प्राइम प्िस 4% 7(a) िथिै 7(a) िथिै 7(a) प्िस ऋणदािाहरू 

CDFIs, CDCs िा माइक्रो-

ऋणदािाहरू हुनुपदार् िसिे 

ििारमा सेिा प्रदान गदार्। 
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*यी SBA कायाक्रमहरूको िारेमा िप िानकारीको िाशग, शिनीहरूको िेिसाइट www.sba.gov मा िानुहोस्। 
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कायाक्रम अशर्किम 

ऋण रकम 

ग्यारेन्टी प्रशििि आम्दानी को उपयोग पररपक्विा अशर्किम 

ब्याज दर 

ग्यारेन्टी िुल्क को योग्य छ ऋणीहरूिाई 

िाभ 

अन्तरािबष्टर य व्यापार $ 5 बमबलयन 90% ग्यारेन्टी ($ 4.5 बमबलयन 

सम्मको अबर्कतम ग्यारेन्टी) 

(कायिरत पूाँिीको लाबग $ 4 

बमबलयन सम्मको अबर्कतम 

ग्यारेन्टी) 

स्थायी कायिशील पूाँिी, उपकरण, सुबवर्ा, िग्गा 

र भवन र अन्तरािबष्टर य व्यापारसाँग सम्बस्न्धत 

पुनकि िाि ऋणका लाबग अवबर् ऋण 

28 वषि सम्म 7(a) िसै्त 7(a) िसै्त 7(a) िसै्त, साथै अन्तरािबष्टर य 

व्यापारमा सांलग्न हुनु/ लड्ने 

तयारी/आयातिाट 

िबतस्पर्ाििाट िबतकूल असर 

परेको 

स्माल बििनेसहरूलाई अन्तरािबष्टर य 

ििारमा अझ िभावकारी रूपमा 

िबतस्पर्ाि गनि अनुमबत बदन 

दीर्िकालीन बवत्तपोषण 

बनयाित कायिशील पूाँिी 

कायिक्रम 

$ 5 बमबलयन 90% ग्यारेन्टी (अबर्कतम $4.5 

बमबलयन सम्मको ग्यारेन्टी) 
बनयाितकतािहरूको लाबग छोटो अवबर्, 

कायिशील पूांिी ऋण। लेनदेन आर्ाररत वा 

सम्पबत्त आर्ाररत हुन सक्छ। के्रबडटको 

स्ट्यान्डिाइ पत्रहरू पबन समथिन गनि सक्छ 

सामान्यतया, एक वषि वा 

कम, 3 वषि लाग्न सक्छ 

SBA को कुनै 

अबर्कतम ब्याि दर 

सीमा छैन, तर SBA ले 

उबचतताको बनगरानी 

गदिछ। 

7(a) िसै्त 7(A) िसै्त, साथै बनयाितका 

लाबग छोटो अवबर्को 

कायिशील पूाँिी आवश्यकता 

र्रेलु बवत्तपोषण र व्यापार 

योिनामा िार्ा नपने गरी बनयाित 

बिक्री िढाउन अबतररक्त कायिशील 

पुाँिी 

बनयाित एक्सिेस $500,000 $350,000 वा कम ऋणको लाबग 

90% ग्यारेन्टी। 

$350,000 भन्दा िढी ऋणको 

लाबग 75% ग्यारेन्टी। 

SBAExpress प्लस स्ट्यान्डिाइ लेटर अफ 

के्रबडट िसै्त 

SBAExpress िसै्त SBAExpress िसै्त 7(a) िसै्त आवेदकले ऋणले उनीहरूलाई 

नयााँ बनयाित ििारमा िवेश गनि 

वा अवस्स्थत बनयाित ििारमा 

बवस्तार गनि सक्षम िनाउनेछ 

भनेर देखाउनु पछि । व्यापार 

कस्िमा 12 मबहनाको लाबग 

सञ्चालनमा भएको हुनुपछि  

(यद्यबप बनकासी आवश्यक 

छैन)। 

दु्रत पररवतिन; सुव्यवस्स्थत िबक्रया; 

के्रबडट लाइन ियोग गनि सबिलो 

बडलर फ्लोर योिना $5 बमबलयन अबर्कतम 

$500,000 नू्यनतम 

7(a) िसै्त। सूचीमा 100% 

अबग्रम, दुिै नयााँ वा ियोग 

गररएको, िुन शीषिक हुन 

सक्छ 

डुङ्गा, अटोमोिाइल, मोटरसाइकल, बनबमित र्र र 

आरभी बडलरहरू सबहत योग्य साना 

व्यवसायहरू कभर गदै। अवस्स्थत बडलरहरूले 

फ्लोर योिनाहरू पुनबवित्त गनि सक्छन् 

नू्यनतम 1 वषि 

अबर्कतम 5 वषि 

7(a) िसै्त। िकाया 

मौज्दातमा माबसक 

रूपमा बतरेको ब्याि 

असार्ारण सेवा शुल्कको अपवादको 

साथ 7(a) िसै्त (शुल्क गैर-SBA ऋण 

शुल्क भन्दा िढी हुन सकै्दन) 

7(a) िसै्त उबचत बवत्तपोषण 

SBA द्वारा लाइसेन्स िाप्त 

िमाबणत बवकास 

कम्पनीहरू (CDCs) माफि त 

504 ऋणहरू िदान गररन्छ। 

504 CDC को 

अबर्कतम रकम $ 5 

बमबलयन देस्ख $ 5.5 

बमबलयन सम्म व्यापार 

को िकार मा बनभिर 

गदिछ। 

पररयोिना लागतहरू बनम्नानुसार 

बवबत्तय छन्: CDC: 40% सम्म 

गैर-ग्यारेन्टी बवबत्तय: ऋणदाता: 

50% साझेदारी 10% थप 5% 

यबद नयााँ व्यवसाय र/वा 5% 

यबद बवशेष ियोग सम्पबत्त। 

ऋण अवबर्, र्र िग्गा ऋण; पररयोिना 

सम्पबत्तहरूमा पबहलो बलयनद्वारा सुरबक्षत 

ऋणदाता (गैर-ग्यारेन्टी) बवत्तपोषण। SBA िाट 

CDC ऋणले लगानीकतािहरूलाई दोस्रो 

बलयनद्वारा सुरबक्षत गररएको बनबित दरमा 

िेचेको 100% ग्यारेन्टी बडिेन्चरहरू उपलब्ध 

गराएको छ। 

CDC ऋण: 10- वा 20-

वषि अवबर्को साथ 

बनबित ब्याि दर। 

 

ऋणदाता ऋण: 

(अबनबित) बवबत्तय 

अवबर् छोटो हुन सक्छ। 

ब्याि दर बनबित वा 

समायोज्य हुन सक्छ 

बडिेन्चर िैंबकङ किाि 

बिक्री गदाि 504 

ऋणमा बनबित दर 

स्थाबपत हुन्छ। 

अवबर्को 1/2 को 

लाबग पूवि भुक्तानी 

िररवाना र्टाउाँ दै 

ऋणदाताले सेयरमा .5% शुल्क बलन 

सक्छ, साथै CDC ले यसको सेयरमा 

1.5% सम्म शुल्क बलन सक्छ। CDC ले 

भुक्तानी नगररएको ब्यालेन्समा 

0.625%-1.5% को माबसक सेवा शुल्क 

बलन्छ। हालको ग्यारेन्टी शुल्क 

(FY2012) बिस्न्सपल िकायाको 

0.9375% हो। चबलरहेको शुल्क % 

अवबर्मा पररवतिन हुाँदैन। 

वैकस्ल्पक आकार मानक: 

नाफा भन्दा िबढ नभएका 

व्यवसायहरूको लाबग 

15 बमबलयन डलरको 

वास्तबवक नेट वथि र समू्पणि 

आबथिक वषिमा $ 5 बमबलयन 

भन्दा िढीको औसत शुद्ध आय 

छ। 

 

माबलकले अवस्स्थत 

बनमािणको लाबग 51% वा 

नयााँ बनमािणको लाबग 60% 

ओगटेको छ 

कम तल भुक्तानी - 

साझेदारी (10%-20%) 

(साझेदारी योगदान उर्ारो 

गनि सबकन्छ) शुल्क बवत्त 

पोषण गनि सबकन्छ SBA 

भाग: दीर्िकालीन बनबित 

दर पूणि पररशोर्न नो 

िलुन 

SBA द्वारा लाइसेन्स िाप्त 

CDCs माफि त 504 ऋण 

पुनशर्वाि िदान गररन्छ। 

पुनबवित्त कायिक्रम सेपे्टम्बर 

27, 2012 सम्म लागू 

हुनेछ। 

504 प्लस 85% वा 

बवद्यमान ऋण आय 

को अबर्क वा मूल 

ऋण रकम को 85% 

योग्य स्स्थर सम्पबत्त 

को लागी हुनुपछि । 

िााँकी 15% साना व्यवसायको 

फाइदाको लाबग खचि गररएको 

बथयो। 

504 िसै्त। कायिशील पूाँिी वा अन्य योग्य 

व्यापार खचिहरूको लाबग 18 मबहनासम्म 

साझेदारी अबग्रम नगद गनुिहोस्। CDC र 

ऋणदाता िीचको सम्पत्तीको हालको 

मूल्याङ्कन मूल्यको 90% सम्म बवत्त गनि सक्छ 

504 िसै्त 504 िसै्त 504 िसै्त, चबलरहेको शुल्क (बवत्तीय 

वषि 2012) 1.103% हो भने्न अपवादको 

साथ 

504 भन्दा माबथ 

उर्ारकतािहरू अस्न्तम 12 

माबसक भुक्तानीहरूमा 

वतिमान हुनुपछि । बवद्यमान 

सांर्ीय सरकारको ऋण 

पुनबवित्त हुन सकै्दन 

व्यवसाय माबलकले नगद, अन्य 

सम्पबत्त, वा ऋणदातासाँग 

वातािलाप गररएका अन्य 

बवकल्पहरूसाँग कम सांपाबश्विक 

सम्पबत्त पुन: बवत्त गनि सक्षम हुन 

सक्छ। 504 योग्य पुनबवित्तले 

पुनबवित्त लागतहरू पबन बवत्त गनि 

सक्छ 

गैर-7(a) गैर-िाभकारी 

ऋण संस्थाहरू मािा ि ििु 

ऋण ऋण; प्राशर्वशर्क 

सहयोग पशन प्रदान 

गररएको शथयो । 

$50,000 लागु हुाँदैन मेबसनरी र उपकरणहरू, बफक्स्चर, पट्टा 

सुर्ारहरू खररद गनुिहोस्; बवत्त िाप्य वृस्द्ध; 

कायिशील पूांिी। बवद्यमान ऋण बतनि ियोग गनि 

सबकाँ दैन 

सम्भव भएसम्म नू्यनतम 

अवबर्, 6 वषि भन्दा िढी 

मध्यस्थ सांग वाताि 

योग्य। कोषको 

मध्यवती लागत भन्दा 

7.75 वा 8.5% िढीको 

अर्ीनमा। 

कुनै ग्यारेन्टी शुल्क छैन 7(a) िसै्त गैर-लाभकारी मध्यस्थ 

ऋणदाताहरूिाट ित्यक्ष ऋण; 

बनबित दर बवत्तपोषण; रे्रै सानो 

ऋण रकम; िाबवबर्क सहयोग 

उपलब्ध छ 
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अध्याय 5: िपाईकंो नयााँ व्यर्वसायको िाशग ऋण प्राप्त गदै 
 
 

 स्टाटा-अप व्यर्वसाय ऋण प्रस्तार्वहरूको िाशग आर्वश्यक 

कागजािहरू 

(व्यवसाय र ऋणदाताहरूको िकारका लाबग वसु्तहरू बभन्न हुन सक्छन्) 

 

1. िते्यक माबलक का व्यस्क्तगत बवत्तीय बववरण; 90 बदन से अबर्क पुराना नही ां. ऋणदाता 

िपत्र िदान करता है. 

2. व्यापार उद्यम को बववरण। 

3. िोलपत्र र कोटेशन सबहत पररयोिना लागत। यबद लागू हुन्छ भने, बनमािणमा 

उद्धरण (वासु्तकार र इस्न्िबनयररङ शुल्कहरू समावेश छन्) वा नवीकरण, 

पट्टा सुर्ार, मेबसनरी र उपकरण, सूची। 

4. SBA ग्यारेन्टी र ऋण कायिक्रमहरूको लाबग, िते्यक उर्ारकतािको व्यस्क्तगत 

इबतहासको बववरण, अबर्कारी (यबद समावेश गररएको भए), र साझेदार (यबद 

साझेदारी)। (SBA फारम ९१२) 

5. माबथका िते्यकका साथै अन्य िमुख व्यस्क्तहरूको लाबग पुन: सुरु हुन्छ। 

6. कस्िमा पबहलो दुई वषिको लाबग अनुमाबनत ब्यालेन्स पाना र लाभ र नोक्सान। 

7. पबहलो दुई वषिको लाबग अनुमाबनत माबसक नगद िवाह (SBA फारम 1100 

ियोग गनि सबकन्छ)। 

8. यबद फ्रान्चाइि गररएको छ भने, फे्रन्चाइि सम्त्झौता। SBA ले फ्रान्चाइि स्वीकृत छ बक 

छैन भनेर हेनि (www.fran-chiseregistry.com) िााँच गछि । 

9. रोिगार बववरण। ग्यारेन्टी र अन्य सरकारी ऋण कायिक्रमहरूको लाबग, कुल 

रोिगारलाई वतिमान र अनुमाबनत अल्पसांख्यक, पुरुष र मबहला 

कमिचारीहरूमा बवभािन गनुिहोस्। 

10. बिक्री सम्त्झौता वा पट्टा सम्त्झौता, यबद लागू हुन्छ। 

11. ऋणदाता र/वा मध्यस्थकतािलाई स्वीकायि मूल्याङ्कन। 

12. यबद बनगम, बनगमन को लेख। 

13. पबछल्लो तीन वषिको व्यस्क्तगत कर ररटनि। 

14. यबद लागू हुन्छ भने, वातावरणीय िभाव अध्ययन (िसै्त माटो परीक्षण, बसमसार, 

वन्यिनु्त)। 

15. बवसृ्तत व्यापार योिना िसमा कम्पनी, उत्पादन, ििार, पदोन्नबत, िबतस्पर्ाि, 

र कमिचारी िानकारी समावेश छ। रे्रैिसो व्यापार योिनाहरूमा माबथका 

अबर्काांश वसु्तहरू समावेश छन्। 

 
 

ऋण िस्तावहरू र ऋण आवश्यकताहरू िारे थप िानकारीको लाबग, UGA SBDC िकाशन, मास्टररङ बििनेस 

ऋण िस्तावहरू: िैंबकङ आवश्यकताहरू, ऋणका िकारहरू, र व्यापार योिनाहरू िुझ्नको लाबग गाइडको समीक्षा 

गनुिहोस्। 
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 तपाइाँ तपाइाँको व्यवसाय को बवत्तपोषण को लागी अनुदान खोजै्द हुनुहुन्छ 

भने, तपाइाँ चााँडै बनराश हुनुहुनेछ। स्माल बििनेसहरू, बवशेष गरी स्टाटि-अप 

व्यवसायहरूका लाबग रे्रै थोरै अनुदानहरू अवस्स्थत छन्। वास्तवमा, यबद तपाइाँको व्यवसाय 

सामान्य िकारको व्यवसाय हो, िसै्त एक फ्लोररस्ट, तपाइाँको व्यवसायको आवश्यकताहरू 

पूरा गने अनुदान िाप्त गनि लगभग असम्भव छ। राज्य एिेन्सीहरू, नगरपाबलकाहरू, र गैर-

लाभकारी बनगमहरूले केही अनुदान कायिक्रमहरू सञ्चालन गछि न् िुन स्माल बििनेस 

गबतबवबर्हरूको लाबग ियोग गनि सबकन्छ। माबथ उले्लख गररएझैं, यी समूहहरूले यी 

अनुदानहरूिाट स्माल बििनेस हरूको लाबग रु्माउरो ऋण कोष कायिक्रमहरू बसििना गछि न्। 

 

यद्यबप सामान्य खुद्रा र सेवा व्यवसायहरूका लाबग अनुदानहरू दुलिभ छन्, नयााँ िबवबर् बवकास 

गने कम्पनीहरूका लाबग अनुदानहरू उपलब्ध छन्। SBA र रे्रै सांर्ीय बवभागहरू Small 

Business Innovation Research program (SBIR) र Small Business Technology 

Transfer Program (STTR) मा सहभागी हुन्छन्। यी कायिक्रमहरूले अनुसन्धान र बवकासको 

लाबग $ 500,000 सम्मको अनुदान िदान गदिछ। केही बवभागहरू, िसै्त ऊिाि बवभाग, िबवबर् 

कम्पनीहरूलाई आफ्नै अनुदान िदान गदिछ। 

 

थप रूपमा, बवशेष सामाबिक आवश्यकताहरू पूरा गने व्यवसायहरूको लाबग अनुदानहरू 

उपलब्ध छन्। उदाहरणका लाबग, िॉबििया चाइल्डकेयर काउस्न्सलले बसकाइ र 

व्यवहारसम्बन्धी बवकार भएका िालिाबलकाहरूका लाबग बवशेष कायिक्रमहरू बवकास गने 

िाल बदवा हेरचाह केन्द्रहरूलाई अनुदान उपलब्ध गराउाँछ। िुढ्यौलीसम्बन्धी एिेन्सीहरूले 

अल्जाइमर वा गम्भीर अपाङ्गता भएका व्यस्क्तहरूलाई सहयोग गने वयस्क डेकेयर 

कायिक्रमहरू भएका व्यवसायहरूलाई पबन अनुदान उपलब्ध गराए। 

 

व्यवसायहरूका लाबग अनुदानलाई सामान्यतया 1:1 बमल्दो आवश्यक पदिछ। व्यवसायमा 

लगानी गररएको िते्यक डलरको लाबग, व्यवसायले िरािर रकम योगदान गनि आवश्यक छ। 

अनुदान िाप्त गने व्यवसायहरूले िस्तावहरूको लाबग अनुरोर् (RFP) फेला पानि आवश्यक छ 

िुन बतनीहरूको व्यवसायको लाबग उपयुक्त छ। एक RFP लाई पररयोिना बववरण र ििेट 

चाबहन्छ; कसै-कसैलाई बवत्तीय बववरणहरूको साथ व्यापार योिना आवश्यक हुन सक्छ। एक 

पटक एक व्यवसायले अनुदान िाप्त गरेपबछ, व्ययहरूमा बवसृ्तत कागिातहरू आवश्यक 

पदिछ। 
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अध्याय छ: 

कानूनी र जोस्खम 

व्यर्वस्थापन मुद्दाहरू 



 

ए 

 अध्याय 6: कानूनी र जोस्खम व्यर्वस्थापन मुद्दाहरू 

क पटक एक व्यस्क्तले व्यवसाय सुरु गने बनणिय गरेपबछ, त्यहााँ रे्रै बनणियहरू 

छन् िुन त्यो व्यवसायलाई कसरी सुरबक्षत गने भने्न सन्दभिमा गनुिपछि । कानूनको 

दायराबभत्र रहेर अित्याबशत पररस्स्थबतमा बिमा गरेर व्यवसायलाई दीर्िकालीन 

वृस्द्धका लाबग सेट गररनेछ। गाइडिुकको यस खण्डमा कानुनी मुद्दाहरू र 

िोस्खम व्यवस्थापनिारे छलफल गररएको छ; यद्यबप, यो कुनै पबन बहसािले सिै 

समावेशी छलफल होइन, र तपाईांले आफ्नो बवशेष पररस्स्थबतको सन्दभिमा एक 

वकील र िीमा एिेन्टिाट थप सल्लाह खोज्नुपछि । 

 

 व्यवसाय सुरु गदाि िाथबमक बनणिय त्यो व्यवसायको लाबग उपयुक्त कानूनी 

सांरचना बनर्ािरण गदैछ। यो बनणिय गदाि रे्रै कारकहरू बवचार गनुिपदिछ, व्यवसाय 

माबलकहरूको सांख्या, व्यवसायको िकार, दाबयत्व िोस्खम, करहरू, र भबवष्यको 

बवस्तार योिनाहरू सबहत। 

 
एकमात्र स्वाशमत्व 

 

एकल स्वाबमत्व सांयुक्त राज्यमा सिैभन्दा लोकबिय िकारको व्यापार सांगठन हो, र 

सञ्चालन गनिको लाबग सिैभन्दा सबिलो रूप हो बकनभने यसलाई सामान्य 

आवश्यकताहरू िसै्त लाइसेन्स वा अनुमबतहरू भन्दा िाबहर कुनै बवशेष कानुनी 

सांस्थाको आवश्यकता पदैन। एकल स्वाबमत्व भनेको नाफामुखी सांस्था हो िुन एक व्यस्क्त 

वा पबत/पत्नीद्वारा स्वाबमत्व र सञ्चाबलत हुन्छ, तर रे्रै कमिचारीहरू हुन सक्छन्। एकल 

स्वाबमत्वलाई कानून अन्तगित छुटै्ट कानूनी सांस्था माबनने छैन, िरु यसको स्वाबमत्व भएको 

व्यस्क्तको बवस्तार हो। माबलकले व्यवसायको सम्पबत्तको स्वाबमत्व बलन्छ र व्यवसायद्वारा 

लागे्न सिै ऋण र अन्य दाबयत्वहरूको लाबग ित्यक्ष रूपमा बिमे्मवार हुन्छ। कर ियोिनका 

लाबग, एकल स्वाबमत्वको नाफा वा नोक्सान व्यवसाय माबलकको व्यस्क्तगत आयमा 

थबपएको छ (व्यापार करहरूको लाबग सांर्ीय कर फारम 1040, अनुसूची C ियोग गनुिहोस्। 

पररणामहरू त्यसपबछ उपयुक्त व्यस्क्तगत आयकर फारममा हस्तान्तरण गररन्छ। नोट: 

सामाबिक सुरक्षा करको लाबग अनुसूची SE पबन दायर गनुिपछि ।) 

 

लाभ: 

 

 कुनै पबन अन्य िकारको कानूनी सांरचना भन्दा कम औपचाररकता र कम कानूनी 

िबतिन्धहरू 

 कम सरकारी स्वीकृबत वा व्यापार को िकार मा बनभिर िबतिन्ध 

 सिै नाफा बसरै् माबलकमा िान्छ 

 लबचलोपन: माबलक द्वारा बनयस्ित बनणिय बलने; दु्रत िबतबक्रया समय 

 माबलकको व्यस्क्तगत कर दरहरूमा कर 

 खुद नाफा वा नोक्सान माबलकको िाथबमक आम्दानीिाट अलग गणना गररन्छ र 

माबलकको व्यस्क्तगत कर योग्य आयिाट थप वा र्टाइन्छ। 
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                        अध्याय 6: कानूनी र जोस्खम व्यर्वस्थापन मुद्दाहरू                        

 र्ाटा: 

 

 माबलकको व्यस्क्तगत सम्पबत्त (िसै्त, र्र, कार) मा बवस्ताररत माबलकको कुल लगानी 

भन्दा िाबहरको व्यापार ऋणको कुल रकमको लाबग माबलक व्यस्क्तगत रूपमा 

बिमे्मवार हुन्छ। 

 बवबत्तय िास्प्त मा सापेक्ष कबठनाई 

 व्यवसाय सफल भएमा उ् कर दरहरू 

 एकल माबलकको क्षमता र िबतिद्धताहरूले वृस्द्ध सम्भावनालाई सीबमत गनि सक्छ 

 िि माबलकको मृतु्य हुन्छ, व्यवसाय कानूनी सांस्थाको रूपमा अवस्स्थत रहन्छ। 

 

साझेदारीहरू 

 

साझेदारीहरू िायः  ियोग गररन्छ िि व्यवसाय सञ्चालन गनि दुई वा िढी व्यस्क्तहरूको 

सीप सेटहरूको सांयोिन आवश्यक हुन्छ। सांगठनको यो रूपलाई पबन राम्रो बवकल्प 

माबनन्छ िि उत्पादन दाबयत्व मुद्दाहरू व्यवसायको लाबग ठूलो बचन्ताको बवषय हुाँदैनन्। 

साझेदारीले दुई कानुनी रूप बलन सक्छ: सामान्य वा सीबमत। सामान्य साझेदारीमा, 

माबलकहरूले व्यवसाय व्यवस्थापन र बवत्तपोषण गनि साँगै काम गछि न्। पूाँिी, श्रम, सम्पबत्त 

वा सीपको योगदानको पररणाम स्वरूप दुवैले व्यवसायको ऋण र नाफामा साझेदारी 

गछि न्। एक सीबमत साझेदारी (कबहलेकाही ाँ LP वा LLP भनेर बचबनन्छ) मा एक वा िढी 

सामान्य साझेदारहरू समावेश हुन्छन् िसले व्यवसायको व्यवस्थापन गछि न् र साझेदारी 

ऋणको लाबग व्यस्क्तगत रूपमा उत्तरदायी हुन्छन् र एक वा िढी सीबमत साझेदारहरू 

िसले व्यवसाय व्यवस्थापन गछि न्। दाांवको ित्याशामा लगानी िोस्खम बलनुहोस्। एक 

कम्पनी मा। नाफा। सीबमत साझेदारहरूले व्यवसाय व्यवस्थापन गदैनन् र व्यवसायमा 

लगानी गररएको रकम भन्दा िढी साझेदारी व्यवसायको ऋणको लाबग उत्तरदायी हुाँदैनन्। 

ररयल से्टट वा सट्टा उद्यमहरूमा लगानी गने कम्पनीहरूले िाय: सीबमत साझेदारीहरू 

ियोग गछि न्।2 सीबमत साझेदारी गठन गनि चाहने िॉबििया लीहरूले िॉबििया राज्य 

सबचवको कायािलयमा सीबमत साझेदारीको िमाणपत्र फाइल गनुिपछि । थप रूपमा, सीबमत 

साझेदारीहरूले िते्यक पात्रो वषिको पबहलो तै्रमाबसकमा िॉबििया राज्य सबचवको 

कायािलयमा वाबषिक दताि फाइल गनुिपछि ।3 बवशेष बनदेशनहरू र शुल्क रकमहरू 

www.georgiacorporations.org मा फेला पानि सबकन्छ। 

 
दुवै सीबमत र सामान्य साझेदारहरूको अबर्कार, बिमे्मवारी र दाबयत्वहरू सामान्यतया 

साझेदारी सम्त्झौतामा बवसृ्तत हुन्छन्। नोटराइज्ड सम्त्झौताले िते्यक साझेदारद्वारा आबथिक, 

ििन्धकीय र भौबतक योगदानहरू बनबदिष्ट गनेछ।4 साझेदारी सम्त्झौताहरू सामान्यतया 

बनम्न समावेश छन्: 
 

2बपन्सन, बलांडा। एउटा सानो व्यवसाय सुरु गनिका लाबग चरणहरू: आफ्नो आइबडयालाई सफल व्यवसायमा 

पररणत गनि तपाईांले िानु्न पने सिै कुराहरू (सानो व्यापार रणनीबतहरू शृ्रांखला)। तपाईको बदमागिाट ... र 

टर ेलमा। (2014) 
3िेस्िन्स, माइकल डी थॉमस िे। ह्यारोल्ड, िूबनयर र नील एडवड्िस। िॉबिियामा व्यवसाय सुरु र सञ्चालन गदै: एक 

चरण-दर-चरण गाइड। ओएबसस िेस/पीएसआई अनुसन्धान (ग्रामनट पास, ओरेगन: 1995) अध्याय। 11, पृ। 5. 
4बपन्सन, बलांडा र िेरी िेनेट। एउटा सानो व्यवसाय सुरु गनिका लाबग चरणहरू: आफ्नो आइबडयालाई सफल 

व्यवसायमा पररणत गनि तपाईांले िानु्न पने सिै कुराहरू (सानो व्यापार रणनीबतहरू शृ्रांखला)। तपाईको 

बदमागिाट ... र टर ेलमा। (2014)                                                                                              
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 सम्त्झौताको नाम, उदे्दश्य र लम्बाइ 

 साझेदारहरूको योगदान 

 साझेदारहरूको सांलग्नता (सामान्य वा सीबमत, सबक्रय वा मौन) 

 अबर्कार, व्यवस्थापन, बनणिय बलने 

 लाभ र हाबनको बवभािन, बनकासी 

 लेखा बवबर् 

 साझेदारी रुबच को स्रोत 

 ऋण र बिमे्मवारीिाट स्वतिता 

 मृतु्य, अनुपस्स्थबत, साथीको असक्षमता 

 बवर्टन 

 बववादहरूको समार्ान 

 थपहरू, बवकल्पहरू र पररमाििनहरू 

 
एक साझेदारी फरक अबर्कार र बिमे्मवारी सांग एक अलग कानूनी सांस्था हो। एक 

साझेदारीले कमिचारीहरू भाडामा बलन, आफ्नै सम्पबत्त, सम्त्झौताहरू हस्ताक्षर गनि, 

व्यापार ऋण िाप्त गनि, र पैसा उर्ारो बलन सक्छ, यद्यबप रे्रै लेनदेनहरूलाई 

साझेदारहरूिाट व्यस्क्तगत ग्यारेन्टीहरू चाबहन्छ। दुवै सांर्ीय र राज्य उदे्दश्यका लाबग 

आयकर ररटनि फाइल गनि साझेदारी आवश्यक छ (फारम 1065 सांर्ीय फारम हो र 

फारम 700 िॉबििया फारम हो।) साझेदारीले सामान्यतया आयकर बतदैन, तर कर बफताि 

िानकारी साझेदारहरूको व्यस्क्तगत आय (फारम 1040 को अनुसूची E) साँग िोबडन्छ। 

 

लाभ: 

 र्ाटा र लगानी कर के्रबडटहरू साझेदारहरूलाई अगाबड िढाउन सबकन्छ 

 बनगमहरू भन्दा गठनको लाबग कम कागिात आवश्यक छ 

 स्वाबमत्व िबतशतमा आर्ाररत ित्यक्ष पुरस्कार 

 लचीलापन, तर स्वाबमत्व भन्दा कम 

 बनगमहरू भन्दा कम सरकारी बनयिण र बवशेष कर मुद्दाहरू 

 सीपको बवबवर्ता, कायिभारको िााँडफााँड, पूाँिीमा पहुाँच र बवचारहरू व्यवसाय 

सफलताको लाबग उपयोगी हुन सक्छन् 

 सीबमत साझेदारीहरूले लगानीमा िबतफलको सम्भावना िदान गदिछ, तर सीबमत 

िोस्खमको साथ। 

 

र्ाटा: 

 सामान्य साझेदारहरूको असीबमत दाबयत्व 

 कुनै पबन साझेदारको हाबन समू्पणि साझेदारीको स्वचाबलत बवर्टनमा िान्छ 
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 पूाँिी िाप्त गनि सापेक्ष कबठनाई, सिै लगानीकतािहरूलाई साझेदार माबनन्छ 

 व्यवसाय अन्य साझेदारहरूको इिालाई ध्यान नबदई एिेन्टको रूपमा केवल एक 

साझेदारको कायिद्वारा िााँबर्एको छ 

 साझेदारीको बवर्टन साझेदारी सम्त्झौतामा पररभाबषत हुनुपछि  

 
शनगम 

 

बनगम भनेको व्यवसायले अपनाउन सके्न कानुनी सांरचनाको सिैभन्दा महाँगो र िबटल 

रूप हो। बनगम एउटा छुटै्ट सांस्था हो िुन राज्यको अबर्कार र राज्य सबचवको स्वीकृबतमा 

अवस्स्थत हुन्छ। एक बनगम यसको माबलकहरूिाट अलग कानूनी सांस्था हो र यसले 

व्यापार, सम्त्झौता, मुद्दा वा मुद्दा हाल्न सक्छ। यबद यसले अन्तरराज्यीय कमबशियल 

सञ्चालन गदिछ भने, यसले यसलाई बनयमन गने सान्दबभिक सांर्ीय कानूनहरूको पालना 

गनुिपछि । बनगमले समावेशीकरणका लेखहरू पबन अपनाउनुपछि  र फाइल गनुिपछि  िसले 

सामान्यतया व्यवसायको उदे्दश्य वा बमशन, यसको नाम, बनदेशकहरूको योग्यता, स्थान, 

र िस्ताबवत पूांिी सांरचनालाई समेट्छ। राज्य सबचवको कायािलयमा वाबषिक दताि पबन 

फाइल गररनुपछि  (िनवरी 1 - अबिल 1) िते्यक वषि बनगमले िॉबिियामा व्यवसाय 

सञ्चालन गदिछ। यी फाइबलङका लाबग फारम, शुल्क रकम र बनदेशनहरू राज्य 

सबचवको वेिसाइट www.georgiacorporations.org मा पाउन सबकन्छ। 

 
बनगमहरूले वाबषिक आयकर ररटनिहरू IRS र बतनीहरूले व्यवसाय गने सिै 

राज्यहरूसाँग फाइल गनुिपछि । सामान्यतया, एक बनगमको माबलक वा शेयरर्ारकहरू 

व्यवसायको दाबयत्विाट सुरबक्षत हुन्छन्, तर िि बनगम सानो हुन्छ, उर्ारदायीहरूलाई 

िायः  ऋण बदनु अबर् िमुख माबलकहरूिाट व्यस्क्तगत ग्यारेन्टी चाबहन्छ। 

 
बनगमको सुरुवात र िशासनको अबतररक्त खचिलाई बनगमका माबलकहरूले भोगेको 

बवस्ताररत कानुनी सुरक्षाको लाबग भुक्तान गनि सामान्यतया सानो मूल्य माबनन्छ। 

व्यवसायलाई समावेश गदाि साझेदारी (स्टक) को बिक्री माफि त अबतररक्त पूाँिी िुटाउने 

क्षमता र व्यवसायमा सिै माबलकहरूको सीबमत दाबयत्व िस्ता अन्य रे्रै फाइदाहरू 

िदान गदिछ। कपोरेट सांरचनाले मूल माबलकहरूले अवकाश बलन छनौट गदाि वा 

व्यवसायमा भाग बलन िारी राख्न असमथि हुाँदा सञ्चालन िारी राख्न पबन सक्षम िनाउाँछ। 

 
लाभ: 

 

 स्टकहोल्डरहरूको दाबयत्व एक बनबित रकम लगानीमा सीबमत छ 

 कर ियोिनका लाबग व्यस्क्तगत अस्स्तत्विाट बनगमको कानूनी अस्स्तत्व अलग गदिछ। 

 स्टकको बिक्री माफि त स्वाबमत्व हस्तान्तरण योग्य छ 
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 एकाइको स्स्थरता र सापेक्ष स्थाबयत्व 

 स्टक िारी गरेर पूाँिी सुरबक्षत गनि सबिलो 

 
र्ाटा: 

 

 सरकारी बनयमन गबतबवबर्हरु 

 ठूला शेयरर्ारकहरू द्वारा हेरफेरको सम्भावना 

 स्थानीय, राज्य र सांर्ीय ररपोबटिङ आवश्यक छ 

 दोहोरो कर: कपोरेट शुद्ध आय कपोरेट कर दरमा कर लगाइन्छ र 

शेयरर्ारकहरूलाई लाभाांश व्यस्क्तगत आय (C-बनगमहरू मात्र) को रूपमा कर 

लगाइन्छ। 

 सामान्यतया 

 यो एकल स्वाबमत्व वा साझेदारी भन्दा स्थापना र सञ्चालन गनि महाँगो छ 

 

सम्पकि : िॉबििया राज्य बनगम बडबभिन सबचव 

https://ecorp.sos.ga.gov 

S कपोरेिन 

 

100 भन्दा िढी शेयरर्ारकहरूको स्वाबमत्वमा रहेको र्रेलु बनगम, स्टकको एक मात्र वगि 

छ, र कुनै पबन अन्य बनगमको 80 िबतशत भन्दा िढी स्वाबमत्वमा छैन, आन्तररक रािस्व 

सेवामा Subchapter S कपोरेशनको रूपमा दताि हुन सक्छ। पदनाम। S कॉपोरेशनको 

रूपमा समान अबर्कार र बिमे्मवारीहरू िदान गररन्छ, तर आन्तररक रािस्व सेवा (IRS) 

द्वारा फरक कर उपचारको अर्ीनमा छन्। बनगमले समावेश भएको तेस्रो मबहनाको 

15औां बदनमा IRS मा फारम 2553 पेश गरेर एस बनगम स्स्थबत िाप्त गनुिपछि । 

 
लाभ: 

 

 कपोरेट दोहोरो कर उनू्मलन 

 र्ाटा शेयरर्नीहरु द्वारा कटौती गररन्छ 

 व्यस्क्तगत दाबयत्व सीबमत गदिछ 

 स्टकको बिक्री माफि त स्वाबमत्व हस्तान्तरण योग्य छ 

 लगानी कर के्रबडट स्टकहोल्डरहरूमा िान्छ 

 व्यापार बनरन्तरता 
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 माबलकहरूले S कपोरेशनको व्यवस्थापनमा भाग बलन सक्छन् 

 
र्ाटा: 

 बनस्िय लगानी आय लगातार तीन वषिको लाबग सकल रबसदको 25 िबतशत भन्दा 

िढी हुन सकै्दन। 

 केही राज्यहरूले S कपोरेशनहरूलाई मान्यता बदाँ दैनन् (िॉबिियाले एस 

बनगमहरूलाई मान्यता बदन्छ)। 

 योग्यता आवश्यकताहरू पूरा गनुिपछि  

 कुनै पबन बनगम वा गैरआवासीय बवदेशी शेयरर्ारकहरू हुन सकै्दन 

 स्टकको एक वगि मात्र िस्ताव गनि सबकन्छ र स्टकर्ारकहरूको सांख्या 100 भन्दा 

िढी हुन सकै्दन 

 
शिशमटेड िायशिशिटी कम्पनी 

एक बलबमटेड लायबिबलटी कम्पनी (LLC) सांगठनको एक हाइबब्रड रूप हो िसले 

लाभकारी कर स्स्थबत र साझेदारीको लबचलोपनको साथ एक बनगम द्वारा िदान गररएको 

सीबमत दाबयत्व सांरक्षणको सांयोिन गदिछ। एक LLC सामान्यतया दुई वा िढी 

सरोकारवालाहरूको स्वाबमत्वमा हुन्छ िसलाई सदस्य भबनन्छ। एउटा नाम आरबक्षत 

गरेर र सांगठनका लेखहरू फाइल गनि राज्य सबचवमा पेश गरेर एउटा LLC गठन गररन्छ। 

यी लेखहरूले बनगमको समावेशको लेखहरू िसै्त िानकारी िदान गदिछ। 

 

कम्पनीको व्यवस्थापन ििन्धक वा व्यवस्थापकहरूमा बनबहत हुन्छ। ििन्धक सदस्य हुन 

वा नहुन सक्छ। LLC का सदस्यहरूले व्यस्क्तहरू, बनगमहरू, साझेदारीहरू, टर स्टहरू, 

अन्य LLCहरू, र अन्य सांस्थाहरू समावेश गनि सक्छन्। कस्िमा दुई सदस्यहरू 

सामान्यतया आवश्यक हुन्छ िि एक LLC गठन हुन्छ, यद्यबप िॉबिियाले एक-सदस्य LLC 

लाई अनुमबत बदन्छ। 

 

लाभ: 

 एस बनगमको बवपरीत, सदस्यहरूको सांख्या वा िकारमा कुनै सीमा छैन। 

 छुटै्ट कानूनी सांस्थाको रूपमा मान्यता िाप्त 

 सदस्यहरूको व्यस्क्तगत सम्पबत्तको सुरक्षा गदिछ मानौां बतनीहरू एक बनगमको शेयरर्ारक हुन् 

 स्टक को बवबभन्न वगिहरु िस्ताव गनि सक्षम 

 कपोरेट शेयरर्ारकहरूले बतने दोहोरो कर हटाउाँछ 

 हाबन सदस्यहरु द्वारा कटौती योग्य छ 

 िबतशत िाहेक अन्य कारकहरूको आर्ारमा नाफा िााँडफााँड गनि सबकन्छ 

 स्टक स्वाबमत्व 

 सीबमत दाबयत्व र पास-थु्र कर उपचारको लक्ष्यहरू िाप्त गदिछ िुन अन्य कुनै पबन 

िकारको व्यवसाबयक सांस्थाको तुलनामा कम िबतिन्धहरूसाँग। 
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 माबलकहरूले LLC को व्यवस्थापनमा भाग बलन सक्छन् 

र्ाटा: 

 

 LLC िहु-राज्य सञ्चालनका लाबग उपयुक्त नहुन सक्छ। रे्रै राज्यहरूले LLC 

कानूनहरू र "बवदेशी" LLC को िावर्ानहरू अपनाएका छैनन्, त्यसैले िॉबििया LLC 

को सीबमत दाबयत्व अन्य राज्यहरूमा सम्माबनत नहुन सक्छ िसले LLC लाई बनगम 

िसै्त कर लगाउाँछ। 

 बनगमिाट LLC मा रूपान्तरण यो बिना गाह्रो हुन सक्छ। 

 नकारात्मक कर पररणाम 

 सञ्चालन सम्त्झौताको शब्दको आर्ारमा, त्यहााँ रुबचहरूको कुनै बन: शुल्क 

हस्तान्तरण योग्यता नहुन सक्छ 

 सञ्चालन सम्त्झौताको शब्दमा बनभिर गदै, LLC को स्थायी िीवन नहुन सक्छ; 

िॉबिियामा LLC 30 वषिको लाबग सीबमत छ 

 व्यावसाबयक कानूनी र लेखा सहायता दृढतापूविक बसफाररस गररएको छ 

 
 

 बनङ, लाइसेन्स, अनुमबत, िीमा र करहरू सम्बन्धी व्यवसायहरूसाँग बवबभन्न 

आवश्यकताहरू छन्। (नोट: "बवत्तीय अबभलेख राखे्न" शीषिकको अको 

अध्यायमा कर सम्बन्धी आवश्यकताहरू पबन समेबटएको छ।) 

योजना र जोशनङ 

 

िोबनङ: तपाईांले सुबवर्ा बकनु्न वा भाडामा बदनु अबर्, तपाईांले आफ्नो सम्पबत्त, पाबकि ङ 

के्षत्र, र तपाईांको व्यवसायको लाबग अनुमबत बदइएको साइनेिको िोबनङको सम्बन्धमा 

स्थानीय/काउन्टी योिना अबर्कारीहरूसाँग िााँच गनुिपछि । योिना अबर्कारीहरूले र्र-

आर्ाररत व्यवसाय सञ्चालनहरू पबन बवबनयबमत गछि न्। 

 
पेिाको प्रमाणपत्र: स्थानीय फायर माशिलले ियोगमा राख्नु अबर् फायर कोड अनुपालनको 

लाबग भवनको बनरीक्षण गनुिपछि । 

 
भर्वन शनरीक्षण प्रमाणपत्र: स्थानीय भवन बनरीक्षकले पहुाँच, शौचालयको उबचत ियोग र 

बनमािण िकारको िमाणीकरण गदिछ। 

 

िाइसेन्सहरू 

िते्यक व्यवसायसाँग उबचत व्यापार लाइसेन्सहरू हुनुपछि । व्यापार लाइसेन्सलाई 

"व्यवसाय कर िमाणपत्र" वा "व्यवसाय कर अनुमबत" पबन भबनन्छ। व्यवसाय 

लाइसेन्सहरू बसटी हल, काउन्टी कोटिहाउस, वा तपाईांको व्यवसायको स्थान रहेको सहर 

वा काउन्टीको िशासबनक भवनमा िाप्त गररन्छ। तपाईांले िते्यक काउन्टीसाँग िााँच 

गनुिपछि  िसमा तपाईांले व्यवसाय सञ्चालन गनुिहुन्छ यसको व्यापार लाइसेन्सहरू 

आवश्यकताहरू र लागू शुल्कहरूको लाबग। 
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व्यापारको नाम 

 

स्वाबमत्वलाई िबतबिस्म्बत नगने नाम अन्तगित काम गने एकल स्वाबमत्व वा साझेदारीको 

रूपमा सांगबठत सिै व्यवसायहरूले व्यवसाय रहेको काउन्टीको सुपीररयर कोटिको 

क्लकि साँग व्यवसायको नाम (काल्पबनक नाम) दताि फाइल गनुिपछि । उदाहरणका लाबग, 

िो स्स्मथको स्वाबमत्वमा रहेको आइसबक्रम पसललाई "िो स्स्मथको आइसबक्रम पसल 

द कोनिर क्रीमरीको रूपमा व्यापार गदैछ" भनेर दताि गररनेछ। 

 
अनुमशि 

 

30 भन्दा िढी िकारका व्यवसायहरू बवशेष अनुमबत, लाइसेन्स, र बनरीक्षणको 

अर्ीनमा छन्। यसमा सू्कलहरू, रोिगार एिेन्सीहरू, िाल हेरचाह केन्द्रहरू, बर्तोपत्र 

बडलरहरू, मोटर यातायात, बवत्तीय सांस्थाहरू, सावििबनक मनोरञ्जनहरू, िासूस 

एिेन्सीहरू, कसे्मटोलोबिष्टहरू, तताउने र हावा, रेबफ्रिरेसन, प्लम्बरहरू, र 

इलेक्टर ीबशयनहरू समावेश छन्। लाइसेन्स, अनुमबत र बनरीक्षण िारे िानकारी 

तपाईांको स्थानीय लाइसेन्स वा बनरीक्षण कायािलय वा बनम्न वेि साइटमा पाउन सबकन्छ: 

www। sos.state.ga.us/plb 

 
खाद्य व्यर्वस्थापन र शर्विरण: कानून अन्तगित, खाद्य उत्पादनहरूको िशोर्न, 

ह्यान्डबलांग, भण्डारण वा बवतरणमा सांलग्न कुनै पबन व्यवसायले अनुमबतको लाबग आवेदन 

गनुिपछि : 

 

िॉबििया कृबष उपभोक्ता सांरक्षण सांरक्षण बवभाग 

www.agr.georgia.gov 

 

खाना पकाउने र ियार गने: खाना पकाउने वा खुवाउने खानाको तयारीमा सांलग्न हुने 

व्यवसायहरू (रेसु्टरेन्ट, होटेल, नबसिङ होम, इत्याबद) स्थानीय काउन्टी स्वास्थ्य 

बवभागद्वारा बनरीक्षण र लाइसेन्सहरू िाप्त हुनुपछि । 

 
रक्सी िाइसेन्स: मादक पेय पदाथिहरू सेवा गनि चाहने व्यवसायहरूले लाइसेन्सको 

लाबग आवेदन गनुिपछि । िबक्रयाहरूको लाबग आफ्नो सहरको लाइसेन्स र कर बवभाग वा 

काउन्टी बवत्त बवभागसाँग िााँच गनुिहोस्। 
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टर ेडमाका , सेर्वा शचन्ह, प्याटेन्ट, प्रशिशिशप अशर्कार 

 

टर ेडमाकि  भन्नाले कुनै एक व्यस्क्त वा बनकायले िनाएको वा िेचेको वसु्त पबहचान गनि र 

अको व्यस्क्त वा सांस्थाले िनाएको वा िेचेको वसु्तिाट छुट्याउन ियोग गररने कुनै शब्द, 

नाम, ितीक, यि वा त्यसको सांयोिनलाई पररभाबषत गररन्छ। त्यसै गरी, सेवा बचन्हहरू 

एक व्यस्क्त वा सांस्थाद्वारा िदान गररएको वा िस्ताव गररएका सेवाहरू पबहचान गनि र 

बतनीहरूलाई अको व्यस्क्त वा सांस्थाद्वारा िदान गररएको वा िस्ताव गररएका 

सेवाहरूिाट छुट्याउन ियोग गररन्छ। टर ेडमाकि , सेवा बचन्ह, र पेटेन्टहरू कानूनी 

सुरक्षाको लाबग दताि गनि सबकन्छ। िानकारी र आवेदनहरू िाट िाप्त गनि सबकन्छ: 

 

राज्य बनगम बवभागको 

टर ेडमाकि /सेवा बचन्ह सबचव 

http://sos.ga.gov>page>trademark-and-service-mark.  

 

अमेररकी सरकारले आबवष्कारकलाई "अरूलाई सांयुक्त राज्य अमेररकामा आबवष्कार 

िनाउन, ियोग गनि, बिक्रीको लाबग िस्ताव गनि वा िेच्निाट रोक्न वा सांयुक्त राज्य अमेररकामा 

आबवष्कार आयात गनििाट" रोक्नको लाबग अमेररकी सरकारले सीबमत अवबर्लाई अनुमबत 

बदएको छ। खुलासा। पेटेन्ट को लागी िदान गररएको छ। िि आबवष्कारलाई पेटेन्ट बदइन्छ। 

प्याटेन्ट कानून, टर ेडमाकि , र आबवष्कारहरूसाँग सम्बस्न्धत िकाशनहरू फेडरल िुकस्टोर र 

सांयुक्त राज्य अमेररकामा उपलब्ध छन्। कमबशियल बवभागमा उपलब्ध छ। तपाइाँ एक पेटेंट 

वकीलसाँग परामशि गनि सकु्नहुन्छ। पेटेंट दताि गररएको छ: 

 

U.S. कमबशियल बवभाग 

पेटेन्ट र टर ेडमाकि  कायािलय 

www.uspto.gov 

 

िबतबलबप अबर्कार मौबलक कायिका लेखकहरूलाई अमेररकी कानुनद्वारा िदान 

गररएको सुरक्षाको एक रूप हो। िबतबलबप अबर्कार फारमहरू र िानकारी काांगे्रसको 

पुस्तकालयिाट उपलब्ध छन्: 

 
िबतबलबप अबर्कार कायािलय 

काांगे्रस पुस्तकालय 

www.copyright.gov 
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थोक शिक्री कानून 

 

यबद तपाइाँ  स्थाबपत व्यवसाय बकन्न योिना िनाउाँदै हुनुहुन्छ भने, एक के्रताको रूपमा 

तपाईले थोक बिक्री कानूनहरू पालना गनि आवश्यक छ। यो आवश्यक छ बक िते्यक 

ऋणदातालाई िस्ताबवत बिक्रीको िारेमा व्यस्क्तगत रूपमा सूबचत गररनु पछि , वास्तबवक 

खररद गनुिभन्दा कस्िमा पााँच बदन अबर्। 200,000 भन्दा िढी िनसांख्या भएको 

काउन्टीहरूमा, खररद गने उदे्दश्य एक पटक िकाबशत गनि आवश्यक छ, कस्िमा 

सात बदन खररद पूरा हुनु अबर्। यस िबक्रयाको िारेमा आफ्नो वकीलसाँग परामशि 

गनुिहोस्। 

 

शिक्री र प्रयोग कर 

 

खुद्रा वा थोकमा उत्पादनहरू िेचे्न वा बनबित िकारका सेवाहरू िदान गने 

व्यवसायहरूले राज्यको तफि िाट बिक्री कर सङ्कलन र ररबमट गनि आवश्यक छ। 

आपको बिक्री कर नांिर के बलए िॉबििया राज्य में आवेदन करना होगा िो आपको 

राज्य को कर र्न एकत्र करने, ररपोटि करने और भेिने के बनदेशोां के साथ भेिा 

िाएगा। 

 

िॉबििया रािस्व बिक्री र ियोग कर बवभाग बवभाग 

https://dor.georgia.gov>taxes>business-taxes/sales-use-tax 

सम्पशि कर 

 

िॉबिियामा सञ्चाबलत सिै व्यवसायहरूले व्यवसायको वास्तबवक सम्पबत्त र व्यस्क्तगत 

सम्पबत्तमा सम्पबत्त (एड भ्यालोरेम) कर बतनि आवश्यक छ। वास्तबवक सम्पबत्त भनेको 

िग्गा हो र िबमनमा उबभने, उबभने वा िोबडएको सिै थोक हो। व्यस्क्तगत सम्पबत्त 

भनेको कुनै पबन चीि हो िुन स्वाबमत्व हुन सक्छ िुन अचल सम्पबत्त (िसै्त, उपकरण, 

सवारी सार्न) होइन। सम्पबत्त करहरू व्यस्क्तगत काउन्टीहरू द्वारा मूल्याङ्कन र 

सङ्कलन गररन्छ। तसथि, व्यवसाय माबलकहरूले उपयुक्त दरहरू बनर्ािरण गनि र 

फारमहरू िाप्त गनि व्यवसाय रहेको काउन्टीमा रहेको कर बनर्ािरणकतािको 

कायािलयमा सम्पकि  गनुिपछि । िॉबििया रािस्व बवभागको वेिसाइटमा राज्य सम्पबत्त कर 

बवभाग माफि त स्थानीय कर कायािलयहरूमा बलङ्कहरू छन्। 

 

िॉबििया रािस्व बवभाग सांपबत्त कर िभाग 

https://dor.georgia/gov/ 
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व्यापार आय कर 

 

व्यापार आय कर सांर्ीय र राज्य स्तर दुवै मा भुक्तान गररन्छ। आवश्यक फारमहरू 

तपाईांको व्यापार इकाईमा बनभिर गदिछ। आन्तररक रािस्व सेवा र िॉबििया रािस्व 

बवभागसाँग िकाशनहरू छन् िसले आयकर फाइबलङ आवश्यकताहरूको लाबग योिना 

िनाउन मद्दत गनेछ। थप िानकारी यस गाइडिुकको अध्याय 7 मा पाउन सबकन्छ। 

 
रोजगारीका समस्याहरू 

 

कमिचारीहरू भएका व्यवसाय माबलकहरूले बवबभन्न राज्य र सांर्ीय एिेन्सीहरूसाँग दताि 

गनि आवश्यक छ। बनयोक्ताहरू पबन आफ्ना कमिचारीहरूको तफि िाट करहरू रोक्न र 

िम्मा गनि बिमे्मवार छन्। कर आवश्यकताहरू, िीमा आवश्यकताहरू, नागररकता 

िमाणीकरण र अन्य कमिचारी-सम्बस्न्धत अनुपालन मुद्दाहरू तल छलफल गररएको छ। 

 
SS-4 संिीय कर आईडी नम्बर 

 

यबद तपाइाँको कानूनी फारम एक बनगम, एक सीबमत दाबयत्व कम्पनी, साझेदारी हो, वा 

यबद तपाइाँसाँग कमिचारीहरू छन् भने, तपाइाँलाई सांर्ीय कर आईडी नम्बर चाबहन्छ। पूरा 

भएको फारम SS-4 आन्तररक रािस्व सेवामा पेश गनुिपछि । यो नम्बर तपाईांका 

कमिचारीहरूको तफि िाट सांर्ीय आयकर र सामाबिक सुरक्षा करहरू पबहचान गनि र 

िम्मा गनि ियोग गररन्छ। 

 
आांतररक रािस्व सेवा 

करदाता शैबक्षक सेवा िभाग www.irs.gov 

 
W-4 कमाचारी रोक्का भिा प्रमाणपत्र 

 

सिै कमिचारीहरूले W-4 फारम पूरा गनुिपछि । W-4 फारमले रोिगारदातालाई सांर्ीय 

आयकर रोक्का गणना गदाि कबत छुट समावेश गने भनेर बनदेशन बदन्छ। यी फारमहरू 

तपाईका कमिचारीहरूको कमिचारी फाइलहरूमा रहन्छन् र आईआरएसमा पठाइएका 

छैनन्। फारमहरू िाट िाप्त गनि सबकन्छ: 

 

आन्तररक रािस्व सेवा 

www.irs.gov 
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W-2 ज्यािा र कर शर्वर्वरणहरू 

 

रोिगारदाताहरूले िते्यक कमिचारीलाई भुक्तानी गरेको तलिको लाबग फारम W-2 

फाइल गनुिपछि  िसिाट आम्दानी, सामाबिक सुरक्षा, वा मेबडकेयर करहरू रोबकएका 

बथए। थप रूपमा, कमिचारीहरूका लाबग फारम W-2 पूरा गनुिपछि  िसिाट कमिचारीले 

एकभन्दा िढी रोक्का भत्ता दािी गरेनन् वा फारम W-4 मा रोकिाट छुटको दािी गरेन 

भने आयकर रोबकएको बथयो। थप बववरणहरू आईआरएस वेिसाइटमा उपलब्ध छन्। 

 

940 रोजगारदािाको र्वाशषाक संिीय िेरोजगारी कर ऐन (FUTA) ररटना 

 

एक वा िढी कमिचारी भएका रोिगारदाताहरूले यो बववरण तयार गरी फाइल गनि 

आवश्यक छ। रोिगारदाताहरूले आफ्ना कमिचारीहरूको तफि िाट एक वषिमा 

कमिचारीलाई भुक्तान गररएको पबहलो $7,000 ज्यालाको ०.८ िबतशतको दरले िेरोिगारी 

भुक्तानी गछि न्। यो कर तै्रमाबसक रूपमा बतनुि पछि , र िते्यक वषिको अन्त्यमा तपाईांले IRS 

फारम 940 वा फारम 940EZ, रोिगारदाताको वाबषिक सांर्ीय िेरोिगारी कर बफताि फाइल 

गनुिपछि । 

 

941 रोजगारदािाको तै्रमाशसक संिीय कर ररटना 

 

सांर्ीय रोक्का र FICA बनके्षपहरू IRS फारम 941 तै्रमाबसक कर ररटनिहरूमा बमलाइन्छ। 

FICA कमिचारीको तलिको आर्ारमा गणना गररन्छ। कमिचारीहरूसाँग मेबडकेयरको 

लाबग 1.45 िबतशत र 6.2 िबतशत (2012 को लाबग) छ। सामाबिक सुरक्षा बतनीहरूको 

ज्यालािाट रोबकएको छ (FICA रोक्का िबतशत अस्थायी रूपमा काांगे्रस द्वारा पररवतिन 

भएकोले 4.2 िबतशत), र रोिगारदाताहरूले अझै 6.2 िबतशत बतनुि पछि । IRS लाई 

सम्पकि  गनुिहोस् वा कमिचारी कर कटौतीको सम्बन्धमा सकुि लर E को लागी आफ्नो कर 

पेशेवरसाँग परामशि गनुिहोस्। 

 

आन्तररक रािस्व सेवा 

www.irs.gov 

 

जॉशजाया राज्य रोक्का नम्बर 

 

सिै रोिगारदाताहरूसाँग राज्य रोक लगाउने नम्बर हुनु आवश्यक छ। यो नम्बर िॉबििया 

राज्यको आयकर कमिचारी चेकिाट रोबकएको पबहचान गनि र िम्मा गनि ियोग गररन्छ। 

 

िॉबििया रािस्व आयकर बवभाग बवभाग 

www.dor.ga.gov 
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 G-4 कमाचारीहरू रोक भिा प्रमाणपत्र छन्। 

 

सिै कमिचारीहरूले G-4 फारम पूरा गनुिपछि , िुन कमिचारी फाइलहरूमा रास्खन्छ र 

रािस्व बवभागमा पठाइाँदैन। G-4 फारमले रोिगारदातालाई राज्यको आयकर रोक्का 

गणना गदाि कबत छुट समावेश गने भनेर बनदेशन बदन्छ। फारमहरू िाट िाप्त गनि 

सबकन्छ: 

 
िॉबििया रािस्व आयकर बवभाग बवभाग 

   www.dor.georgia.gov वा www.gtc.dor.ga.gov/ 
 

G-7 तै्रमाशसक मेिशमिाप कथन 

 

रोक्का फाइल गने आवश्यकताहरू िुन 30 मा समाप्त भएको अबर्ल्लो 12-मबहनाको 

अवबर्मा रोबकएका करहरूको मात्रामा आर्ाररत हुन्छन्। तपाईांको व्यवसायले वाबषिक, 

तै्रमाबसक, माबसक वा अर्ि-साप्ताबहक फाइल गनुिपछि  बक भनेर बनर्ािरण गनि िॉबििया कर 

गाइडलाई परामशि गनुिहोस्। 

 

DOL-1A राज्य िेरोजगारी आरे्वदन 

 

सिै रोिगारदाताहरूले आफ्ना कमिचारीहरूको तफि िाट राज्य िेरोिगारी िीमा बतनिको 

लाबग िॉबििया श्रम बवभागको नम्बर हुनु आवश्यक छ। आवेदनहरू अनलाइन वा 

तपाईांको स्थानीय श्रम कायािलय माफि त उपलब्ध छन्। 

 

  www.dol.georgia.gov 
DOL-4N राज्य िेरोजगारी कर ऐन (SUTA) 

 

नयााँ रोिगारदाताहरूको लाबग िॉबििया िेरोिगारी िीमा एक वषिमा कमिचारीलाई 

भुक्तान गररएको पबहलो $8,500 को 2.7 िबतशत हो, िुन बनयोक्ताद्वारा भुक्तानी गररन्छ। 

रोिगारदाता तै्रमाबसक ररपोटिहरू (फारम DOL-4N) आवश्यक छ। 

 

 www.dol.georgia.gov 
रोजगारदािा नयााँ हायर ररपोशटाङ कायाक्रम 

 

सिै रोिगारदाताहरूले राज्यमा नयााँ कामदारहरू ररपोटि गनि आवश्यक छ। यो 

िानकारी िाल सहायता भुक्तानीमा दोषी हुने कमिचारीहरू पबहचान गनि ियोग गररन्छ। 
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नयााँ भाडा ररपोबटिङ कायिक्रम 

    www.ga-newhire.com 

 

I-9 नागररकिा प्रमाणीकरण 

 

अमेररकी नागररकताको लाबग कमिचारीहरू िमाबणत हुनुपछि । U.S. अध्यागमन र 

िाकृबतकीकरण सेवा फारम I-9 िते्यक कमिचारीले पूरा गनुिपछि  र उपयुक्त कागिातहरू 

सांलग्न गरी रोिगारदाताद्वारा फाइलमा राख्नुपछि । 

 

अमेररकी अध्यागमन र िाकृबतकीकरण सेवाहरू 

www.ussis.gov 

 

नु्यनिम ज्यािा 

 

एक सानो व्यापार सांसार्न गाइड US िाट उपलब्ध छ। श्रम बवभाग। यस गाइडमा 

ओभरटाइम, नू्यनतम ज्याला, र अन्य सान्दबभिक कमिचारी लाभ मुद्दाहरूको िानकारी 

समावेश छ। यबद तपाइाँ सांर्ीय नू्यनतम ज्याला कानून अन्तगित नआउनुभएको भए पबन, 

तपाइाँ अझै पबन िॉबिियाको नू्यनतम ज्याला कानूनको आवश्यकताहरूको अर्ीनमा 

हुनुहुन्छ। आफ्नो स्थानीय अमेररकी श्रम बवभागको िबतबनबर्लाई सम्पकि  गनुिहोस् वा: 

 
U.S. श्रम बवभाग िॉबििया श्रम बवभाग www.dol.gov

     www.dol.georgia.gov 

श्रशमक क्षशिपूशिा िीमा 

तीन वा सोभन्दा िढी कमिचारी भएका रोिगारदाताहरूले कानूनद्वारा कामदारहरूको 

क्षबतपूबति िीमा गनि आवश्यक छ। यो िीमा राज्य द्वारा बवबनयबमत छ तर स्थानीय समुदाय 

िीमा एिेन्टहरु द्वारा िेबचन्छ। कस्िमा तीन उद्धरणहरू बसफाररस गररएको छ। 

व्यवसायमा काम गने माबलकहरूलाई कमिचारी माबनन्छ, तर कामदारहरूको क्षबतपूबति 

िीमा कवरेििाट आफूलाई छुट बदन सक्छ। 

िॉबििया राज्य 

राज्य श्रबमक क्षबतपूबति िोडि  

 www.sbwc.georgia.gov                                                                                                           
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रोजगार स्स्थशि को शनर्ाारण 

 

बनयोक्ताहरू िायः  आफ्ना कमिचारीहरूलाई स्वति ठेकेदारहरूको रूपमा वगीकृत गनि 

िलोभनमा हुन्छन् कर र ररपोबटिङ िोझहरूिाट िच्न िुन कमिचारीहरूलाई काममा राखेर 

आउाँछ। आन्तररक रािस्व सेवामा तल देखाइए अनुसार कमिचारीलाई स्वति ठेकेदारको 

रूपमा वगीकृत गनिका लाबग पूरा गनुिपने सतिहरूको सूची छ। यी अवस्थाहरू 

व्यवसायमा व्यस्क्तको बनयिणमा आर्ाररत हुन्छन्। कमिचारीको स्स्थबत िारे बनणिय गदाि, 

तपाईांले बनम्न िश्नहरू बवचार गनुिपछि : 

 

 के तपाईलाई कसैले कबहले, कहााँ र कसरी काम गने भनेर िताउन चाहनुहुन्छ? 

 के तपाइाँ कसैलाई बवशेष तररकामा सेवाहरू िदशिन गनि ताबलम बदनुहुन्छ? 

 के तपाइाँको व्यवसायको सफलता वा बनरन्तरता एक बवशेष कमिचारी द्वारा केबह सेवाहरु 

को िदशिन मा बनभिर गदिछ? 

 के कायिकतािले व्यस्क्तगत रूपमा सेवाहरू िदान गनेछ? 

 के तपाइाँ कामदारहरूलाई भाडामा बलनुहुन्छ, पयिवेक्षण गनुिहुन्छ र भुक्तानी गनुिहुन्छ? 

 के कमिचारीले तपाईांको व्यवसायसाँग बनरन्तर सम्बन्ध राखे्नछ? 

 के तपाइाँ काम गने र्ण्टा सेट गनुिहुन्छ? 

 के तपाइाँ कमिचारीले तपाइाँको व्यवसायमा पूणि-समय िबतिद्धताको अपेक्षा 

गनुिहुन्छ? 

 के काम साइटमा, वा मागिमा वा तपाईांले तोकेको स्थानमा गररनेछ? 

 के तपाइाँ कुन सेवाहरू िदशिन गने क्रम वा अनुक्रम बनर्ािरण गनुिहुन्छ? 

 के तपाईलाई मौस्खक वा बलस्खत ररपोटि पेश गनि आवश्यक छ? 

 के तपाई कमिचारीलाई तलि भन्दा र्ण्टा, हप्ता वा मबहनामा बतनि चाहनुहुन्छ? 

 एक बवशेष पररयोिना को पूरा? 

 के तपाइाँ यात्रा र व्यापार खचि को लागी बतनुिहुन्छ? 

 के तपाइाँ उपकरण, आपूबति र अन्य उपकरणहरू िसु्तत गनुिहुन्छ? 

 के कमिचारीहरूले तपाईांको व्यवसायमा लगानी नगरी आफ्नो आवश्यक कायिहरू 

गनि सक्षम हुनेछन्? 

 के कमिचारी तपाईांिाट िाप्त गनि वा गुमाउन खडा हुनेछ? 

 व्यापार? 

 के कमिचारीले सामान्यतया एक पटकमा एक (तपाईांको) व्यवसायको लाबग मात्र 

काम गनेछ? 

 के तपाइाँको व्यवसाय को लागी मात्र सेवा िदान गररनेछ? 

 के तपाईलाई कमिचारीलाई िखािस्त गने अबर्कार छ? 

 के कमिचारीलाई दाबयत्व बिना काम छोड्ने अबर्कार छ? 
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यबद तपाईांले यी सिै वा रे्रैिसो िश्नहरूको हो िवाफ बदनुभयो भने, तपाईांका कमिचारीहरू स्वति 

ठेकेदारहरूको सट्टा कमिचारी हुन सक्छन्। स्वति ठेकेदारहरूको िारेमा थप िानकारीको लाबग, 

कृपया आन्तररक रािस्व सेवा वा आफ्नो कर पेशेवरसाँग परामशि गनुिहोस्। 

 

पार सुरु गनुि िोस्खमपूणि छ। नयााँ व्यवसाय माबलकलाई मनको शास्न्त चाबहन्छ िि यो 

सम्भाबवत क्षबतिाट व्यापार सम्पबत्त िोगाउने कुरा आउाँछ। िि व्यवसाय माबलकहरूसाँग 

रे्रै बवकल्पहरू छन् 

िोस्खम व्यवस्थापन बवचारहरू: 

 

 हाबन रोक्न 

एक व्यवसाय माबलकले एक कमिचारी वा ग्राहकलाई व्यवसायमा ल्याउनिाट सिै 

अवरोर्हरू हटाएर यात्रा समस्यालाई रोक्न सक्छ। बिन्दुमा केस: बििुलीका तारहरू 

राम्रोसाँग सुरबक्षत हुनुपछि  र पैदल मागिहरू िाबहर हुनुपछि । काम सुरक्षा, िाबवबर्क 

योग्यताहरू, र बनष्पक्ष व्यापार अभ्यासहरू (नैबतक, गैर-उत्पीडनपूणि तररकामा काम 

गने) को सांयोिन गने कमिचारी िबशक्षणले सम्भाबवत दुर्िटना वा मुद्दाहरूलाई रोक्न 

सक्छ। 

 

 रोक्न नसबकने क्षबतको गम्भीरता र्टाउनुहोस् 

सञ्झ्याल के्षत्रहरूमा र्ातु पट्टीहरू स्थापना गने व्यवसाय माबलकले कसैलाई पररसरमा 

िवेश गनििाट रोक्न सक्छ, तर यसले कसैलाई िारहरू िीचको वसु्त फ्ााँक्न र बवन्डो 

प्यानहरू तोड्निाट रोक्न सकै्दन। सुरक्षा िणाली (अलामि, पास कोड र गाडिहरू) ले 

चोरीको िोस्खमलाई रोक्न र/वा कम गनि मद्दत गनि सक्छ। साथै, आगलागी वा अन्य 

िाकृबतक िकोपको अवस्थामा अद्यावबर्क गररएको नक्कल रेकडिहरू साइटिाट टाढा 

राख्नुपछि । भौबतक सम्पबत्तको सुरक्षाको अबतररक्त, िौस्द्धक सम्पबत्तलाई पेटेन्ट, टर ेडमाकि  

र सेवा बचन्हहरूको ियोगद्वारा सुरबक्षत गररनुपछि । 

 

 कम्पनी सम्पबत्तहरू ियोग गरेर र्ाटाको लागत अवशोबषत गनुिहोस् 

यबद व्यापारको टर किाट मलिे खस्यो र अको गाडीको बवन्डशील्डमा दरार भयो भने, 

व्यवसायले कम्पनीको स्रोतहरू (कोष) ियोग गरेर बवन्डशील्डलाई िबतस्थापन गनि 

सक्छ। 

 

 िीमा खररद गरेर तेस्रो पक्षलाई नोक्सानको िोस्खम स्थानान्तरण गनुिहोस् एक व्यवसाय 

माबलकले आफ्नो स्टोर बनमािण र व्यापार सामग्रीहरूको लाबग सम्पबत्त नीबत खररद गदिछ। 

यबद टनािडोले भवन र यसका सामग्रीहरूलाई गम्भीर क्षबत पुर् याउाँछ भने, व्यवसाय 

माबलकले भवन पुनबनिमािण गनि र सामग्रीहरू िबतस्थापन गनि िीमा नीबतमा उस्ल्लस्खत 

रकमहरू िाप्त गनेछ। आयको वास्तबवक रकम नीबत सीमा, बनयम र सतिहरूमा बनभिर 

हुनेछ। 
 

त्यहााँ रे्रै, रे्रै िकारका व्यवसाय िीमा उपलब्ध छन्। केबह अबर्क सामान्य िकारहरू बनम्न 

ताबलकामा वणिन गररएको छ। हरेक व्यवसायका लाबग सिै नीबतहरू आवश्यक हुाँदैनन्। तपाईांले 

आफ्नो बवबशष्ट व्यवसायको लाबग सिैभन्दा महत्त्वपूणि के हो भने्न बनणिय गनुिपछि , अथाित् तपाईांको 

व्यवसायले कबत िोस्खम बलन सक्छ र व्यवहायि रहन सक्छ। एकपटक तपाईांले आवश्यक िीमाको 

िकारमा बनणिय गररसकेपबछ, तपाईांले कभरेिको लागत िनाम कभरेिको बडग्रीलाई बवचार 

गनुिपछि । 
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कमबशियल 

सम्पबत्त 

यसमा भवनको क्षबतको कभरेि, व्यावसाबयक व्यस्क्तगत सम्पबत्त, 

अरूको व्यस्क्तगत सम्पबत्त र व्यापार आय समावेश छ। सम्पबत्त 

िबतस्थापन लागत (सामान्यतया राम्रो बवकल्प) वा मूल्यह्रास बनपटान मा 

मूल्यवान हुन सक्छ। 

 
 

   कमबशियल 

सामान्य दाबयत्व 

यो कभरेि कबहलेकाही ां "सावििबनक दाबयत्व" भबनन्छ। यो उत्पादनले 

तेस्रो पक्षहरूलाई सुरक्षा िदान गदिछ िुन तपाईांको व्यापार सञ्चालनको 

पररणामको रूपमा िीमा हुन सक्छ। यो िीमा लागू हुन्छ िि कसैले 

तपाईांको व्यवसायको अगाबड फुटपाथमा बचप्लन्छ वा िि कसैले दावी 

गछि  बक तपाईांका कमिचारीहरूले लाइट बफक्स्चर स्थापना गनि लापरवाही 

गरे र त्यसपबछ आगलागी हुन्छ, र कारण दोषपूणि ताररङ हो भनेर 

बनर्ािरण गररन्छ। 

 
व्यवसाय माबलक 

नीबत 

बवशेष िकारका स्माल बििनेसका लाबग बडिाइन गररएको कमबशियल 

सम्पबत्त र दाबयत्वहरूको सांयोिन। यसले सामान्यतया कमबशियल सम्पबत्त 

र कमबशियल सामान्य दाबयत्व कभरेि समावेश गदिछ, तर व्यावसाबयक 

दाबयत्व समावेश गदैन। 

 
व्यापाररक 

अन्तरदेशीय 

समुद्री 

यसमा मोिाइल उपकरणहरू, कम्त्पु्यटर उपकरणहरू, बनमािणार्ीन 

भवनहरू, सामानहरू ढुवानी / ताबनएको र िेली कभरेिको कभरेि 

समावेश छ। डर ाई क्लीनर वा गहना ममित पसल िस्ता ममित वा सफाईको 

लाबग ग्राहकहरूको सामानहरू स्वीकार गने कुनै पबन िकारको 

व्यवसायको लाबग िेलीि कभरेि आवश्यक हुनेछ। 

 

 
कमबशियल 

अटोमोिाइल 

यसमा दाबयत्वको कभरेि, बचबकत्सा भुक्तानी, िीमा नगररएका मोटर 

चालकहरू, भौबतक क्षबतको कभरेि, टोइङ र भाडा कार िबतपूबति 

समावेश छ। यो कभरेि व्यवसायको माबलकत्वमा रहेका र नीबतमा 

सूचीिद्ध भएका सवारी सार्नहरूको लाबग हो। थप रूपमा, भाडामा 

बलइएका, भाडामा बलइएका वा उर्ारोमा बलएका सवारी सार्नहरूको 

लाबग पबन कभरेि िदान गनि सबकन्छ। उदाहरणका लाबग, यबद कुनै 

कमिचारीले कम्पनीको व्यवसायको लाबग आफ्नो व्यस्क्तगत सवारी सार्न 

ियोग गछि  र कमिचारीले दुर्िटनामा परेमा, तपाईांको कम्पनी उत्तरदायी 

हुन सक्छ। 

 
ग्यारेि र 

बडलर कभरेि 

यसमा ग्यारेि दाबयत्व, बडलरहरूको भौबतक क्षबत र ग्यारेि बकपरहरूको 

कभरेि समावेश छ। यो नीबत कमबशियल सामान्य दाबयत्व र कमबशियल 

अटोमोिाइल नीबतहरूको सांयोिन हो र बवशेष िकारका व्यवसायहरूको 

लाबग बडिाइन गररएको हो। यो कभरेि सामान्यतया अटोमोिाइल ममित 

पसलहरू, अटोमोिाइल बडलरहरू, आबदमा लेस्खएको हुन्छ। 
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केही कम्पनीहरूले सीरै् आफ्ना व्यवसाबयक ग्राहकहरूलाई िीमा िेिन्, तर रे्रै 

िीमाकतािहरूले आफ्ना उत्पादनहरू ििार गनि एिेन्ट र दलालहरूको नेटवकि  ियोग 

गछि न्। आफूलाई सहि महसुस गने र बवश्वास गनि सके्न एिेन्ट खोज्नको लाबग, अन्य 

व्यवसाय माबलकहरूिाट रेफरलहरू सोध्नुहोस्, िाथबमकतामा तपाईांको उही उद्योगमा, 

वा तपाईांको स्थानीय चेम्बर अफ कमसि वा SBDC कायािलयमा िााँच गनुिहोस्। एिेन्ट वा 

ब्रोकर छनोट गदाि हेनिको लाबग एउटा िमाणीकरण भनेको उसले वा उसले कुनै 

िमाणपत्रहरू कमाएको छ बक छैन भनेर पबहचान गनि हो। केही सामान्य पदनामहरूमा 

CPCU (चाटिडि सम्पबत्त दुर्िटना अन्डरराइटर), CIC (िमाबणत िीमा परामशिदाता), AAI 

(िीमामा मान्यता िाप्त सल्लाहकार), वा ARM (िोस्खम व्यवस्थापनमा सहयोगी) समावेश 

छन्।5 िि माबलकले कस्तो िकारको िीमा खररद गने बनणिय गदैछ, एिेन्टहरूले बवबभन्न 

कायिक्रमहरू र नीबतहरूको िाबवबर्कताहरू (िसै्त, पखिने अवबर्, सह-िीमा स्तरहरू, 

स्वीकायि शुल्कहरू, नीबत अबर्कतम र युद्ध खण्डहरू) को व्याख्या गनि ठूलो सहयोग 

गनि सक्छन्। एउटै उद्योगका अन्य व्यवसाय माबलकहरूसाँग उनीहरूको िीमा 

कायिक्रमहरूको िारेमा कुरा गनुि र सदस्यहरूलाई उपलब्ध बवशेष कायिक्रमहरूको लाबग 

व्यापार सांर्हरूसाँग िााँच गनुि पबन लाभदायक साबित हुन सक्छ। 

 
5Chadderdon, बलसा। "व्यापार िीमा: एक 12-बिन्दु चेकबलस्ट," Inc.com। अक्टोिर 1,2001। 

www.inc.com/articles/2001/10//23492.html िाट अगस्त 2002 मा पुनः िाप्त।   
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कमबशियल छाता 

दाबयत्व 

यसमा तपाईांको कमबशियल सामान्य दाबयत्व, कमबशियल अटोमोिाइल 

दाबयत्व, ग्यारेि दाबयत्व र रोिगारदाताको दाबयत्वको शीषिमा दाबयत्व 

कभरेिको अबतररक्त तह समावेश छ। उदाहरणका लाबग, $1,000,000 

को छाता दाबयत्व सीमा भएको व्यवसायमा िते्यक कभर दावीको लाबग 

$2,000,000 उपलब्ध हुनेछ। थप रूपमा, छाता नीबतले, केही अवस्थामा, 

कभरेिको पबहलो तहले कभर गनि नसबकने बनबित िकारका दावीहरूको 

लाबग िाथबमक कभरेि िदान गनि सक्छ। यस अवस्थामा, नीबतमा ठूलो 

कटौती हुन्छ, सामान्यतया $10,000 को रकम। 

 

 
कामदार क्षशिपूशिा 

यसमा रोिगारदाताको दाबयत्व र वैर्ाबनक लाभहरू समावेश छन्। यो 

कभरेि िॉबििया राज्यमा तीन वा िढी कमिचारीहरू भएका कुनै पबन 

रोिगारदाताका लाबग आवश्यक छ। व्यवसायको कानुनी रूपको 

आर्ारमा माबलकलाई तीन कमिचारी मधे्य एकको रूपमा गणना गनि 

सबकन्छ। दरहरू कमिचारीको बवबशष्ट कतिव्यहरूसाँग मेल खाने सांरबचत 

छन्। उदाहरणका लाबग, कायिस्थलमा एक बलबपक कमिचारीले छत 

ठेकेदारको रूपमा समान खतराहरूको सामना गदैन, र त्यसैले, बलबपक 

कमिचारीको लाबग दर छत ठेकेदारको दर भन्दा रे्रै कम छ। 

 
अन्य नीबतहरू 

यसमा िॉयलर र मेबसनरी, बनदेशक र अबर्कारीहरू, िमुख-पुरुषहरू, 

व्यावसाबयक दाबयत्व (तु्रबट र छुट), कमबशियल अपरार्, लीि-होल्ड, 

अबतररक्त खचि, व्यापार अवरोर्, अबर्वेशन रद्द, बगलास र बचन्ह, खाताहरू 

िाप्य र मूल्यवान कागिातहरू समावेश छन्। 
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 नयााँ व्यवसाय माबलकले िीमा अबभकतािसाँग बनम्न कुराहरू छलफल गनुिपछि : 

 तपाईांको बवशेष नीबतहरूको लाबग दावी िबक्रयाहरू। तपाईांले दावी भएपबछ तपाईांले 

कुन कायिहरू बलनु आवश्यक छ भनेर िान्न आवश्यक छ। केही कम्पनीहरूसाँग 

बवशेष िबक्रयाहरू छन् िुन पालना गनुिपछि  वा िररवाना लागू हुनेछ। 

 भुक्तानी योिना बवकल्पहरू। रे्रै िसो िीमा कम्पनीहरूले अि बकस्ता योिनाहरू 

िस्ताव गछि न् िुन स्माल बििनेस ििेटहरूमा बफट हुन सक्छ र नगद िवाहमा मद्दत 

गदिछ। 

 तपाईांको बवबशष्ट व्यवसायसाँग सान्दबभिक राइडरहरू। र्रमा आर्ाररत 

व्यवसायहरूका लाबग, सवारहरू कबहलेकाही ाँ व्यवसायलाई कभर गनिको लाबग गृह 

माबलकको नीबतमा थप्न सबकन्छ। िीमाकताि र व्यवसायको िकारमा बनभिर गदै, यो 

बवकल्प अबर्क बकफायती हुन सक्छ। 

 ग्राहकको रूपमा उनीहरूले तपाईांलाई थप सेवाहरू िदान गछि न्। रे्रैले रे्रै 

सेवाहरू बनः शुल्क िस्ताव गछि न्, तर बतनीहरूले सर्ैं यस िकारको िानकारीको 

बवज्ञापन गदैनन्। उदाहरणका लाबग, केहीले 24-र्ण्टा दािी हटलाइन िस्ताव गछि न्। 

 

 

थप रूपमा, एिेन्टले िदान गनुिपछि : 

 िते्यक वषि तपाइाँको नबवकरण बमबत भन्दा लगभग 90 बदन अबर् तपाइाँको हाबन 

इबतहास को िबतबलबपहरु। िॉबििया राज्यको कानूनले एिेन्ट/कम्पनीलाई तपाइाँको 

अनुरोर्को 30 बदन बभत्र तपाइाँलाई यी उपलब्ध गराउन आवश्यक छ। तीन वषिको 

अवबर्को लाबग सोध्नुहोस् ताबक तपाईां अबर्ल्लो वषिहरूका दावीहरूमा अद्यावबर्क 

रहन सकु्नहुन्छ। 

 सम्भव भएमा बवबभन्न िीमा कम्पनीहरूिाट उद्धरणहरू। एिेन्टले तपाइाँलाई 

तपाइाँको हालको नीबतहरु भन्दा बिबमयम िढी भएको िताए तापबन सिै कम्पनीको 

उद्धरणको बलस्खत िबतबलबप हेनि सोध्नुहोस्। कम बिबमयमहरू िायः  कम कभरेिमा 

पररणामको रूपमा "सेिसाँग स्याउ" तुलना गने ियास गनुिहोस्। 

 तपाईांको नवीकरण बमबत भन्दा कस्िमा 30 बदन अबर् बलस्खत नवीकरण उद्धरण। 

यसले तपाईांलाई आफ्नो बवकल्पहरू बवचार गनि पयािप्त समय बदन्छ। 

 

िॉबििया िीमा बवभाग  

www.gainsurance.org 

 

यस गाइडिुकको अको अध्यायले हालसम्म छलफल गररएका रे्रै बसद्धान्तहरूको ियोग 

र उद्यमीले व्यवसाय कसरी व्यवस्थापन गने भने्न बनणियहरूको आर्ारमा बलनुपने 

पररणामहरू सुरु गछि । 
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 अध्याय 7: शर्विीय अशभिेख राखे्न 

  सायहरूले तीन कारणहरूको लाबग आफ्नो बवत्तीय लेनदेन रेकडि गदिछ। 

पबहलो, बवत्तीय रेकडिहरू सांर्ीय, राज्य, वा स्थानीय सरकारहरू द्वारा आवश्यक 

ररपोटिहरू र कर ररटनिहरू तयार गनि ियोग गररन्छ। दोस्रो, पूाँिी खोजे्न व्यवसायहरूले 

ऋणदाता वा लगानीकतािहरूलाई आफ्नो बवत्तीय रेकडि देखाउन आवश्यक हुनेछ। तेस्रो, 

र सिैभन्दा महत्त्वपूणि कुरा, राम्रोसाँग रास्खएको बवत्तीय रेकडिहरू व्यवस्थापनद्वारा 

सञ्चालन र नाफा सुर्ार गनि ियोग गनि सबकन्छ। 

 

रे्रैिसो व्यवसायहरूले कानूनको पालना गनि बवत्तीय रेकडिहरू राख्नु पने आवश्यकता 

िुझ्दछन्, तर कसरी यी रेकडिहरू व्यापार सञ्चालन सुर्ार गनि ियोग गनि सबकन्छ भनेर 

िेवास्ता गछि न्। बवत्तीय लेनदेनको रेकबडिङ र बनगरानीिाट उत्पन्न िानकारीले व्यवसाय 

माबलकहरू र ििन्धकहरूलाई िवृबत र सम्भाबवत समस्याहरू पबहचान गनि र नाफा 

सुर्ार गनि बतनीहरूलाई कायि गनि मद्दत गनि सक्छ। 

 

कम्पनीिे कस्तो िकारको कर लेखा बवबर् र लेखा िणाली छनोट गछि  भने्न कुरा 

व्यवसायको कानुनी रूप, व्यवसायको िकार, व्यवसायले सूची कायम राख्छ बक गदैन, 

वा व्यवसायमा कमिचारीहरू छन् बक छैनन् लगायत रे्रै कारकहरूमा बनभिर गदिछ। 

 

िेखा शर्वशर्हरू 

 

सामान्यतया, व्यवसाय माबलकहरूले दुई लेखा बवबर्हरू िीच छनौट गछि न्: नगद बवबर् 

र उपाििन बवबर्। यद्यबप, त्यहााँ हाइबब्रड बवबर्हरू छन्, िसलाई कबहलेकाही ाँ "पररमाबिित 

उपाििन" बवबर्हरू भनेर बचबनन्छ, िुन बवत्तीय व्यवस्थापन नगद वा उपाििन बवबर्को 

लाबग उपयुक्त नभएमा व्यवसायले छनौट गनि सक्छ। व्यवसायको लाबग छनोट गररएको 

बवबर् आन्तररक रािस्व बदशाबनदेशहरू अनुरूप हुनुपछि । पबहलो कर ररटनि दास्खल 

गरेपबछ, लेखा बवबर्हरू पररवतिन गनि आन्तररक रािस्व सेवाको स्वीकृबत अनुरोर् र िाप्त 

नगरेसम्म व्यवसायहरूलाई वषि-दर-वषि लेखा बवबर्हरू पररवतिन गनि अनुमबत छैन। 

लेखा बवबर्हरू पररवतिन गनि स्वीकृबतको लाबग अनुरोर् आन्तररक रािस्व सेवा फारम 

3115 मा पेश गनुिपछि । 

 

नगद बवबर्  

 

लेखाको नगद बवबर् रे्रै स्माल बििनेसहरू द्वारा रुचाइएको छ बकनभने यो ियोग गनि 

सबिलो र बसक्न सबिलो छ। यद्यबप, महत्त्वपूणि सूचीहरू भएका व्यवसायहरू, केही 

बनगमहरू, र केही साझेदारीहरूलाई लेखाको नगद बवबर् ियोग गनि बनषेर् गररएको छ। 

नयााँ सरलीकृत लेखा बनयमहरू अन्तगित, $ 10 बमबलयन सम्मको औसत सकल रबसद 

भएका अबर्काांश साना सेवा िदायकहरूले लेखाको नगद बवबर् ियोग गनि सक्षम 

हुनेछन्। नगद बवबर् सिैभन्दा सरल छ बकनभने पुस्तकहरूले व्यापार बभत्र र िाबहर 

नगदको वास्तबवक िवाहलाई िबतबिस्म्बत गदिछ। आय िाप्त भएपबछ ररपोटि गररन्छ र 

बतनीहरु बतदाि खचि ररपोटि गररन्छ। 
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कमाई शर्वशर् 

 

रे्रै िसो ठूला व्यवसायहरू र व्यवसायहरू िसले महत्त्वपूणि सूचीहरू कायम राख्छन् 

लेखाको सांकलन बवबर् ियोग गछि न्। यस बवबर् अन्तगित, आम्दानी िाप्त वषिमा नभई 

कमाएको वषिमा ररपोटि गररन्छ। खचि भएको वषिमा ररपोटि गररन्छ, वास्तवमा भुक्तानी गदाि 

होइन। लेखाको यस बवबर्को उदे्दश्य िास्प्तको वषि भन्दा र्टेको वषिमा आम्दानी र व्यय 

दुवै बमलाउनु हो। 

 

हाइशब्रड शर्वशर्हरू 

 

हाइबब्रड लेखा बवबर्हरूले नगद र उपाििन बवबर्हरूको सांयोिन ियोग गदिछ। िि त्यहााँ 

ठोस व्यापार कारण छ भने लेखाको बमबश्रत बवबर् उत्तम बवकल्प हो; व्यवसायले वषिदेस्ख 

वषिसम्म समान लेखा िणाली ियोग गनुिपछि । हाइबब्रड बवबर्ले अन्य बवबर्हरूलाई 

ओभरराइड गदैन। उदाहरणका लाबग, यबद कुनै व्यवसायले सूची राख्छ भने, उपाििन 

बवबर्ले वषिको लाबग िेचेको सामानको सही लागत बनर्ािरण गनुिपछि । यबद बिक्री के्रबडटमा 

गररन्छ भने, आय र व्यय उपाििन बवबर्मा रेकडि गनुिपछि । यस बवबर्को उदाहरण एउटा 

सानो खुद्रा उपहार पसल हुनेछ िसमा ग्राहकहरू नगद र िोक्न्छन्। व्यवसायले 60-

बदनको सतिहरूमा रे्रै अपरेबटङ खचिहरू खचि गदिछ। यद्यबप, यसले उपाििनको 

आर्ारमा िेचेको सामानको लागतलाई ध्यानमा राख्छ र बतनीहरूको सतिहरू िेसुकै भए 

पबन सञ्चालन खचिको लाबग नगद आर्ार ियोग गदिछ। 

 

व्यापार को कानूनी रूपहरु 

 

पबहले छलफल गररएझैं, व्यवसाय माबलकले गने पबहलो महत्त्वपूणि बनणियहरू मधे्य एक 

व्यवसायको कानुनी रूप हो। छनोट गररएको कानूनी सांस्थाको िकारमा कर र अन्य 

कानुनी िभावहरू हुनेछन् र यसले बवत्तीय िानकारी कसरी रेकडि र ररपोटि गररन्छ भने्न 

कुरालाई असर गनेछ। िते्यक सांस्थाको लाबग कुन अबभलेखहरू आवश्यक छन् भने्न 

बवसृ्तत बववरण िदान गनि यो गाइडिुकको दायराभन्दा िाबहर छ। यस बवषयमा थप 

िानकारीको लाबग, कृपया आन्तररक रािस्व सेवाको वेिसाइट www.irs.gov मा 

िानुहोस्। एकल स्वाबमत्वको लाबग, िकाशन 334 हेनुिहोस्। साझेदारीको लाबग, िकाशन 

541 हेनुिहोस्। बनगमहरूको लाबग, िकाशन 542 हेनुिहोस्। यबद तपाईांको व्यवसाय एक 

सीबमत दाबयत्व कम्पनी (LLC) हो भने, तपाईांले कम्पनीलाई कसरी कर लगाइने छ भने्न 

छनौट गनुिहुन्छ: या त एकल स्वाबमत्व, साझेदारी, बनगम, वा S-corporation को रूपमा। 

यस गाइडिुकको छैठौां अध्यायले व्यवसायको लाबग कानुनी फारम छनौट गने 

बवकल्पहरूको िारेमा िानकारी िदान गदिछ। 

 

 केर्वि आर्ारभूि 

 

अबभलेख राखे्न बकबसमको चचाि गनुि अबर्, िभावकारी अबभलेख राखे्न िणालीका दुई 

आवश्यक बवशेषताहरूिारे कुरा गरौां। तपाईांको लेखा िानकारी समय सापेक्ष र सही 

हुनुपछि । यी मधे्य एक बवशेषता अको बिना पयािप्त छैन। बवत्तीय बववरणहरू िुन पैसामा 

सही छन्, तर काम गनि बढलो तयार छन्, िेकार छन्। त्यसै गरी, बवत्तीय बववरणहरू िेकार 

छन् यबद बतनीहरू समयमा गलत छन्। 
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केही माबमलाहरूमा िाहेक, कानूनले व्यवसायहरूलाई बवबशष्ट िकारका रेकडिहरू 

राख्न आवश्यक पदैन। कुनै पबन रेकडि-बकबपङ िणाली िसले सही रूपमा आय ररपोटि 

गदिछ स्वीकायि छ। पबहले छलफल गररए अनुसार, व्यवसायको िकारले सांर्ीय कर 

उदे्दश्यका लाबग आवश्यक रेकडिहरूको िकारलाई असर गछि । कानून अनुसार कुनै 

व्यवसायको बवत्तीय रेकडिमा कुल सकल आय देखाउन आवश्यक छ कर र व्यवस्थापन 

उदे्दश्यका लाबग, सम्बस्न्धत आय उत्पन्न भएको अवबर्मा खचिहरू रेकडि हुनुपछि । लेखा 

िणाली िस्तोसुकै भए पबन, अबभलेख राखे्न िणालीले व्यवसाय लेनदेनको साराांश समावेश 

गनुिपछि । यो साराांश सामान्यतया लेखा िनिल र लेिरहरूमा िनाइन्छ। रे्रैिसो स्माल 

बििनेसहरूको लाबग, व्यापार चेकिुक व्यवसायको रेकडि राखे्न िणालीमा आर्ारभूत 

िबवबष्टको िाथबमक स्रोत हो। चेकिुकको अबतररक्त, समथिन कागिातहरू िसै्त बिक्री 

स्िपहरू, भुक्तानी बिलहरू, इनभ्वाइसहरू, रबसदहरू, िम्मा पचीहरू र रद्द गररएका 

चेकहरू राख्नुपछि । 

 

अशभिेख राखे्न प्रणािी 

 

एकि प्ररे्वि प्रणािी 

 

 रेकडि राखे्न एकल-िबवबष्ट िणाली कायम राख्नको लाबग सिैभन्दा सरल छ, तर यो रे्रै 

व्यवसायहरूको लाबग उपयुक्त वा बसफाररस गररएको छैन। एकल-िबवबष्ट िणाली लाभ 

र नोक्सान बववरण (आय कथन) मा आर्ाररत छ, िसले नगद रबसद र नगद बवतरणको 

ियोगिाट मात्र आय र व्ययको िवाह रेकडि गदिछ। यस िणालीको सिैभन्दा सामान्य 

भाग नगद रबसद र बवतरणको दैबनक र माबसक साराांश हो।  
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 नगद रबसदहरूको दैबनक साराांश 

 

बमबत   

 

नगद बिक्री ............................................................................................................. $263.60 

बिक्री कर  ...................................................................................................................... 4.20 

कुल रबसदहरू ....................................................................................... $267.80 

हातमा नगद 

दतािमा नगद (खचि नगररएको सानो नगद सबहत)  

            बसक्का ........................................ $23.75 

बिलहरू ..................................... 143.00 

चेक............................................. 134.05 

दतािमा कुल नगद ................................................................................... $300.80 

थपु्नहोस्: सानो नगद रबसदहरू  ................................................................................ 17.00 

कुल नगद................................................................................. $317.80 

कम: पररवतिन र सानो नगद 

सानो नगद रबसदहरू  ............................. $17.00 

बसक्का र बिलहरू  

(खचि नगररएको सानो नगद) ...................... 33.00 

कुल पररवतिन र सानो नगद कोष ............................................................ $50.00 

कुल नगद रबसदहरू .............................................................. $267.80 
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 नगद रशसदहरूको माशसक सारांि 

 

 वषि: 20XX मबहना: िनवरी 

 
 

बदन कुल बिक्री बिबक्र कर दैबनक रबसदहरू िम्मा 

3 263.60 4.20 267.80  

4 212.00 3.39 215.39  

5 194.40 3.10 197.50 680.69 

6 222.40 3.54 225.94  

7 231.15 3.68 234.83  

8 137.50 2.13 139.63 600.40 

10 187.90 2.99 190.89  

11 207.56 3.31 210.87 401.76 

12 128.95 2.05 131.00  

13 231.40 3.77 235.17  

14 201.28 3.21 204.49  

15 88.01 1.40 89.41 660.07 

17 210.95 3.36 214.31  

18 221.80 3.53 225.33 439.64 

19 225.15 3.59 228.74  

20 221.93 3.52 225.45  

21 133.53 2.13 135.66 589.85 

22 130.84 2.08 132.92  

24 216.37 3.45 219.82 352.74 

25 220.05 3.50 223.55  

26 197.80 3.15 200.95  

27 272.49 4.34 276.83 701.33 

28 150.64 2.40 153.04  

29 224.05 3.56 227.61  

31 133.30 2.13 135.43 516.08 

कुल 4,865.05 77.51 4,942.56 4,942.56 
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चेक शर्विरण जनाि  

 

वषि: 20XX मबहना: िनवरी  

 
 

 
बदन 

 
लाई भुक्तान 

गररयो 

 

िााँच # 

 

चेक 

रकम 

 
सामग्री 

 

कुल 

पेरोल 

सांर्ीय 

रोबकएको 

आयकर 

FICA 

सामाबिक 

सुरक्षा 

ररिवि 

FICA 

मेबडकेयर 

ररिवि 

3 डेल बवज्ञापन 74 85.00      

4 शहर कोषाध्यक्ष 75 35.00      

4 अटो पाट्िस, Inc. 76 203.00 203.00     

4 िोन ई माक्सि 77 214.11  260.00 (20.00) (16.12) (3.77) 

6 हेनरी ब्राउन 78 250.00      

6 माइकको डेली 79 36.00      

6 Joe’s Service Sta. 80 74.50 29.50     

6 एिीसी अटो पेन्ट 81 137.50 137.50     

7 हेनरी ब्राउन 82 225.00      

14 टेबलफोन कम्पनी 83 27.00      

15 राबष्टर य िैंक (कर 

बनके्षप) 

84 119.56  

 
 40.00 32.24 7.54 

18 राष्टर  िैंक 85 90.09      

18 अटो पाट्िस, Inc. 86 472.00 472.00     

18 हेनरी ब्राउन 87 275.00      

18 िोन ई माक्सि 88 214.11  260.00 (20.00) (20.00) (16.12) 

21 इलेस्क्टर क कम्पनी 89 175.30      

21 M.B. िज्वलन 90 66.70 66.70     

21 िेकसि फें डर कम्पनी 91 9.80 9.80     

21 सानो नगद 92 17.00 15.00     

21 हेनरी ब्राउन 93 225.00      

25 िेकसि फें डर 

कम्पनी 

94 150.00 150.00     

25 इन्टरिाइि िोप। 95 300.00      

25 राज्य कोषाध्यक्ष 96 12.00      

25 राज्य कोषाध्यक्ष 97 65.00      

   3,478.67 1,083.50 520.00 -0- -0- -0- 

 िैंक सेवा शुल्क  10.00      

कुल   3,488.67 1,083.50 520.00 -0- -0- -0- 
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चेक शर्विरण जनाि (जारी) 

 

 वषि: 20XX मबहना: िनवरी 

 

 
बदन 

राज्य द्वारा 

रोबकएको 

आयकर 

 

रोिगारदाता

को FICA कर 

 
बििुली 

 
ब्याि 

 
भाडा 

 
टेबलफोन 

 

टर क/अटो 
 

रेखाबचत्र 

 
सामान्य खाताहरू 

3         बवज्ञापन 85.00 

4         लाइसेन्स 35.00 

4           

4 (6.00)          

6        250.00   

6         पसल छुट्टी पाटी 36.00 

6       45.00    

6           

7        225.00   

14      27.00     

15  39.78         

18    18.09 
 

 
   ऋण 72.00 

18           

18        275.00   

18 (6.00)          

21   175.30        

21           

21           

21         डाक 2.00 

21        225.00   

25           

25     300.00      

25 12.00          

25         बिक्री 65.00 

 -0- 39.78 175.30 18.09 300.00 27.00 45.00 975.00  295.00 

          10.00 

कुल -0- 39.78 175.30 18.09 300.00 27.00 45.00 975.00  305.00 
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डिि प्ररे्वि प्रणािी 

 

दोहोरो िबवबष्ट रेकडि राखे्न िणालीहरू अबर्क पररषृ्कत छन् र लेनदेन रेकडि गनि 

पुस्तकहरू (िनिल र लेिरहरू भनेर बचबनन्छ) ियोग गछि न्। एक िनिलले िते्यक व्यापार 

लेनदेनलाई कालक्रमानुसार रेकडि गदिछ। केही व्यवसायहरूलाई आवती लेनदेनको 

लाबग छुटै्ट िनिलहरू चाबहन्छ। लेिर एक पुस्तक हो िसमा सिै िनिलहरूको कुल 

समावेश छ। यी कुलहरू बवबभन्न खाताहरूमा व्यवस्स्थत छन्। व्यापाररक लेनदेनहरू 

पबहले िनिलमा रेकडि गररन्छ र त्यसपबछ खातामा पोस्ट गररन्छ। यी खाताहरूले आय, 

व्यय, सम्पबत्त (व्यवसायको स्वाबमत्वमा रहेको मूल्यको वसु्तहरू), दाबयत्वहरू 

(व्यवसायको ऋण), र माबलकको साझेदारी (सम्पबत्त माइनस दाबयत्वहरू) कम्पनीमा 

माबलकको बहसे्सदारी िबतबनबर्त्व गदिछ। 

 

डिल िबवबष्ट रेकडि राखे्न िणाली बसििना गने पबहलो चरण भनेको अनुगमन गनि आवश्यक 

खाताहरू बनर्ािरण गनुि हो। व्यस्क्तगत खाताहरू नम्बर र शीषिक हुनुपछि  र सबिलै 

पबहचानको लाबग खाताहरूको चाटिमा सङ्कलन गनुिपछि । खाताहरूको िभावकारी 

चाटिको कुञ्जी यसलाई सरल राख्नु हो: सांबक्षप्त र वणिनात्मक बववरणहरू ियोग गनुिहोस् 

र बवसृ्तत रूपमा तपाईांको नम्बररङ िणाली बडिाइन गनुिहोस्। खाताहरूको नमूना चाटि 

बनम्नानुसार छ। 
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खािाको चाटा  औसि स्माि 

शिजनेस, संयुि राज्य अमेररका 

 

ब्यािेन्स िीट खािाहरू आय शर्वर्वरण खािाहरू 

 

1. सम्पशि 4. राजस्व 

101 नगद 401 बिक्री 

102 िाप्तयोग्य खाता 402 ब्याि आम्दानी 

103 सूची 403 बवबवर् 

104 उपकरण  आम्दानी 

105 सांबचत मूल्यह्रास   

  5. खचा 

िेचेको सामानको िागि 

2. दाशयत्वहरू   

201 भुक्तानी योग्य खाताहरू 501 िेचेको सामानको लागत 

202 भुक्तानयोग्य नोटहरू   

203 बिक्री कर बतने   

204 शेयरर्ारकहरूलाई बतने ऋण 502 ढुवानी खचि 

3. साझेदारी 6. ऑपरेशटंग 

 

301 

 

साझा साझेदारी 

 खचा 

302 पुाँिीमा भुक्तान गररयो 601 ज्याला 

303 रास्खएको कमाई 602 भाडा 

  603 बवज्ञापन 

  604 उपयोबगताहरू 

  605 िीमा 

  606 टेबलफोन 

  607 पेरोल कर 

  608 िैंक शुल्क 

  609 कायािलय आपूबति 

  610 मूल्यह्रास 

 

 

अबभलेख राखे्न िणालीले यी मुख्य खाताहरू माफि त व्यापार बभत्र र िाबहर पैसाको िवाहलाई सही 

रूपमा रेकडि गदिछ। आय बववरण खाताहरू (आय र व्यय) िते्यक कर वषिको अन्त्यमा िन्द 

हुन्छन्। ब्यालेन्स पाना खाताहरू (सम्पबत्त, दाबयत्व, र माबलकको साझेदारी) स्थायी रूपमा खुला 

रहन्छ। दोहोरो िबवबष्ट िणालीमा, िते्यक खातामा डेबिटको लाबग िायााँ र के्रबडटको लाबग दायााँ 

छेउ हुन्छ। यो आत्म-सांतुलन हो बकनभने िते्यक लेनदेन एक खातामा डेबिट िबवबष्टको रूपमा र 

अकोमा के्रबडट िबवबष्टको रूपमा रेकडि गररएको छ। 

 

यस िणाली अन्तगित, कुल डेबिटहरू दुवै िनिल िबवबष्टहरू र खाता पोस्स्टङहरूमा कुल के्रबडट 

िरािर हुनुपछि । यबद डेबिट र के्रबडट खाता ब्यालेन्स समान छैन भने, त्यहााँ एक तु्रबट छ िुन फेला 

पानि र सच्याउनु पछि । 
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बनम्न एक सामान्य िनिल नमूना हो। यो पुस्तक व्यवसायको बवत्तीय लेनदेनको आर्ारभूत 

िबवबष्ट हो। सामान्य िनिलमा िानकारी उपयुक्त व्यस्क्तगत खाता खाताहरूमा पोस्ट 

गररनु पछि । 

 
सामान्य जनाि नमूना 

 

 खाता: नकद खाता नांिर : 101 
 

बमबत बववरण 
खाता 

सन्दभि 
डेबिट के्रबडट 

20XX     

     

िनवरी 15  बवज्ञापन खचि 603 $50.00  

 नगद 101  $50.00 

 ब्रोशर - चेक #1234    

     

िनवरी 15 िाप्तयोग्य खाता 102 $350.00  

 बिक्री 401  $350.00 

 स्स्मथ ब्रदसिलाई दुईवटा डेस्क िेचे    

 इनभ्वाइस #872 
 

 
  

     

िनवरी 19 भुक्तानी योग्य खाताहरू 201 $50.00  

 नगद 101  $50.00 

 भुक्तान िोन्स कम्पनी    

 #1236 िााँच गनुिहोस्    

     

िनवरी 20      नगद 101 $2,000.00  

 बिक्री 401  $2,000.00 

 श्रीमतीलाई बडिाइन परामशि शुल्क    

 

 
लेनदेनहरू सामान्य िनिलमा रेकडि गररसकेपबछ, बतनीहरूलाई उपयुक्त खाता 

खाताहरूमा पोस्ट गररन्छ। माबथको नमूना सामान्य िनिलमा आर्ाररत, अको कम्पनीको 

नगद खाताको लाबग नमूना खाता हो। खाता नाम र नम्बरहरूको लगातार ियोगलाई 

ध्यान बदनुहोस्। 
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 नगद खािा नमूना 

 

बमबत बववरण पोस्ट 

सन्दभि 

डेबिट के्रबडट सनु्तलन डी आर 

सी आर 

20XX       

 
 फवािडि ब्यालेन्स 

   $5,475.00 
डी आर 

       

िनवरी 15 बवज्ञापन खचि GJ3  $50.00 $5,425.00 
डी आर 

       

िनवरी 19 भुक्तानी योग्य खाताहरू GJ3  $50.00 $5,350.00 
डी आर 

       

िनवरी 20 बडिाइन परामशि शुल्क GJ3 $2,000.00  $7,350.00 
डी आर 

       

 
कृपया ध्यान बदनुहोस् बक माबथको नमूना सामान्य खाता खाताहरू मधे्य एक हो। तपाईांको 

खाताको चाटिमा सिै खाताहरूको लाबग एक साझा खाता हुनुपछि । सामान्य खाता 

खाताहरूका लाबग िसमा थप बवसृ्तत िानकारी राख्न आवश्यक छ, िसै्त िाप्य खाताहरू 

र भुक्तानीयोग्य खाताहरू, सहायक खाताहरू ियोग गनि सबकन्छ। सहायक खाताले 

व्यस्क्तगत ग्राहक र/वा बवके्रता खाताको चाल र ब्यालेन्स टर ्याक गदिछ। यी सहायक 

खाताहरूको िम्मा सर्ैं त्यो खाताको सामान्य खाता ब्यालेन्स िरािर हुनुपछि । सहायक 

खाता रेकडिहरूमा ग्राहक/बवके्रताको नाम, बिक्री/खरीदको बमबत, इनभ्वाइस नम्बर, 

इनभ्वाइस रकम, सतिहरू, सङ्कलन भएको/भुक्तानी गररएको बमबत र खाताको मौज्दात 

समावेश हुनुपछि । 

 

लेिरहरू बनयबमत रूपमा अनुगमन गनुिपछि । व्यस्क्तगत खाताहरूको "उमेर" बनर्ािरण 

गनि िाप्य खाताहरू बनयबमत रूपमा समीक्षा गररनुपछि । खाता िबत पुरानो हुन्छ, िााँकी 

रकम सङ्कलन गनि त्यबत नै गाह्रो हुन्छ; तसथि, बवगतका खाताहरू पछ्याउन महत्त्वपूणि 

छ। व्यवस्स्थत रूपमा भुक्तानयोग्य खाताहरू ििन्ध गनुिहोस् ताबक भुक्तानीहरू समयमै 

गररन्छ भनी सुबनबित गदिछ बक व्यवसायले बवके्रताहरूसाँग राम्रो के्रबडट स्स्थबत कायम 

राख्छ। 

 

व्यवसायको ब्यालेन्स पाना खाताहरूको उबचत पबहचानमा सहयोग गनि वा खचिको 

कागिातको लाबग IRS आवश्यकताहरू पूरा गनि पूरक रेकडिहरू आवश्यक हुन सक्छ। यी 

उदाहरणहरूमा बनबित सम्पबत्त लग, यात्रा खचि रेकडि, र पेरोल रेकडिहरू समावेश छन्। 

 

उपकरण, सवारी सार्न र भवनहरू िस्ता व्यवसायको स्स्थर सम्पबत्तहरूको खररद र 

बिक्रीको िानकारी रेकडि गनि बनबित सम्पबत्त लग आवश्यक हुन्छ। बनम्न वसु्तहरू बनबित 

सम्पबत्त लगमा रेकडि हुनुपछि : 
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 सम्पबत्त बववरण 

 सम्पबत्त लागत 

 खररद बमती 

 व्यापारमा ियोग भएको सम्पबत्तको िबतशत 

 सम्पबत्त मूल्यह्रास बवबर् 

 बिक्री मूल्य सबहत बिक्री बमबत (यबद लागू हुन्छ) 

 

यबद सवारी सार्न व्यवसाय र व्यस्क्तगत यातायातको लाबग ियोग गररन्छ भने यात्रा खचि 

लग आवश्यक हुन्छ। लगले सवारी सार्नको सञ्चालन र ममितसम्भारको व्यापार-

सम्बस्न्धत भाग कटौती गनि कागिातको रूपमा कायि गदिछ। सामान्य पररस्स्थबतमा IRS 

ले या त वास्तबवक खचि वा मानक माइलेि दर कटौती गनि अनुमबत बदन्छ। तपाईांले 

राख्नुहुने रेकडिहरू तपाईांले ियोग गने बवबर्मा भर पछि । यबद मानक माइलेि दर व्यापार 

व्यय बनर्ािरण गनि ियोग गररन्छ भने, व्यापार यात्राको माइलेि लग राख्नुपछि । यबद 

वास्तबवक खचि कटौती गनि हो भने, ग्यास, िीमा, ममितसम्भार, इत्याबद रेकडि गने थप 

पररषृ्कत बवबर् आवश्यक छ। सवारी खचिको िारेमा थप िानकारीको लाबग, IRS िकाशन 

463 लाई सल्लाह बदनुहोस्। 

 

 कमाचारी अशभिेख राखे्न 

 

कमिचारी भती गदाि कागिी कायि र रेकडि राखे्न गबतबवबर्को ठूलो मात्रा उत्पन्न हुन्छ। 

अध्याय छ मा भबनएको छ, कमिचारीहरु सांग व्यवसायहरु लाई राम्रो सांग पेरोल कर फाइल 

गनि को लागी एक कमिचारी पबहचान नम्बर को आवश्यकता छ। कमिचारी पबहचान नम्बर 

र सम्बस्न्धत फारमहरू बनम्न ताबलकामा एिेन्सीहरूमा फेला पानि सबकन्छ। दुिै सांर्ीय र 

राज्य कर गाइडहरूले समय-समयमा यी पररवतिनहरूको रूपमा सिैभन्दा हालको 

िबक्रयाहरू र फारमहरू िदान गनेछन्। 
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एजेन्सी िारम/प्रकािन 

 

 
 

आन्तररक रािस्व सेवा 

सरोकारवाला सांलग्नता, बशक्षा र सञ्चार 

सेवाहरू 

401 W. Peachtree Street, NW 

Suite 410 

एटलान्टा, GA 30308 

1-800-829-1040 

www.irs.gov 

सकुि लर E: रोिगारदाताको कर गाइड 
 

फारम SS-4: रोिगारदाता आईडी नम्बरको 

लाबग आवेदन 
 

फारम W-4: िते्यक कमिचारीले भनुि पछि  

कर रोक्का अबर्कार गनि 

 

फारम 940: रोिगारदाताको वाबषिक सांर्ीय 

िेरोिगारी कर ररटनि 
 

फारम 941: रोिगारदाताको तै्रमाबसक सांर्ीय 

कर ररटनि 
 

फारम 8109: सांर्ीय कर िम्मा कुपन 

िॉबििया रािस्व आयकर बवभाग बवभाग 

1800 Century Center Blvd., NE 

एटलान्टा, GA 30345-3205 

(404)417-4477 (मेटर ो अटलान्टा बभत्र) 

(800)602-8477 (मेटर ो अटलान्टा िाबहर) 

www.dor.ga.gov 

G-7: तै्रमाबसक मेलबमलाप कथन 
 

G-4: कमिचारीको रोबकएको भत्ता 

िमाणपत्र 
 

रोिगारदाताको कर गाइड 

 

िॉबििया श्रम बवभाग 

www.dol.state.ga/find_us.htm 

DOL-1A: GDOL कर खाता वा स्स्थबत 

पररवतिनको लाबग आवेदन 

 

DOL-4N: कर र ज्याला ररपोटि फारम 

अमेररकी नागररकता र आिवासन 

सेवाहरू 

एटलान्टा बिल्ला 

2150 पाकि लैंड डॉ. 

एटलान्टा, Ga 30345 

(404)331-2762 

(800)375-5283 

www.uscis.gov 

 

फारम I-9: रोिगार योग्यता 

िमाणीकरण 

 

यो िमाबणत गनि आवश्यक छ बक कमिचारी 

एक अमेररकी नागररक वा एक बवदेशी 

अमेररका मा काम गनि अबर्कृत छ। 

िॉबििया नयााँ हायर ररपोबटिङ 

कायिक्रम 

P.O. Box 38480 

एटलान्टा, GA 30334-0480 

(404)525-2985 

(888)541-0469 

www.ga-newhire.com 

 
सिै कमिचारीहरूले राज्यमा नयााँ 

कामदारहरू ररपोटि गनि आवश्यक छ। यो 

िानकारी िाल सहायता भुक्तानीहरूमा 

पूविबनर्ािररत अबभभावकहरू पबहचान गनि 

ियोग गररन्छ। 

 

http://www.irs.gov/
http://www.dor.ga.gov/
http://www.uscis.gov/
http://www.ga-newhire.com/
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 िते्यक कमिचारीको फाइलमा बनम्न िानकारी आवश्यक छ: 

 

 फारम G-4 

 फारम I-9 

 नाम, ठेगाना, फोन #, र SS # 

 कमिचारीलाई काममा रास्खएको, पुन: काममा लगाइएको वा  

अस्थायी छाडेपबछ काममा फबकि एको बमबत 

 कमिचारीलाई रोिगारीिाट अलग गररएको बमबत र कारण 

 बतनुिहोस् दर र भुक्तानी अवबर् 

 

महत्त्वपूणा: िपाईिें प्रते्यक रे्विन अर्वशर्मा प्रते्यक कमाचारीिाट भुिान गररएको 

कुि ज्यािा र कुि कटौिीहरू (जसै्त, राज्य र संिीय करहरू, FICA, सेर्वाशनरृ्वशि 

खािाहरू, िीमा शप्रशमयमहरू) देखाउने रोजगार रेकडाहरू पशन राख्न आर्वश्यक छ। 

 

तल IRS िकाशन 583 िाट कामदारहरूको क्षबतपूबति रेकडिको उदाहरण हो। 
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 श्रशमक क्षशिपूशिा रेकडा 
 

नाम John E. Marks पूरा Ti 
 

 ठेगाना 1 Elm St., Anytown, NJ 07101  भाग Ti 
 

फोन 555-6075 
 
 

  र्ण्टा काम गरे   आम्दानी कटौतीहरू 

भुक्तानी अवबर् 

समाप्त हुन्छ 

भुक्तानी 

बमबत 

 
S 

 
M 

 
T 

 
W 

 
T 

 
F 

 
S 

  
S 

 
M 

 
T 

 
W 

 
T 

 
F 

 
S 

कुल 

बनयबमत 

र्ण्टा 

ओभरटाइम बनयबमत 

दर 

ओभरटाइम 

दर 

   कुल सामाबिक 

सुरक्षा 

मेबडकेयर सांर्ीय 

आयकर 

राज्य 

आयकर 

कुल 

भुक्तानी 

1-1 1-4  5  5 5 5    5  5 4 6  40  $6.50  $260.00 $16.12 $3.77 $20.00 $6.00 $214.11 

1-15 1-18  4 4 4 4 4 2   4 3 4 4 3  40  $6.50  $260.00 $16.12 $3.77 $20.00 $6.00 214.11 

                 80    $520.00 $32.24 $7.54 $40.00 $12.00 $428.22 

आबद                           

तै्रमाबसक कुल     $1,262.4

0 

$78.23 $18.31 $100.00 $30.00 $1,035.86 

                                            अ
ध्य

ाय
 7

: शर्व
ि

ीय
 अ

शभ
िे

ख
 र

ाख्न
 

 

1
0
8
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यबद काम गने कोही एक स्वति ठेकेदार हो भने, पेरोल करहरूको लाबग व्यवसाय 

बिमे्मवार हुाँदैन र स्वति ठेकेदारले W9 फारम पूरा गनुिपछि । यबद स्वति ठेकेदारलाई 

िबत वषि $600 भन्दा िढी भुक्तान गररन्छ भने, फारम 1099-बवबवर् आय पूरा गरी 

आईआरएस र ठेकेदारलाई पेश गनुिपछि । स्वति ठेकेदारहरू आफ्नै पेरोल करहरूको 

लाबग बिमे्मवार छन्। 

 

रे्रै स्माल बििनेस माबलकहरूले कमिचारीहरूलाई स्वति ठेकेदारहरूको रूपमा 

व्यवहार गने महाँगो गल्ती गछि न्। IRS साँग एक व्यस्क्त स्वति ठेकेदार वा कमिचारी हो 

बक भनेर स्थाबपत गनिका लाबग बदशाबनदेशहरू छन्। बदशाबनदेशहरू यस गाइडिुकको 

अध्याय छमा छलफल गररएको छ। थप रूपमा, थप बववरणहरू IRS िकाशन 15A, 

रोिगारदाताको पूरक कर गाइडमा उपलब्ध छन्। यबद एक व्यस्क्तलाई एक स्वति 

ठेकेदारको रूपमा व्यवहार गररन्छ र IRS ले कायिकताि एक कमिचारी बथयो भनेर बनर्ािरण 

गछि  भने, व्यवसायले अकबलत पेरोल करहरू साथै दण्ड र ब्यािको लाबग उत्तरदायी हुन 

सक्छ। 

 

करहरू 

 

आयकर 

 

व्यवसायको कानुनी सांरचनाले त्यो कम्पनीको आयमा कसरी व्यवसाय वा व्यवसाय 

माबलकले सांर्ीय र राज्य आयकर बतनेछ भनेर बनर्ािरण गनेछ। यसले अनुमाबनत कर 

भुक्तानीको बवबर् र समय पबन बनर्ािरण गनेछ। 

 

यबद व्यवसाय एकमात्र स्वाबमत्व हो भने, व्यापार गबतबवबर्िाट आय र व्ययहरू IRS 

अनुसूची C मा ररपोटि गररन्छ र तपाईांको फारम 1040 व्यस्क्तगत कर ररटनिमा समावेश 

गररन्छ। व्यवसायिाट हुने शुद्ध आम्दानी (रािस्व माइनस खचि) माबलकको व्यस्क्तगत कर 

दरमा कर लगाइनेछ। 

 

यबद व्यवसाय साझेदारी हो भने, साझेदारीलाई IRS फारम 1065 मा कर ररटनि फाइल 

गनि आवश्यक छ। यद्यबप, साझेदारीहरू कर योग्य सांस्थाहरू होइनन् र कम्पनीको 

आयलाई IRS फारम K-1 मा "िवाह" माफि त साझेदारहरूलाई ररपोटि गररनेछ। 

'व्यस्क्तगत बफताि। एकल स्वाबमत्व िसै्त, साझेदारहरूलाई बतनीहरूको व्यस्क्तगत कर 

दरहरूमा कर लगाइन्छ। 

 

यबद व्यवसाय एक बनगम हो भने, यसले कपोरेट ररटनि फाइल गनुिपछि । यबद यो C-बनगम 

हो भने, यसले IRS फारम 1120 ियोग गनेछ र आफ्नै कर बतनि बिमे्मवार छ। यबद यो 

एक S-बनगम हो भने, यसले IRS फारम 1120S फाइल गनुिपछि  र, साझेदारी िसै्त, 

बनगमको आय शेयरर्ारकहरूको व्यस्क्तगत ररटनिमा ररपोटि गररन्छ र 

शेयरर्ारकहरूको व्यस्क्तगत दरहरूमा कर लगाइन्छ। 

 

यबद व्यवसाय एक सीबमत दाबयत्व कम्पनी (LLC) हो भने, तपाईांले माबथका सांस्थाहरू 

मधे्य कुनै एकको रूपमा कर लगाउनु पने छनोट गनुिपछि । अनुसूची C र फारमहरू 

1120, 1120S र K-1 IRS वेिसाइट www.irs.gov मा उपलब्ध छन्। 
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बिक्री कर 

 

िॉबिियामा सञ्चाबलत व्यवसायहरूले अस्न्तम उपभोक्तालाई मूति वसु्तहरू िेचे्न वा भाडामा 

बलने (थोक बिके्रताहरूको बवपरीत) िॉबििया बवभागको रािस्व बनयमहरूको पालना 

गनुिपछि , िसमा बिक्री र ियोग करहरू सङ्कलन र पठाउने लगायतका छन्। िॉबिियामा 

बिक्री र ियोग कर दर चार िबतशत (4%) छ। थप रूपमा, रे्रै काउन्टीहरूले बवशेष 

पररयोिनाहरूको लाबग करहरू थप्न आफ्नो स्थानीय बवकल्प ियोग गरेका छन्। यी कर-

बवबशष्ट थपहरूलाई बवशेष उदे्दश्य स्थानीय बवकल्प बिक्री कर (SPLOST) भबनन्छ। िते्यक 

व्यवसाय खोल्नु अबर् बिक्री कर नम्बर चाबहन्छ। बिक्री कर नम्बरहरू, साथै माबसक 

आर्ारमा राज्यलाई पैसा सङ्कलन, ररपोटि गने र पठाउने बनदेशनहरू बनम्निाट िाप्त गनि 

सबकन्छ: 

 

िॉबििया रािस्व बिक्री र ियोग कर बवभाग बवभाग 

https://dor.georgia.gov/ 

 

रोिगार कर 

 

कमिचारीहरू भएका व्यवसायहरूले िते्यक कमिचारीको ज्यालािाट राज्य र सांर्ीय 

आयकरहरू रोक्न आवश्यक छ। थप रूपमा, कम्पनीले कमिचारीको सामाबिक सुरक्षा 

(कुल तलिको 6.2%) र मेबडकेयर (कुल तलिको 1.45%) भुक्तानीहरू रोकु्नपछि  र 

बमलाउनु पछि । बनयोक्ताले ती रकमहरूसाँग मेल खान्छ, कुल कमिचारीको सकल वेतनको 

7.65 िबतशत। त्यहााँ सामाबिक सुरक्षा करको अबर्कतम वाबषिक रकम छ, तर मेबडकेयर 

करहरूमा कुनै सीमा छैन। थप िानकारीको लाबग IRS सकुि लर E हेनुिहोस्। 

 

बनयोक्ताले सामाबिक सुरक्षा करहरू, मेबडकेयर करहरू र रोिगारदातासाँग बमल्दो 

भुक्तानीहरू, साथै कमिचारीिाट रोबकएको सांर्ीय आयकरको रकम अबर्कृत बवत्तीय 

सांस्था (अबर्काांश िैंकहरू) मा िम्मा गछि । िम्मा गने समय कम्पनीको कुल पेरोल 

रकममा बनभिर गदिछ। मेबडकेयर र सामाबिक सुरक्षा करहरू (IRS फारम 941) लाई 

तै्रमाबसक ररटनि चाबहन्छ िुन त्यस तै्रमाबसकमा गररएका बनके्षपहरू सूचीिद्ध गदिछ र कुनै 

अबतररक्त रकम िााँकी छ बक छैन भनेर गणना गदिछ। 

 

बन: शुल्क इलेक्टर ोबनक सांर्ीय कर भुक्तानी िणाली, वा EFTPS ियोग गरेर 

रोिगारदाताहरूले अनलाइन भुक्तानीहरू पबन पेश गनि सक्छन्। थप िानकारीको 

लाबग, https://www.eftps.gov/eftps मा िानुहोस्। 

 

बनयोक्ताहरू सांर्ीय र राज्य िेरोिगारी करहरू बतनिका लाबग बिमे्मवार छन्। यो 

रकम कमिचारीिाट रोक्का गररएको छैन। सांर्ीय िेरोिगारी कर (FUTA) IRS फारम 

940 मा रोिगारदाताको वाबषिक सांर्ीय िेरोिगारी कर ररटनिमा ररपोटि गररएको छ।  
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िॉबिियाको श्रम बवभागले राज्य िेरोिगारी कर (SUTA) ह्यान्डल गछि । कर दर बवबभन्न 

कारकहरूमा बनभिर गदिछ; यद्यबप, नयााँ वा भखिरै कभर गररएका रोिगारदाताहरूलाई 

उनीहरूको अनुभव मूल्याङ्कन इबतहासमा आर्ाररत दर गणनाको लाबग योग्य नभएसम्म 2.7 

िबतशत समग्र कर दर बदइन्छ। बवसृ्तत िानकारीको लाबग, 

http://www.dol.state.ga.us/em/ मा उनीहरूको वेिसाइट माफि त िॉबििया श्रम 

बवभागलाई सम्पकि  गनुिहोस्। 

 

नयााँ व्यवसायहरूले कुल पेरोलको 10.95 िबतशतमा कुल रोिगारदाता कर लागत 

अनुमान गनुिपछि । यो िबतशतमा 6.2 िबतशत सामाबिक सुरक्षा, 1.45 िबतशत मेबडकेयर, 

2.7 िबतशत SUTA, र। ०.६ िबतशत फीट। FUTA कर दर .8 िबतशत बथयो, तर 2 

िबतशत अबर्भार हटाइएको बथयो, 2012 मा दर .6 िबतशतमा ल्याइएको बथयो। 

अद्यावबर्क दरहरूको लाबग सर्ैं irs.gov र ga.dor वेि साइटहरू िााँच गनुिहोस्। 

 

कर वषिको अन्त्यमा, सिै कमिचारी ज्याला र रोक्काहरू IRS फारम W-2 मा ररपोटि गररनु 

पछि । यबद व्यवसायले स्वति ठेकेदारहरू ियोग गरेको छ र उनीहरूलाई िबत वषि $600 

भन्दा िढी भुक्तानी गररन्छ भने, बतनीहरूको वाबषिक आय IRS फारम 1099 मा ररपोटि 

गररनुपछि । 

 

यबद कुनै व्यवसायले आफ्नो कमिचारी कर दाबयत्वहरू िााँकी रकममा बतनि असफल 

भएमा, पयािप्त ब्याि र दण्डहरू लागू हुनेछन्। 

 

स्वरोिगार कर 

 

IRS अनुसूची C मा नाफा ररपोटि गने एकल माबलकहरूले ती नाफाहरूमा स्व-रोिगारी 

कर बतनि आवश्यक छ। स्वरोिगार करको रकम व्यवसाबयक नाफाको १५.३ िबतशत 

(रोिगारदाता र कमिचारीको सामाबिक सुरक्षा र बचबकत्सा योगदानको कुल िरािर) 

हुनुपछि । एकल माबलकहरू IRS फारम 941 रोक्काको अर्ीनमा छैनन्, तर बतनीहरूले 

व्यावसाबयक नाफामा आर्ाररत अनुमाबनत सांर्ीय र राज्य करहरू बतनुि पने हुन सक्छ। 

 

सम्पबत्त कर 

 

िॉबिियामा सञ्चाबलत व्यवसायहरू िते्यक वषिको िनवरी 1 देस्ख वास्तबवक सम्पबत्त, 

उपकरण र व्यवसायको स्वाबमत्वमा रहेको इन्भेन्टरीमा मूल्याङ्कन सम्पबत्त करको 

अर्ीनमा छन्। स्थानीय काउन्टी वा सहरका अबर्कारीहरूले सम्पबत्तको मूल्य बनर्ािरण 

गछि न् र बतने करहरू बनर्ािरण गनि ियोग गररने बमलेि दर स्थापना गछि न्। व्यवसायले 

बतने करहरू नगरपाबलका र काउन्टीहरूमा व्यापक रूपमा बभन्न हुन्छन्। सम्पबत्त 

करहरू सूची, सम्पबत्त वा उपकरणहरूमा ठूलो लगानी भएका व्यवसायहरूको लाबग 

महत्त्वपूणि बवचार हो। बववरणहरूको लाबग आफ्नो काउन्टी र/वा सहर कर आयुक्तलाई 

सम्पकि  गनुिहोस्। 
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अध्याय 7: शर्विीय अशभिेख राखे्न  

सहायक कागजपत्रहरु 

 

अबभलेख राखे्न िणालीमा लेनदेनको साराांश समावेश हुनुपछि । पुस्तकहरूले कुल आय र 

व्ययको सही रूपमा ररपोटि गनुिपछि । छोटकरीमा, लेनदेनहरू िमाबणत गनि उबचत समथिन 

कागिातहरू राख्नुपछि । सहायक कागिातहरूमा बिक्री स्िपहरू, भुक्तान गररएको 

बिलहरू, इनभ्वाइसहरू, रबसदहरू, िम्मा पचीहरू र रद्द गररएका चेकहरू समावेश छन्। 

 

िपाईिे कशि समयसम्म रेकडा राख्नु पछा ? 

 

आईआरएसका अनुसार, आन्तररक रािस्व सांबहताको कुनै पबन िावर्ान अन्तगित 

िशासनका लाबग आवश्यक भएसम्म तपाईांले आफ्नो रेकडि राख्नु पछि । सामान्यतया, 

यसको मतलि यो हो बक तपाईांले बफतीमा आय वा कटौतीको वसु्तलाई समथिन गने 

रेकडिहरू राख्नु पछि  ििसम्म त्यो बफतीमा सीबमतताको बवर्ान समाप्त हुाँदैन। सीबमतता 

अवबर्हरूको िारेमा िानकारीको लाबग, आईआरएस िकाशन 583 हेनुिहोस्। 

 

 यबद ररटनि दास्खल गररएको छैन वा बफताि िालसािी भएको पाइयो भने त्यहााँ कुनै 

सीबमत अवबर् छैन। याद गनुिहोस् बक रेकडिहरू अि कर ियोिनका लाबग आवश्यक 

पदैन भने, बतनीहरू गैर-कर उदे्दश्यहरू, िसै्त तपाईांको िीमा कम्पनी वा लेनदेनहरूको 

लाबग आवश्यक हुन सक्छ। 

 

के िपाईिाई एकाउने्टन्ट चाशहन्छ? 

 

यद्यबप केही स्माल बििनेस माबलकहरू लेखा र कर मुद्दाहरूको िारेमा अनुभवी र 

िानकार छन्, त्यहााँ समयहरू छन् िि यो िाबहरी बवशेषज्ञिाट सहयोग खोज्न महत्त्वपूणि 

छ। एकाउने्टन्टको िारेमा बनणिय गने ियास गदाि, व्यवसाय माबलकले एकाउने्टन्टको 

िाबवबर्क बवशेषज्ञता, सांचार कौशल, र समयमै िबतबक्रया बदन सके्न क्षमतालाई बवचार 

गनुिपछि । व्यवसायको सुरुवात चरणमा, एकाउने्टन्टले िहीखाता सेटअप गनि मद्दत गनि 

सक्छ, िसमा खाताहरूको चाटि र लेखा आवश्यकताहरू ह्यान्डल गनि मानक सञ्चालन 

िबक्रया समावेश हुन्छ। रे्रै व्यवसाय माबलकहरूलाई माबसक आर्ारमा व्यवसायको 

बनगरानी गनि एकाउने्टन्टको सहयोग चाबहन्छ ििसम्म माबलकले रेकडिहरू राम्रोसाँग 

व्यवस्थापन गनि सक्षम हुाँदैन। कर दाबयत्वहरू बनर्ािरण गनि एकाउने्टन्टको सहयोग खोज्नु 

बवशेष गरी महत्त्वपूणि छ। उपयुक्त एकाउने्टन्ट खोजे्न एउटा तररका भनेको िैंकर, वबकल 

र अन्य स्माल बििनेस माबलकहरूिाट रेफरलहरू िाप्त गनुि हो। एकाउने्टन्ट हुनुको 

फाइदाहरू अबर्कतम िनाउनको लाबग, एक व्यवसाय माबलकले बनयबमत रूपमा सञ्चार 

गनुिपछि  र समयमै िानकारी िदान गनुिपछि । वषिको अन्त्यसम्म पखिनुको सट्टा वषिभरर कर 

रणनीबत र सल्लाह िाप्त गनुिहोस्। 
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अशिररि 

शर्वचारहरू 



  

                                     अध्याय 7: शर्विीय अशभिेख राखे्न 

 िपाईकंो रेकडा राखे्न प्रणािी स्वचाशिि गदै 

 

व्यवसाय माबलकहरूले रे्रै बकफायती एकाउबटांग सफ्टवेयर प्याकेिहरूिाट छनौट गनि 

सक्छन्। यी कायिक्रमहरूले रेकडिहरू व्यवस्थापन गनि मद्दत गदिछ र रे्रै ररपोटिहरू 

माफि त बवत्तीय िानकारीमा दु्रत पहुाँच िदान गनि सक्छ। सबह बमल्दो पत्ता लगाउन, कुन 

िकारको िानकारी व्यवसायलाई चाबहन्छ भनेर बनर्ािरण गनुिहोस् र त्यसपबछ यी 

आवश्यकताहरूलाई सफ्टवेयर र हाडिवेयर क्षमताहरूसाँग बमलाउनुहोस्। कम्त्पू्यटर 

एकाउबटांग कायिक्रम छनोट गनि एकाउने्टन्टको सहयोग आवश्यक हुन सक्छ। रे्रै 

एकाउने्टन्टहरू बनबित कायिक्रमहरूसाँग काम गनि रुचाउाँछन्। एकाउने्टन्टसाँग बवचार 

गरराँ दै आएको सफ्टवेयरको िकारमा िवीणता छ भनी सुबनबित गनुि िुस्द्धमानी हुनेछ। 

साथै, व्यवसाय माबलकले एकाउबटांग िणाली िुझ्न आवश्यक छ। 

 

व्यापक र सही रेकडिहरू राखेर, एक व्यवसाय माबलकले बवत्तीय (र अन्य) लक्ष्यहरू पूरा 

भइरहेको छ बक भनेर बनर्ािरण गनि सक्छ। अनुगमन िगबत व्यवसायलाई एक व्यवहायि, 

िबतस्पर्ी सांगठनमा बवकास गने पबहलो चरण हो। व्यवसाय बनमािण गनि आवश्यक अन्य 

गबतबवबर्हरू अको अध्यायमा छलफल गररनेछ। 
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अध्याय 8: नयााँ व्यर्वसायमा सिििा                                                                 
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 अध्याय 8: नयााँ व्यर्वसायमा सिििा 
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अध्याय आठ: 

 नयााँ व्यापार  

सिििा 



  

 अध्याय 8: नयााँ व्यर्वसायमा सिििा 

 

काहरू िुिा र्न्।तपाईांले आफ्नो नयााँ व्यवसाय सुरु गनुिभएको छ। अमेररकी 

सपना तपाईको हो। तर के तपाई व्यवसायमा रहन तयार हुनुहुन्छ? व्यवसायमा रहन 

तपाईले सामना गनुिहुने चुनौबतहरूको तुलनामा व्यवसाय सुरु गनि सबिलो लाग्न सक्छ। 

यूएस Small Business Administrationको पबछल्लो तथ्याङ्क अनुसार, १० नयााँ 

रोिगारदाता फमिहरूमधे्य ७ कस्िमा दुई वषि िााँिन्, र आर्ा किीमा पााँच वषि 

िााँिन्।6 व्यवसायमा सफल हुनको लाबग एउटा महत्त्वपूणि कुञ्जी तपाईको व्यवसायमा 

काम गदाि पबन काम गनुि हो। 

 

कुनै पबन नयााँ व्यवसायको लाबग ममित महत्त्वपूणि छ। रे्रै िसो चीिहरू राख्न लायकको 

ममितको केबह रूप चाबहन्छ। उदाहरणका लाबग, र्रलाई पेस्न्टङ, सरसफाइ र र्ााँस 

काट्न आवश्यक छ। हाम्रो शरीरलाई व्यायाम, पोषण र िशस्त आराम चाबहन्छ। र 

कारहरूलाई इन्धन, तेल पररवतिन र टु्यन-अप चाबहन्छ। त्यसै्त गरी, "यबद तपाईांले 

यसलाई बनमािण गनुिभयो भने, बतनीहरू आउनेछन्" भने्न आर्ारमा तपाईांको व्यवसाय 

बनरन्तर रूपमा सञ्चालन हुन सकै्दन।" थप रूपमा, िबलयो आर्ारले तपाईांको व्यवसाय 

(र्र, शरीर, वा कार) लाई उमेर वा िाह्य कारकहरू, िसै्त र्ट्दै गएको अथिव्यवस्था, नयााँ 

िबतस्पर्ी, वा िनसाांस्ख्यकीय पररवतिनको कारणले सम्भाबवत अवरोर्हरूको सामना गनि 

सक्षम िनाउाँछ। तपाईांको व्यवसायमा व्यवस्स्थत रूपमा काम गनि र यसलाई स्वस्थ 

राख्नाले तपाईांको व्यवसायलाई यी चुनौतीहरूलाई सन्तोषिनक रूपमा सामना गने 

सम्भावना िढाउाँछ। 

 

यस गाइडिुकको फोकस एक नयााँ व्यवसाय सुरु गदाि , यी व्यवस्थापन मुद्दाहरूले पबन 

तपाईांको बवचार, भबवष्यको अध्ययन र आवेदन आवश्यक छ। 

 

 माकेशटङ रे्रै वैकस्ल्पक र्टकहरु सांग एक एकीकृत िबक्रया हो। केही कारकहरू 

बवशेष व्यापार िकारहरू, बवबशष्ट ििारहरू, वा बवबशष्ट समयहरूको लाबग िढी 

िभावकारी साबित हुन्छन्। याद गनुिहोस् बक माकेबटङ एक बनरन्तर गबतबवबर् हो। ििार 

कबहलै्य स्स्थर रहाँदैन। तसथि, तपाईांको व्यवसायको माकेबटङ कबहलै्य रोबकनु हुाँदैन। 

 

अको महत्त्वपूणि बवचार भनेको सने्दश हो िुन तपाइाँ तपाइाँका सम्भाबवत ग्राहकहरूलाई 

िताउन चाहानुहुन्छ। सांबक्षप्तता, स्पष्टता र स्स्थरताले िभावकारी सने्दश उत्पादन गदिछ 

िसले मूल्यवान ब्रान्ड छबव बनमािण गनि सक्छ। नथिवेस्टनि युबनभबसिटीका बफबलप 

कोटलरले माकेबटङका मुख्य तत्वहरूलाई उत्पादन, मूल्य, स्थान र िवद्धिनका रूपमा 

पररभाबषत गरे। वषौंदेस्ख यस बवषयमा रे्रै बभन्नताहरू छन्; यद्यबप, यो आर्ारभूत सांरचना 

व्यापक रूपमा स्वीकार गररएको छ। थप रूपमा, माकेबटङमा नयााँ रणनीबतहरू देखा 

पनि िारी छ, िसै्त सोशल बमबडया माकेबटङ र अबहले व्यापक रूपमा ियोग गररएका 

मोिाइल उपकरणहरू माफि त ग्राहकहरूलाई माकेबटङ। यी नयााँ बवबर्हरू िारे सचेत 

रहन र बतनीहरूलाई लागू हुने रूपमा लागू गनािले तपाईांको व्यापार उद्यममा वृस्द्ध र 

िीवन्ततालाई िढावा बदनेछ। तपाईांको माकेबटङ सम्भाव्यता अध्ययनमा बनबदिष्ट गररएका 

माकेबटङ उदे्दश्यहरूलाई माकेबटङ योिनामा समावेश गररनुपछि । 

6 SBA एड्भोकेसी कायािलय। Small Business, 2021 िारे िारम्बार सोबर्ने िश्नहरू 

www.advocacy.sba.gov/2021/11/03/freप्रuently-asked-प्रuestions-about-small-business-2021/    
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 अध्याय 8: नयााँ व्यर्वसायमा सिििा 

सावििबनक सम्बन्धले माकेबटङलाई साथ बदन्छ र सहयोग गछि  बकनबक यसले सिै 

सावििबनक बनकायहरूसाँगको सञ्चारलाई िनाउाँछ, चाहे बिक्रीलाई उते्प्रररत गने, केवल 

िानकारी हस्तान्तरण गने, वा छबवलाई सुदृढ गने वा तपाईांको व्यवसायको लाबग 

महत्त्वपूणि महत्त्वपूणि। बवज्ञापन र अन्य आन्तररक रूपमा बनदेबशत िवद्धिनात्मक 

गबतबवबर्हरू िसै्त, िनसम्पकि  गबतबवबर्हरूले तपाईांको व्यवसाय, यसको उत्पादन वा 

सेवाहरू, वा कमिचारीहरूको र्ारणालाई िभाव पानि सक्छ। यद्यबप, सावििबनक सम्बन्ध 

गबतबवबर्हरूको दशिक ग्राहक आर्ार भन्दा फराबकलो छ। यसमा बमबडया, बवर्ायी र 

बनयामक सांस्थाहरू, र सामुदाबयक समूहहरू समावेश छन्, िसलाई तपाइाँले िेचेको 

कुरा बकन्न वा नगने भन्दा तपाइाँको व्यवसायमा िढी चासो हुन सक्छ। यद्यबप सावििबनक 

सम्बन्ध गबतबवबर्हरू नयााँ व्यवसायको लाबग शीषि िाथबमकता नहुन सक्छ, यी 

लाइनहरूमा सोच्न सुरु गनि महत्त्वपूणि छ। ममित वा पुनबनिदेशनको समयमा, अबर्ल्लो 

िनसम्पकि  गबतबवबर्हरू र सांकट-मोड गबतबवबर्हरूले तपाईांको व्यवसायले सफलताको 

िार्ा पार गछि  बक गदैन भनेर बनर्ािरण गनि सक्छ। 

 

 तपाइाँको िणाली आवश्यकता तपाइाँको व्यवसाय सांग पङ्स्क्तिद्ध हुनुपछि । बवबभन्न 

िकारका व्यवसायहरूलाई बवशेष उपकरण र कायिक्रमहरू आवश्यक पदिछ। कस्िमा, 

लगभग हरेक व्यवसायले कम्त्पु्यटर माफि त सिै रेकडि राख्नु पछि , या त सार्ारण से्प्रडबसट 

वा सम्माबनत लेखा सफ्टवेयर माफि त। 

 
आि िश्न इन्टरनेट ियोग गने बक नगने होइन, तर यसलाई आफ्नो व्यवसायको लाबग 

कसरी ियोग गने भने्न हो। व्यापारको िकार, ििार, र तपाईांको व्यवसायको बवबशष्ट 

लक्ष्यहरूले फेसिुक, बिटर, Link-DIN, आबद िस्ता सामाबिक सञ्जालहरू सबहत 

तपाईांले इन्टरनेट ियोग गने हदसम्म िभाव पाछि । मोिाइल उपकरणहरू माफि त 

माकेबटङ पबन बवचार गनुिपछि । सन् २०११ मा सामाबिक सञ्जालको मोिाइल ियोगकताि 

६२ िबतशतले िढेको बथयो।7 स्माल बििनेसहरूसाँग ग्राहकहरूको लाबग सूचनात्मक 

उपकरणको रूपमा कस्िमा आर्ारभूत वेि साइट हुनुपछि  र यसलाई अन्य माकेबटङ 

ियासहरूसाँग समन्वय गनि। इन्टरनेटका अन्य िमुख ियोगहरूमा इमेल, 

उत्पादन/सेवाहरू खररद गने, अनुसन्धान सञ्चालन गने, डाटा साझेदारी गने, इन्टर ानेटहरू, 

र कमिचारी भतीहरू समावेश छन्। यबद तपाइाँ इन्टरनेटलाई अबतररक्त बवतरण माध्यमको 

रूपमा ियोग गने बवचार गदै हुनुहुन्छ भने, तपाइाँ एक िख्यात अगस्टा उद्यमीको 

अनुभवलाई ध्यानमा राख्नु पछि  िसले भने बक यो ियास अको व्यवसाय खोल्न िरािर 

छ। 
 

 

 

 

 

 

 

 

 

 
 

7 केबभन बशवेली, सामाबिक माकेबटङको राज्य - 2015, बसम्पली मापन, इांक। 
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 अध्याय 8: नयााँ व्यर्वसायमा सिििा 

 ग्राहक सर्ैं सही छ। यो भनाइ आि पबन लागू हुन्छ। रे्रै अध्ययनहरूले यस 

तथ्यको बवरोर्ाभास गछि न् बक उपभोक्ताहरूले सकारात्मक अनुभवहरू भन्दा 

चार देस्ख पााँच गुणा िढी नकारात्मक अनुभवहरू साझा गछि न्। तसथि, यो सर्ैं 

ग्राहकहरु लाई बनष्पक्ष र इमानदार व्यवहार गनि को लागी व्यापार को सिै भन्दा 

राम्रो बहत मा हुनेछ। ग्राहक सेवाको आदशि ग्राहक बवश्वास र ग्राहक वफादारी मा 

बवस्तार। तर यी सिै दशिनहरूको सार मूलतया एउटै हो: केवल सुनौलो बनयम 

पालना गनुिहोस्, िसले भन्छ (व्यवसायमा) बक हामीले िते्यक ग्राहकलाई हामीले 

व्यवहार गनि चाहेको व्यवहार गनुिपछि । अनुभवले रे्रै व्यवसायहरूलाई 

बसकाएको छ बक िभाव स्तरमा बनणिय बलने (अथाित्, राम्रो िबशबक्षत ग्राहक सेवा 

िबतबनबर्हरूद्वारा) ग्राहकलाई सेवा बदने सिैभन्दा िभावकारी माध्यम हो। 

 

 नगद एक व्यवसाय को िीवन रगत हो र, िसै्त, एक स्वस्थ नगद िवाह कुनै 

पबन व्यवसाय को सफलता को लागी महत्वपूणि छ। नगद िवाह व्यवस्थापन 

ब्यालेन्स पानाको व्याख्या भन्दा िाबहर िान्छ, बवत्त को गबहरो समझ आवश्यक 

छ। उदाहरणका लाबग, कायिशील पूाँिीको कमीको कारणले व्यवसाय 

माबलकलाई ऋण चाबहन्छ; यद्यबप, स्स्थबतको थप बवशे्लषणले रे्रै बढलो िाप्यहरू 

िकट गनि सक्छ। थप कठोर सङ्कलन िबक्रयाहरू माफि त, थप सहि नगद िवाह 

िाप्त गनि सबकन्छ। नाफा माबििन उद्योगको मापदण्डभन्दा कम भएकाले नगद 

िवाह िभाबवत भइरहेको अको पररदृश्यले देखाउन सक्छ। मूल्यहरू िढाएर, 

यस्तो फमिले स्वस्थ नगद िवाह पुनस्थािबपत गनि सक्छ। उ् वृस्द्ध अवस्थाहरूले 

कम्पनीहरूलाई िोस्खमपूणि स्स्थबतमा राख्न सक्छ बकनभने बतनीहरू लगानी 

बवकल्पहरूसाँग सांर्षि गछि न्। अस्न्तम उदे्दश्य भनेको व्यापारको बदगोपनलाई 

सुर्ार गने कुनै पबन तररकामा नगद आवांटन गनुि हो।8 

 

 व्यापार स्वाबमत्वको अको सम्भाबवत आयाम कमिचारी व्यवस्थापन हो। 

कमिचारीहरूको सांख्या िढाउनुले व्यवसायलाई अझ िभावकारी रूपमा बवकास 

गनि सक्षम िनाउाँछ, बकनबक थप सीप सेटहरू थबपन्छन्। सेवा-के्षत्र 

व्यवसायहरूमा, कमिचारी व्यवस्थापन मुद्दाहरू बवशेष रूपमा महत्त्वपूणि हुन्छन्, 

बकनबक यी मानव सांसार्नहरू सिैभन्दा महत्त्वपूणि सम्पबत्त हुन्। व्यस्क्तहरूिबत 

बनष्पक्ष र नैबतक व्यवहार सुबनबित गनि कमिचारी व्यवस्थापनसम्बन्धी रे्रै 

कानुनहरू छन्। पेरोल कर सम्बन्धी सरकारी बनयमहरू पबन छन् िुन पालना 

गनुिपछि । 

 

 यस अध्यायको पररचयमा भबनएको छ, सिै व्यवसाय माबलकहरूले आफ्नो 

व्यवसायमा काम गनिको लाबग आफ्नो व्यवसायमा काम गनििाट केही समय 

बनकाल्न आवश्यक छ। रणनीबतक योिना सत्रले िबतबिस्म्बत गने, मूल्याङ्कन 

गने, र व्यवसाय माबलकहरूले चाहेको बदशामा व्यापार गइरहेको छ बक छैन 

भनेर बनर्ािरण गने अवसर िदान गदिछ। िभावकारी रणनीबतक योिना सत्रको 

लाबग िाह्य सहिकतािहरूसाँग बवसृ्तत ररटर ीट आवश्यक पदैन।  

8नगद िवाहको राम्रो व्यवस्थापन गनि १० सुझावहरू: http://िuickbooks.intuit.com/r/financial-

management/10-tips-managing-cash-flow। तपाईांको नगद िवाह कसरी राम्रोसाँग व्यवस्थापन गने: 

http://www.entrepreneur.com/article/66008। नगद िवाह व्यवस्थापन: िबवबर् र उपकरणहरू: 

http://www.businessnewsdaily.com/4635-cash-flow Management.html 
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 अध्याय 8: नयााँ व्यर्वसायमा सिििा  

 प्रगशि ररपोटिहरू समीक्षा गनि कुनै अवरोर् बिना बदउाँसो मात्र लाग्न सक्छ, वा सम्भवतः  

केही बवश्वसनीय सल्लाहकारहरूसाँग अबफसिाट केही समय। अन्ततः , रणनीबतक 

योिना िबक्रया "कपोरेट सांसृ्कबत" बभत्र बफट हुनुपछि  ताबक यो हस्तके्षपकारी नहोस् र 

भबवष्यका कायिहरूको लाबग खाका िदान गदिछ। 

 
 

 यो गाइडिुक व्यवसाय सुरु गने आर्ारभूत मुद्दाहरू कभर गनि बडिाइन 

गररएको हो। त्यहााँ िानकारीका अन्य रे्रै स्रोतहरू छन् िुन तपाईांलाई उपयोगी हुन 

सक्छ।  अस्न्तम अध्यायमा पुस्तकहरू, लेखहरू, र वेि साइटहरूको सूची समावेश छ 

िुन िहुमूल्य सन्दभिहरू हुन सक्छ। थप रूपमा, िॉबििया Small Business 

Development Center साँग राज्य भरमा रे्रै कायािलयहरू छन् िसले िॉबििया 

उद्यमीहरूलाई परामशि, बनरन्तर बशक्षा र अनुसन्धान िदान गदिछ। U.S. Small 

Business Administration, िॉबििया बवश्वबवद्यालय र अन्य राज्यका बवश्वबवद्यालयहरू र 

कलेिहरूद्वारा िायोबित, हाम्रा सांकाय-स्तरका सल्लाहकारहरूले बवबभन्न व्यावसाबयक 

पृष्ठभूबमका साथ बवशेषज्ञताको बवसृ्तत शृ्रांखला िदान गछि न्। हाम्रो सांगठनले 

उद्यमशीलताको व्यापक समथिन माफि त िॉबिियाली िनताको आबथिक कल्याण सुर्ार 

गने लक्ष्य राखेको छ। हाम्रा कायािलयहरूको सूची यस गाइडिुकको पछाबडको 

आवरणमा फेला पानि सबकन्छ। UGA SBDC िारे थप िान्न र हामी तपाईांलाई र तपाईांको 

व्यवसायलाई कसरी मद्दत गनि सक्छौां, हाम्रो वेिसाइट www.georgiasbdc.org मा लग 

इन गनुिहोस्। 

 

यस गाइडिुकको पबहलो अध्यायमा, यो उले्लख गररएको बथयो बक कबहलेकाही ाँ 

सफलताको लाबग थोरै भाग्य चाबहन्छ। अको सत्यवादले भन्छ बक भाग्यले िाय िसो रे्रै 

तयार भएकाहरूलाई भेट्टाउाँछ। त्यसोभए, यबद UGA SBDC ले तपाईांलाई तपाईांको 

उद्यमशीलता ियासहरूमा थप सहयोग गनि सक्छ भने, कृपया हामीलाई थाहा बदनुहोस्। 

तपाईको सफलता हाम्रो सफलता हो! 

 

onclusion 
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 अध्याय 9: स्रोिहरू 
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अध्याय 9: स्रोिहरू  

स्टाटा-अप पुस्तकहरू 

 

बवषय: िॉबिियामा व्यवसाय सुरु र सञ्चालन गदै 

लेखक: िेनबकन्स, माइकल डी. बकन्डल िुक Amazon.com मा 

 

बवषय: सानो सुरु गनुिहोस्, ठूलो अन्त्य गनुिहोस्: तपाईांको आफ्नै सफल 

व्यवसाय सुरु गनि र चलाउनको लाबग पन्ध्र िमुख पाठहरू 

लेखक: डेलुका, फे्रड | हेस, िोन बफबलप मने्डबभला 

िेस, बडसेम्बर, 2012 

 

बवषय: सफल व्यापार योिना: रहस्य र रणनीबतहरू 

लेखक: अब्राम्स, रोन्डा एम. प्लाबनङ पसल, िुन, 2014 

 

बवषय: साराांश: कम िोस्खम, उ् इनाम: नू्यनतम िोस्खम सांग आफ्नो 

व्यवसाय सुरु र िढ्दै 

लेखक: रीस, िि Cruikshank, िेफ्री एल। व्यापार समाचार 

िकाशन, सेपे्टम्बर, 2014 

 

बवषय: हाई टेक स्टाटि-अपहरू: सफल नयााँ हाई-टेक कम्पनीहरू बनमािण 

गनिको लाबग पूणि पुस्स्तका 

लेखक: नेसेम, िोन एल। फ्री िेस, माचि 2000 

 

बवषय: िे.के. कम स्माल बििनेस कर 2016: राम्रो नबतिाको लाबग तपाईांको 

पूणि गाइड 

लेखक: वेल्टमैन, िारिरा िे. बवली एां ड सांस, 2016 

 

बवषय: स्माल बििनेस स्टाटि-अपका लाबग चरणहरू: आफ्नो आइबडयालाई 

सफल व्यवसायमा पररणत गनि तपाईांले िानु्न पने सिै कुराहरू (सानो 

व्यापार रणनीबतहरू शृ्रांखला) 

लेखक: बपन्सन, बलन्डा आउट अफ योर माइन्ड...एन्ड इनटू द माकि , मे, 2014 

 

बवषय: नयााँ व्यापार उद्यम र उद्यमीहरू 

लेखक: स्टीभेन्सन, हावडि एच [et.al] 

िकाशक:     इरबवन म्याकग्रा-बहल, 2006 

 

बवषय: स्माटिस्टाटि- िॉबिियामा कसरी व्यवसाय सुरु गने  

लेखक /              

िकाशक:     एां टरिेन्योर िेस, 2007 
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 अध्याय 9: स्रोिहरू 

REFERENCE BOOKS 

 

बवषय: उत्तर अमेररकी उद्योग वगीकरण िणाली 

लेखक / 

िकाशक: व्यवस्थापन र ििेट को अमेररकी कायािलय 

 

बवषय: सांयुक्त राज्य अमेररका 2012-2013 को साांस्ख्यकीय सार: नेशनल डाटा 

िुक 

लेखक: अमेररकी कमबशियल बवभाग 

िकाशक: स्काईहॉसि िकाशन, िुलाई, 2012 

 

बवषय: स्माल बििनेसको बवत्तीय अध्ययन, 29 औां सांस्करण 

लेखक / 

िकाशक: बवत्तीय अनुसन्धान एसोबसएट्स, बडसेम्बर 2006 

 

बवषय: बिन्टमा डाइरेक्टरीहरू: बिन्ट गररएका र गैर-बिन्ट डाइरेक्टरीहरू, 

के्रता गाइडहरू, के्रता गाइडहरू, रोस्टरहरू, र सिै िकारका अन्य 

ठेगाना सूचीहरूको लाबग वणिनात्मक गाइड। 

िकाशक:     गेल ररसचि, माचि, 2016 

 

बवषय: उत्पादन र बवतरण सांयुक्त राज्य अमेररका 

िकाशक: गेल ररसचि, नोभेम्बर, 2014 

 

बवषय: उद्योग मापदण्ड र िमुख व्यापार अनुपात 2014 

िकाशक: डन र ब्राडस्टर ीट िानकारी 

 

बवषय: सांर्हरूको बवश्वकोश: अमेररकाको राबष्टर य सांर्, 

िकाशक:     गेल ररसचि, माचि, 2016 
 

बवषय: स्माल बििनेस स्रोतपुस्तक: उद्यमी स्रोत 

िकाशक:     गेल ररसचि, फेबु्रअरी, २०१६ 

 

बवषय: माकेट शेयर ररपोटिर: कम्पनीहरू, उत्पादनहरू, र सेवाहरूमा ररपोटि 

गररएको ििार साझेदारी डेटाको वाबषिक सांकलन। 

िकाशक:     गेल ररसचि, सेपे्टम्बर, 2015 

 

बवषय: 2015 िॉबििया काउन्टी गाइड 

िकाशक:   सहकारी बवस्तार सेवा र सरकार को कालि Vinson सांस्थान, िॉबििया 

बवश्वबवद्यालय 
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नयााँ औद्योशगक सेर्वाको िाशग 

नमूना टेशििोन सरे्वक्षण 

 

नमस्कार। के म [सम्पकि  नाम] साँग कुरा गनि सक्छु। 

 

नमस्कार। यो [अनुसन्धान कम्पनी] िाट [साक्षात्कारकताि] कल गदै हुनुहुन्छ। हामी खररद बवशेषज्ञहरूको सांबक्षप्त अध्ययन 

गदैछौां र आि हामी तपाईांलाई तपाईांको सुबवर्ाको िारेमा केही िश्नहरू सोध्न चाहन्छौां। के तपाईसाँग केबह िश्नहरूको 

िवाफ बदन अि केबह बमनेट छ? 

 

[िश्नहरू मात्र 5 बमनेट बलनुपदिछ - हामी नयााँ सफ्टवेयर माफि त सञ्चालन सुर्ार र दक्षता िढाउने सन्दभिमा तपाईांका 

आवश्यकताहरू सुन्न चाहन्छौां।] 

 

1. हो [िारी राख्नुहोस्] 

2. होइन [तपाईसाँग 5 बमनेटको समय भन्दा राम्रो समय कबहले हुन्छ?] 

 

हामीले सुरु गनुि अबर्, म तपाईलाई िताउन चाहन्छु बक तपाईले िदान गनुिभएको सिै िानकारी पूणि रूपमा गोप्य रास्खनेछ। 

अध्ययन पूणितया सै्वस्िक हो र तपाइाँको नाम वा तपाइाँको व्यवसायको नाम तपाइाँले िदान गने कुनै पबन िानकारी सांग 

व्यस्क्तगत रूपमा बलङ्क गररने छैन। मेरो सुपरवाइिरले गुणस्तर बनयिण उदे्दश्यका लाबग अन्तवाितािको अांश पबन सुन्न 

सक्छ। 

 

िश्न – पबहलो, बनम्न मधे्य कुन सफ्टवेयर बवके्रतालाई तपाईले हाल ििारमा सिैभन्दा ठूलो कबथत ििार साझेदारीको रूपमा 

शे्रणी बनर्ािरण गनुिहुन्छ? 

 

[साक्षात्कारकताि: िबतबक्रयाहरू पढ्नुहोस्] 

 

1. िबतयोगी 1 [ि 2 मा िानुहोस्] 

2. िबतयोगी 2 [ि 2 मा िानुहोस्] 

3. िबतयोगी 3 [ि 2 मा िानुहोस्] 

4. िबतयोगी 4 [ि 2 मा िानुहोस्] 

5. िबतयोगी 5 [ि 2 मा िानुहोस्] 

6. अन्य [बनबदिष्ट] [ि 2 मा िानुहोस्] 

7. कम्त्पु्यटर िणाली ियोग नगनुिहोस् 

9.  थाहा छैन/उत्तर छैन [ि 2 मा िानुहोस्] 

 

िश्न 1.1- तपाइाँ बकन कम्त्पु्यटराइज्ड िणाली ियोग गनुिहुन्न? 

 

1. [िबतबक्रया िबवष्ट गनुिहोस्]   

9.  थाहा छैन/उत्तर छैन 

 

िश्न 1.2 – के तपाइाँ भबवष्यमा कम्त्पु्यटराइज्ड िणालीहरू ियोग गने आशा गनुिहुन्छ? 

 

1. हो [बकन? िबतबक्रया िबवष्ट गनुिहोस्]  

2. बकन नगने ? िबतबक्रया िबवष्ट गनुिहोस्]  

9. थाहा छैन /कुनै िवाफ छैन 

[[ि 13 मा िानुहोस्]] 
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िश्न 2 - यी मधे्य कुन बवके्रतालाई तपाईले सिैभन्दा रे्रै ग्राहकहरूलाई सेवा बदने व्यस्क्त मानु्नहुन्छ? 

 

1. िबतयोगी 1 9 – थाहा छैन/उत्तर छैन 

2. िबतयोगी 2 

3. िबतयोगी 3 

4. िबतयोगी 4 

5. िबतयोगी 5 

 

िश्न 3 - सफ्टवेयर उत्पादनहरू िससाँग तपाईांसाँग व्यस्क्तगत अनुभव छ, यी मधे्य कुन बवके्रताहरूलाई तपाईांले उत्पादनको 

बवश्वसनीयताको आर्ारमा सिैभन्दा अनुकूल स्थान बदनुहुनेछ? 

 

1. िबतयोगी 1 9 – थाहा छैन/उत्तर छैन 

2. िबतयोगी 2 

3. िबतयोगी 3 

4. िबतयोगी 4 

5. िबतयोगी 5 

 

 िश्न 4 - यी बवके्रताहरूको ग्राहक समथिन सेवाहरू मधे्य कुनलाई तपाईां सिैभन्दा अनुकूल मानु्नहुन्छ? 

 

1. िबतयोगी 1 

2. िबतयोगी 2 

3. िबतयोगी 3 

4. िबतयोगी 4 

5. िबतयोगी 5 

 

िश्न 5 - बनम्न कथनहरू मधे्य, तपाईांले हाल ियोग गनुिभएको सफ्टवेयरको िारेमा तपाईांको सिैभन्दा िबलयो सकारात्मक 

िभाव कुन हो? 

 

1. यो ियोग गनि सबिलो छ 9. थाहा छैन/उत्तर छैन 

2. यसले सिै कुरा स्वचाबलत रूपमा गछि  

3. यसले सञ्चालनलाई कम िबटल िनाउाँछ 

4. म अझ रे्रै काम पूरा गनि सक्छु 

5. सञ्चालन अबर्क िभावकारी भएको छ 

6. अन्य [उत्तरदाता द्वारा िस्ताबवत]   

 

िश्न 6 - बनम्न कथनहरू मधे्य, तपाईांले ियोग गनुिभएको सफ्टवेयरको िारेमा तपाईांको सिैभन्दा िबलयो नकारात्मक 

िभावको नबिक कुन हो? 

 

1. यसलाई सञ्चालन गनि कम्त्पु्यटर बवज्ञान बडग्री चाबहन्छ 

2. बनरन्तर समार्ानहरू बसििना गनुि तपाईांको व्यवसायको लाबग राम्रो बफट होइन 

3. कागिको रूपले िीवन सबिलो बथयो 

4. म मेरो सिै समय कम्त्पु्यटरमा बिताउाँछु 9. थाहा छैन/उत्तर छैन 

5. म सूचना ओभरलोडिाट पीबडत छु 

6. यसमा केही सुर्ार हुन्छ बक भनेर कसलाई थाहा छ 

7. अन्य [उत्तरदाता द्वारा िस्ताबवत]   
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िश्न 7 - यबद तपाइाँ तपाइाँको सफ्टवेयर को िारे मा एक चीि पररवतिन गनि सकु्नहुन्छ भने,……. 

[िबतबक्रयाहरू पढ्नुहोस्] 

1. स्वचालन वृस्द्ध 

2. स्वचालन कम गनुिहोस् 

3. कायिक्षमता थपु्नहोस् [तपाइाँ कसरी कायिक्षमता थपु्नहुनेछ?]   
 

4. कायिक्षमता कम गनुिहोस् [तपाईां कसरी कायिक्षमता कम गनुिहुन्छ?]   
 

5. समू्पणि कायिक्रम मेटाउनुहोस् र कागिमा बफताि िानुहोस् 

6. अन्य (उत्तरदाता द्वारा िस्ताबवत)   

9.  थाहा छैन/उत्तर छैन 

 

िश्न 8 - सफ्टवेयरको बनम्न पक्षहरू मधे्य कुनलाई तपाई सिैभन्दा उपयोगी मानु्नहुन्छ?  

[िबतबक्रयाहरू पढ्नुहोस्] 

1. ियोगको सबिलो वा कस्िमा कागिमा लेख्न सबिलो 

2. 'वास्तबवक समय' हुनुहोस् 

3. बकिोडि समय र्टाउने, िसै्त डेटा िबवबष्ट वा कायि िदशिन 

4. ह्यान्डहेल्ड टेक्नोलोिी, वा कम कागि कायािलय 

5. सबिलो र अनुकूबलत ररपोबटिङ 

9.  थाहा छैन/उत्तर छैन 

 

िश्न 9 - यबद तपाईांले आफ्नो आदशि िणाली िनाउनुभयो भने तपाईांले गनुिहुन्छ ……. 

 

1. नयााँ िणालीमा रूपान्तरण गनुिहोस् 

2. तपाईांको अवस्स्थत िणाली पररमाििन गनुिहोस् 

3. वाांबछत िभाव िाप्त गनि अवस्स्थत िणालीहरूसाँग थप समार्ानहरू बसििना गनुिहोस् 

4. यबद वतिमान िणाली पररमाििन गनि सबकाँ दैन भने यसलाई िारी राख्नुहोस् 

5. तपाईांको आफ्नै कम्पनी सुरु गनुिहोस् बकनभने अरू सिै कुरा पबहले नै ियास गररएको छ 

6. अन्य [उत्तरदाता द्वारा िस्ताबवत]  

9.  थाहा छैन/उत्तर छैन 

 

िश्न 10 - तपाईको सफ्टवेयरको लाबग हालको ग्राहक सेवाले उतृ्कष्ट समथिन, राम्रो समथिन, पयािप्त समथिन, कमिोर समथिन, वा 

कुनै समथिन िदान गदिछ? 

 

1. शानदार 

2. राम्रो 

3. पयािप्त 

4. नराम्रो 

5. कुनै समथिन छैन 

9. थाहा छैन/उत्तर छैन 
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िश्न 11 - तपाईांले िाप्त गनुिभएको सेवा स्तरको लाबग तपाईां कसलाई के्रबडट बदनुहुन्छ? के तपाइाँ तपाइाँको बवके्रताको 

आकार, तपाइाँको बवके्रताको स्रोतहरू, तपाइाँको बवके्रताको बवशेषज्ञता, तपाइाँको बवके्रताको िबतिद्धता, वा तपाइाँको 

बवके्रताको अन्य ग्राहकहरु को सापेक्ष तपाइाँको कम्पनी को आकार भनु्नहुन्छ? 

 

1. बवके्रता आकार   

2. बवके्रता स्रोतहरू 

3. बवके्रताको बवशेषज्ञता 

4. बवके्रताको िबतिद्धता 

5. बिके्रताका अन्य ग्राहकहरूको तुलनामा कम्पनीको आकार 

6. अन्य [उत्तरदाता द्वारा िस्ताबवत]  

9.  थाहा छैन/उत्तर छैन 

 

िश्न 12 - नयााँ सफ्टवेयर उत्पादनहरू िारे िानकारी िाप्त गनि बनम्न मधे्य कुन ियोग गनुिहुन्छ? 

 

12.1 – के तपाइाँ मौस्खक ज्ञान ियोग गनुिहुन्छ? 

 

1. हो 

2. छैन 

9.  थाहा छैन/उत्तर छैन 

 

12.2 – के तपाइाँ टर ेड पबत्रका बवज्ञापनहरु िाट िानकारी िाप्त गनुिहुन्छ? 

 

1. हो [MAG नाम बनबदिष्ट गनुिहोस्]    

2. छैन 

9.  थाहा छैन/उत्तर छैन 

 

12.3 – के तपाइाँ टर ेड शो िाट िानकारी िाप्त गनुिहुन्छ? 

 

1. [टर ेड शो नाम (S) बनबदिष्ट गनुिहोस् ]   

2. छैन 

9.  थाहा छैन/उत्तर छैन 

 

िश्न12.4 - के तपाइाँ बिक्री िबतबनबर्हरूिाट िानकारी िाप्त गनुिहुन्छ? 

 

1. हो [उनीहरूले कुन कम्पनीहरू िबतबनबर्त्व गछि न्]  

2. छैन 

9.  थाहा छैन/उत्तर छैन 

 

िश्न12.5 - त्यहााँ कुनै अन्य स्रोतहरू छन् िसिाट तपाईांले सफ्टवेयर उत्पादन िानकारी िाप्त गनुिहुन्छ? 

 

1. हो [त्यो स्रोत के हो]    

2. छैन 

9.  थाहा छैन/उत्तर छैन 
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िश्न 13 - तपाइाँको सुबवर्ा नयााँ िणाली को लागी कबत बतनि इिुक छ? 

 डलर [रेंि 0 - $999,995] 

999,995 - 999,995 वा िढी 

999,996 - लागू हुाँदैन 

999,999 - थाहा छैन/उत्तर छैन 

 

िश्न 13.1- औपचाररक, िबतस्पर्ी कोटेशन बिना वा औपचाररक बिबडङ िबक्रया माफि त खररद गनिको लाबग तपाईांको बवभागको 

डलर सीमा वा थे्रसहोल्ड के हो? 

 

  डलर [रेंि 0 - $999,995] 

  999,995 - 999,995 वा िढी 

999,996 - लागू हुाँदैन 

999,999 - थाहा छैन/उत्तर छैन 

 

िश्न 14 - क्या आप वल्डि वाइड वेि के माध्यम से एस्प्लकेशन-आर्ाररत सॉफ़्टवेयर को पटे्ट पर देने में रुबच रखेंगे? 

 

1. हो 

2. छैन 

9.  थाहा छैन/उत्तर छैन 

 

िश्न 15 - के तपाइाँ बफल्डमा काम रेकडि गनि वायरलेस, ह्यान्डहेल्ड टेक्नोलोिी ियोग गनि इिुक हुनुहुन्छ? 

 

1. हो [वा पबहले नै ियोग गनुिहोस्] 

2. छैन 

9.  थाहा छैन/उत्तर छैन 

 

िश्न 16 - के तपाईांको बवभागमा छुटै्ट योिना बवभाग छ िसले तपाईांको सुबवर्ाको लाबग खररद बनणिय बलन्छ? 

 

1. हो 

2. छैन [ि17 छोड्नुहोस्] 

9. थाहा छैन/उत्तर छैन 

 
 

िश्न 17 - के तपाईांसाँग कुनै अन्य बटप्पणीहरू छन् िुन तपाईांलाई सफ्टवेयर उत्पादनहरू वा सेवाहरू सुर्ार गनि बवके्रतालाई 

िभाव पानि सक्छ? [हो भने, बटप्पणी िबवष्ट गनुिहोस्] 
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िश्न 18 - यी सिै िश्नहरू छन् िुन मसाँग छ र म आि तपाईांको सहयोगको कदर गनेछु। यबद हामीसाँग अन्य िश्नहरू छन् 

भने के कसैले पबछ कल गनि सम्भव छ? 

 

1. हो, बफताि कल गनि सकु्नहुन्छ 

2. होइन, बफताि कल नगनुिहोस् [अन्तरवातािको अन्त्य] 

 

िश्न 19 - के म तपाइाँको नाम [पबहलो र अस्न्तम] र फोन नम्बर िाप्त गनि सक्छु ताबक हामी तपाइाँलाई बवशेष रूपमा सोध्न 

सक्छौां? 

 

1. हो [नाम िबवष्ट गनुिहोस्]    

1. 2. छैन [फोन नम्बर िबवष्ट गनुिहोस्]        

 

 
 

आि तपाईांको मद्दतको लाबग र्न्यवाद। 

तपाईांको िबतबक्रयाले हामीलाई सुबवर्ा आवश्यकताहरू अझ राम्ररी िुझ्न मद्दत गनेछ। 

अलबवदा। 
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नमूना मेि सम्भाव्यिा प्रश्नार्विी टेशनस र     

शिटनेस कम्लेक्स 

 
 

नमस्कार मेरो नाम हो   अबन म बतम्रो साथमा छु  , एक स्थानीय मतदान फमि। हामी एट्लान्टा के्षत्रमा टेबनस 

सहभाबगतामा अध्ययन गदैछौां। के म र्रमा वयस्कसाँग कुरा गनि सक्छु? 

 

हो ==> (एक पटक िडान भएपबछ, आफ्नो र अध्ययनको उदे्दश्यलाई पुन: पररचय बदनुहोस्।) 

होइन ==> उसलाई बफताि िोलाउन कबहले राम्रो समय हुनेछ? 

 

बमबत:   

समय:    
 
 

िश्न 1.  तपाइाँ वा तपाइाँको र्रको कोही कबत पटक टेबनस खेल्नुहुन्छ? 

 कबहलै्य 

 मबहनामा एक पटक वा कम 

 िबत मबहना 2-3 पटक 

 हप्तामा एक पटक वा िढी 

 

िश्न 2. के तपाई हाल...को सदस्य हुनुहुन्छ? 

  टेबनस उपबवभाग?   

  टेबनस क्लि?   

  देश क्लि?   

  बफटनेस सेन्टर/ कॉम्त्पे्लक्स?   

  कुनै पबन/लागू हुाँदैन (िश्न. 10 मा िानुहोस्) 

 

िश्न 3. तपाइाँ टेबनस (उपखण्ड/क्लि/केन्द्र) को िारे मा तपाइाँ को एक सदस्य को िारे मा सिै भन्दा राम्रो के मन पछि ? 
 

 

 

 
 

िश्न 4. तपाइाँ टेबनस (उपखण्ड/क्लि/केन्द्र) को िारे मा तपाइाँ एक सदस्य हुनुहुन्छ कम से कम के मन पछि ? 
 

 

 
 

िश्न 5. यबद तपाइाँ टेबनस (उपखण्ड/क्लि/केन्द्र) को िारे मा एक कुरा पररवतिन गनि सकु्नहुन्छ भने, यो के हुनेछ? 
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िश्न 6. तपाइाँ टेबनस (सिबडबभिन/क्लि/केन्द्र) को लागी माबसक सदस्यता शुल्क के हो? 

  $100 भन्दा कम   

  $100 - $129   

  $130 - $149   

$150 - $179 

$180 - $200 

$200 भन्दा िढी

 

िश्न 7. र त्यहााँ सामेल हुन कुनै िकारको दीक्षा वा सदस्यता शुल्क बथयो? 

  हो ==> कृपया वणिन गनुिहोस्:   
 

 
 

  छैन 

 

िश्न 8. के यी िक्यौताहरू प्याकेि सम्त्झौताको अांश हुन्, उदाहरणका लाबग पाररवाररक योिना वा सीबमत अवबर्को लाबग 

बवशेष योिना? 

  हो ==> कृपया वणिन गनुिहोस्:   
 

 
 

  छैन 

िश्न 9. अि म तपाईांलाई सुबवर्ाहरूको छोटो सूची पढ्न िााँदैछु, र म तपाईांलाई िताउन चाहन्छु बक यी तपाईांको टेबनस 

(उपबवभाग/क्लि/केन्द्र) मा िस्ताव गररन्छ। (केवल सकारात्मक िबतबक्रयाहरू िााँच गनुिहोस्) 
 

  नॉबटलस उपकरण   एरोबिक्स सु्टबडयो 

  खेलकुद पोशाक र उपकरण पसल   

  कक्षा/पाठ/बनदेशन   

  इनडोर टेबनस कोटि   

  क्लि हाउस वा ररसेप्शन के्षत्र भाडामा उपलब्ध छ 

ररफे्रशमेन्टको उपलब्धता 

व्यस्क्तगत पाठ 

योिनािद्ध सामाबिक र्टनाहरू 

 

िश्न 10. म तपाईांलाई बनम्न बवशेषताहरू मधे्य िते्यक तपाईांको लाबग कबत्तको महत्त्वपूणि छ भनेर मूल्याङ्कन गनि चाहन्छु। 

हामी 1 देस्ख 5 को से्कल ियोग गनेछौां िसमा 1 "मेरो टेबनस (सिबडबभिन/क्लि/केन्द्र) ले यो सुबवर्ा िदान गदिछ भने्न 

कुरा महत्त्वपूणि छैन" र 5 ले "मेरो टेबनस (उपखण्ड/क्लि/केन्द्र) यो रे्रै महत्त्वपूणि छ भनेर सांकेत गदिछ। ) यो रे्रै महत्त्वपूणि 

छ बक "केन्द्र) ले यो सुबवर्ा िदान गदिछ।" र याद गनुिहोस् बक तपाइाँ 1 र 5 िीचको कुनै पबन सांख्या ियोग गनि सकु्नहुन्छ। 

 

  नॉबटलस उपकरण 

  एरोबिक्स सु्टबडयो 

  खेलकुद पोशाक र उपकरण पसल 

  ररफे्रशमेन्टको उपलब्धता 

  समूह टेबनस पाठ (एक व्यस्क्तको लाबग हप्तामा एक पटक) 

  व्यस्क्तगत टेबनस पाठ (अबतररक्त शुल्क मा) 

  योिनािद्ध सामाबिक र्टनाहरू 

  क्लि हाउस या ररसेप्शन के्षत्र बकराए पर उपलब्ध है 
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  इनडोर टेबनस कोटि 

  के्ल अदालतहरू 

  कडा अदालतहरू 

  से्टबडयम कोटि 

  र्रिाट 20 बमनेट डर ाइभ बभत्र अवस्स्थत छ 

  कायािलयिाट २० बमनेट डर ाइभ बभत्र अवस्स्थत छ 

 

िश्न 11(a). यबद एट्लान्टाको उत्तरी छेउमा एउटा नयााँ टेबनस सुबवर्ा खोबलयो िसमा हामीले छलफल गरेका सिै 

सुबवर्ाहरू हुनेछन्, के तपाईां $ 4,000 भन्दा िढीको एक पटकको पाररवाररक सदस्यता शुल्क बतनि इिुक हुनुहुन्छ? 

 िबत मबहना सदस्य िन्न? 

  $200 (ि12 मा िानुहोस्) 

  $150 (ि12 मा िानुहोस्) 

 

िश्न 11(b). यबद एट्लान्टाको उत्तरी छेउमा एउटा नयााँ टेबनस सुबवर्ा खोबलयो िसमा हामीले छलफल गरेका सिै 

सुबवर्ाहरू हुनेछन्, के तपाईां $ 3,000 भन्दा िढीको एक पटकको पाररवाररक सदस्यता शुल्क बतनि इिुक हुनुहुन्छ?        

  िबत मबहना सदस्य िन्न? 

  $200 (ि12 मा िानुहोस्) 

  $150 (ि12 मा िानुहोस्)) 

 

 िश्न 11(c). यबद एटलान्टाको उत्तरमा एउटा नयााँ टेबनस सुबवर्ा खुल्यो िसमा हामीले छलफल गरेका सिै सुबवर्ाहरू 

हुनेछन्, के तपाईां एक पटकको व्यस्क्तगत सदस्यता शुल्क $ 2,500 भन्दा िढी बतनि इिुक हुनुहुन्छ? 

  िबत मबहना सदस्य िन्न? 

  $150 (ि12 मा िानुहोस्) 

  $200 (ि12 मा िानुहोस्) 

  सदस्यता पररवतिन गनि तयार छैन 

  कुनै पबन सदस्यतामा रुबच छैन 

 

िश्न 12. बकन यस्तो हुन्छ ?   
 

 

 
 

बनम्न िश्नहरू वगीकरण उदे्दश्यका लाबग मात्र हुन् र कुनै बवशेष व्यस्क्तलाई शे्रय बदइने छैन। 

 

D1. कृपया मलाई रोकु्नहोस् िि मैले तपाईांको उमेरलाई राम्रोसाँग वणिन गने शे्रणी पढ्छु: 

  18 - 24   

  35 - 44   

  55 - 64   

25 - 34 

45 - 56 

65+ 

 

D2. तपाईको आवासीय बिप कोड के हो:   

तपाईको कायािलयको बिप कोड के हो:   

 

D3. तपाईको र्रमा कबत िना उमेर पुगेको छन्?   

तपाईको र्रमा कबत िना िालिाबलका छन् ?   

134



  

 पररशिष्ट 

D4. मैले तपाईको वाबषिक र्रपररवारको आम्दानीलाई राम्रोसाँग वणिन गने शे्रणी पढ्दा कृपया मलाई रोकु्नहोस्। 

  $19,999 वा कम   

  $30,000 देस्ख 49,999 सम्म   

  $75,000 देस्ख $99,999 सम्म   

  $150,000 भन्दा िढी   

$20,000 देस्ख $29,999 सम्म 

$$50,000 देस्ख $74,999 सम्म 

$100,000 देस्ख $149,999 सम्म 

अस्वीकार 

 
 

एटलान्टामा वतिमानको र िस्ताबवत टेबनस केन्द्रहरूको मूल्याङ्कन गनि मद्दतको लाबग र्न्यवाद। 
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नमूना अर्वरोर्न साक्षात्कार कॉिी 

िॉप व्यर्वहायािा सरे्वक्षण 

 

हामी एक दु्रत उपभोक्ता सवेक्षण बलइरहेका छौां र आशा गदिछौां बक तपाईां सहभागी हुनुहुनेछ। यो सवेक्षणले दस बमनेट भन्दा 

िढी समय बलनु हुाँदैन। 

 

1. तपाईां कफी वा कफी-सम्बस्न्धत पेय पदाथिहरू कबत पटक बपउनुहुन्छ? 

  िबत बदन एक पटक भन्दा िढी   

  बदनमा एक पटक   

  िबत हप्ता रे्रै पटक   

हप्तामा एक पटक 

मबहनामा केबह पटक -> * 

 िबत मबहना एक पटक भन्दा कम -> * 

* र्न्यवाद र शुभ बदन 

 

2. अि, म तपाई कबहले, कहााँ र कबत कफी बपउनुहुन्छ भने्न िारे थोरै िान्न चाहन्छु। के तपाई बिहान कफी 

बपउनुहुन्छ ? बदउाँसो? सााँझ? रात? 

1= लगभग सर्ैं    2= कबहलेकाही ाँ 3= कबहले नै * 

(*बनम्न िश्नहरू नगनुिहोस्)                    

(बदनको िते्यक समयको लाबग बनम्न िश्नहरू दोहोयािउनुहोस् र िवाफहरू ताबलकामा रेकडि 

गनुिहोस्।)  

त्यसोभए तपाईले कबत कप बपउनुहुन्छ? 

कफी कहााँ बपउनुहुन्छ? (र्र/कार/कायािलय/रेष्टुरेन्ट/अन्य) 

 

र त्यो कफी कहााँ बकनेको वा िनाइएको बथयो? (बकराना पसल/सुबवर्ा पसल/फास्ट फूड रेसु्टरेन्ट/कफी 

पसल/रेष्टुरेन्ट-अन्य) 

 

र अन्तमा, तपाइाँ बकन सामान्यतया त्यो समय र स्थानमा कफी बकनु्न हुन्छ? (सुबवर्ािनक स्थान / बिबमयम स्वाद / 

सामान्य मूल्य / बवबभन्न कफी पेय / मानाथि खाद्य वसु्तहरूको उपलब्धता / स्टोर वातावरण / अन्य सूची) 

 

 

 1,2,3 #कप ? कह ाँ खपत 

हुन्छ ? 

कह ाँ 

ककनेको/बन एको 

? 

ककनु्नको क रण 

? 

कबह न      

किउाँसो      

स ाँझ      

र त      
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3. किी पेय पदािा शपउनुहुन्र्? 

हो  होइन 

केिि आलनो िाना संग?      

एक्सिै पेयको रूपमा?          

िा "ट्रीट" को रूपमा?         
 

4. के िपाइाँ अन्य समयको िुिनामा िषाको शनशिि समयमा िेरै पटक किी शपउनुहुन्र्? त्यसो भए कशहिे ?  
 

 

 
 

5. िि िपाइाँ किी िा किी-सम्िशन्िि पेय पदािाहरू िररद गनुाहुन्र्, िपाइाँ सामान्यिया प्रशि कप किी कशि िचा 

गनुाहुन्र्? 

  एक डिर भन्दा कम 

  एक देशि दईु डिर 

  दईु देशि पााँच डिर 

  पााँच डिर भन्दा िढी 
 

6.  
 

 

 

 

 

 

यी सिै मेरा प्रश्न हुन ्। िपाईंको समय र िपाईंको मद्दिको िाशग िन्यिाद! 
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नोटहरू 
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